
投资组合保险仍然是绝对主力
今年各大寿险公司“开门红”派出的拳头产品以投

资组合为主，大多数为年金保险。
举个例子：某一大型国资险企新近推出的开门红

产品，主险为终身年金分红保险，附设两个万能险账
户，客户每年获得的生存金和祝寿金，将自动转入万能
账户进行二次增值。该产品保费将分 3 年时间缴纳，
每年缴纳保费不低于 17 万元的，可开通“万能账户
A”，享受6%的预期年化结算利率；每年缴纳保费不低
于2万元的，可开通“万能账户B”，享受5.1%的预期年
化结算利率。值得注意的是，万能账户将以“复利结
算”的形式累积收益，其资金将投向海外资产、基础设
施、互联网金融等热门领域。此外，该年金险产品还具
备“双高”特征，即高现金价值和高贷款比例，保单的现
金价值高达90%，且可以用作贷款用途，最高贷款金额
等于保单现金价值的95%。

纵观市场上其他开门红产品，大多与上述投资分
红险“大同小异”，均把目标市场定位在高净值人士上，
且把“资产配置和传承”作为产品的亮点来进行推销。

统计了一下，今年各大寿险公司“开门红”派出的
拳头产品：

中国人寿“国寿鑫福年年养老年金保险”和“国寿鑫
福年年年金保险”组合计划，涵盖了年金、养老年金、各
类意外保障、账户管理以及年金转换等各项责任和功
能；国寿主打的鑫福年年组合计划在生效后即可领取首
期保费的12%，同时以后还可每年领取保额的15%。

与国寿策略相比，太平则主打中高端路线。他们
推出的一款专属理财型保险——“畅享世家分红年金”
保险，专为中高端人士量身定做。值得注意的是，该产
品在调高生存金给付比例以及万能险结算利率的同时，
也主动缩短了产品的缴费期间，主打3年期和5年期。

新华则锁定利益，推出一款“金彩一生分红险”，
60周岁前每两年给付基本保额的10%，60周岁开始每
年给付基本保额的20%，固定领取毫无悬念。

而平安人寿则以“分红+万能”的投资组合方式推
出尊宏人生财富管理计划。据了解，主险可申请最高
达现金价值90%的保单贷款，而聚财宝账户则可灵活
领取账户价值。

太保寿险“幸福相伴”两全保险理财计划，可选择
“附加财富赢家（尊享版）两全保险（万能型）”。

泰康则主打鑫享人生年金保险。
业内人士指出，这种缴费期限大多只有 3 年、5 年

的保险，能帮助保险公司在短时间内冲刺保费规模，完
成年度业绩任务的 30%至 40%，因此在近年来的“开
门红”中备受保险公司的青睐。

这类产品或成“最后的狂欢”
自保监会在今年 9 月发布人身险新规后，各种以

分红险、万能险为主的开门红产品，其规模和利率将受
到更严格的管制。为此，明年的“开门红”，将可能成为
中短存续期产品“最后的狂欢”。尤其是，近期证监会
主席刘士余针对当下资本市场上备受热议的举牌、杠
杆收购等行为发表讲话之后，保监会表态持续强化万
能险监管，并对前海人寿下发监管函，暂停其万能险新
业务。很多保险公司都对在银行渠道销售的 2017 年
开门红期间（首季度/1 月份）销售的万能险销售额度

进行了限制，并下调了万能险预期收益，多家险企1年
期到3年期的万能险产品预期收益率降至3%左右。

有银行接到的包括上市公司与中小型、激进型险
企在内的 10 余家保险公司 30 多款开门红产品中，仅
有 5 款产品为“不限制额度销售”，其他产品均为额度
售满之后立即停售。

从收益情况来看，30款多款产品中，除5年期万能
险利率在4%左右之外，其余1年期到3年期的万能险
利率均在 3%左右。这一开门红时期的产品较低收益
率水平，与今年以来中小险企的万能险预期收益普遍
在5%左右的收益率形成反差。华宝证券研报显示，8
月份包括上市险企（万能险收益较低）在内的行业万能
险平均收益率为4.799%。

比如有银行2017年开门红期间制定的策略是，收
益较高的万能险宣传过程，要提醒客户注重的是一个

“抢”字：先抢1年期，再抢2年期、3年期；对2~3年保险
到期客户和2~3年定期客户，尽量宣导抢2年期、3年期
高现价保险；对新客户、大客户以抢1年期高现价保险
为主。所以，如果你现在去银行还能看到预期收益比较
高的产品，那绝对是“爆款”，甚至可能是“绝唱”。从长
期来看，资产荒下，万能险收益率下调也是大势所趋。

“开门红”产品怎么选？
面对几十家保险公司都在说好的产品，是真的好

吗，又该怎么选呢？
简单粗暴地讲就两点：保费够低、保障够高！同样

的保障，缴费越低越好；同样的保费，保障越多越好。
2017年多数“开门红”保险产品属于理财型保险，

保障性偏弱，因此，更适合“理财”需求高的人，如果真
的想要充足的保险保障，还得另外投保。

在买保险理财产品时，很多人看到代理人拿出一
张纸，上面会给你展示特别漂亮的投资预期。比如一
年缴费10万，交20年，30年后变1000万之类的，让人
看得眼热啊，好像分分钟就成亿万富豪了一样。但提
醒你看到的往往是美好的假设，实际如何，可不好说
啊。这就是保险产品的“预期年化收益率”和“保单最
低保证年化结算利率”的概念，预期年化收益率能否兑
现，取决于保险公司运作情况好坏和投资效果的优
劣。而保单最低保证年化结算利率则是消费者可以在
到期时获得的保本回报。因此，买保险时候不妨问问
代理人，这个保险的保底利率是多少啊，这个保单的预
定利率是多高啊？举个例子，人保的万能险账户保底
利率较高，达 3.5%，国寿的鑫福赢家、太保的东方红．
状元红/满堂红及平安的赢越人生的最低结算利率为
2.5%、2%及1.75%。

由于“开门红”产品期限较长，最短也要十年才可
以领回本金，这有可能会导致资金流动性较弱的情
况。所以，买保险最好是用长期不用的钱。当然啦，一
些保险公司设置了保单贷款等功能，投资者在购买时
如果注重流动性，可以考虑购买有贷款服务功能的保
单。但是，保险公司可不是慈善机构，你选择保单贷
款，它可是要收你“贷款利息”的，而且利息还不低。

“开门红”期间，国内多数保险公司会对客户施行
优惠的投保政策。也就是说，只要在此期间投保，客户
累计风险保额的限制有所放宽，客户体检的标准也有
所放宽，实际上是简化了承保的流程和限制。
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保险公司“开门红”抢生意

爆款保险怎么买？
“开门红”则“全年红”。对于保

险行业而言，“开门红”已经成为年
初时段的特定称谓，每年的第四季度
是业绩冲刺及备战来年开门红的阶
段，开门红往往为全年业绩打底的重
要时期，保险公司每年都有开门红活
动，来完成业绩指标。

临近年底，各家都在为开门红忙
得热火朝天，抢客源，占市场。那客
户怎么抢啊？肯定得靠好产品啊。
所以，这个时候各家公司都会出一款
号称“史无前例、重大利好”的产
品。一般来说，在此期间推出的保险
产品，是全年中分红利率最高、保险
费率最低、性价比最高的。 ▋东财

三句话告诉你
为什么要买保险

近几年，创业、融资、各种一夜暴
富，让人们越来越渴望寻找到财富增加
的捷径。“标准普尔”配置比例在某些人
心里已经没有那么重要了，打理资产的
标准只有一个：高收益！尽管如此，笔
者依然坚定不移地相信“财富管理”的
重要性。究竟为何一定要在“财富管
理”中配置保险？

1.不到万不得已不求人。谁也不想
生病，可生病谁又能控制呢？如果亲友
住院去探望，每当看到床头长长的收费
单，你也会感受到亲友脸上除了病痛更
多的是财务压力的焦虑。所以，配置保
险后，遇到重大疾病能拿钱去治疗，如
果身故起码能留下一笔钱给亲人生活，
如果是未来没有工作能力也能让我们有
时间去适应新的生活状态，没有经济压
力和焦虑。

2.遇到意外不慌张。前不久，笔者
听说一位客户的母亲在人行道好好走
着，被一辆把前进挡挂成倒挡的车给撞
了。从入院到治疗，前后花去了近半年
的时间，医疗费花费了近 30 万元。由
于撞人司机走第三者责任保险理赔程
序，所以在没有出院的时候，全部医疗
费只能由本人先行垫付。这场飞来的
横祸把全家人的节奏都打乱了。所以，
笔者由衷建议，每个人都要为自己投保
意外险。

3.不怕老了没人管。无论你美貌动
人，还是荣华富贵，都会衰老。中国有句
老话叫“养儿防老”，但这件事得从两个
层次来分析：第一，如果我们的父母真的
靠我们来资助，我们必须要做好风险保
障，保证父母不会老无所依；第二，如果
我们没有过多的能力资助父母，那我们
是否也应该像自己的父母一样不依靠子
女，未来不给孩子增添过多负担呢？

▋小林

雾霾天可加保健康险

雾霾持续未散，已经影响到老百姓
的日常生活。雾霾天主要会引起咳嗽、
气管炎、哮喘等呼吸道疾病，可以通过购
买健康险实现看病费用报销。为此，中
宏保险理财专家建议适度购买医疗险、
重疾险等保险产品，可以缓解疾病带来
的经济负担。

一般情况下，因雾霾引起的普通疾
病，保险公司会按照医疗费用报销的责
任和实际发生的医疗费用金额进行赔
付；而因雾霾引起的重大疾病，保险公司
则会按照重大疾病的约定责任进行一次
或多次的赔付。

值得关注的是，雾霾天气使得空气
能见度降低，除了影响人身健康外，还
给大家的出行带来不便，尤其是行车
安全，保险专家建议，一旦发生交通意
外，可通过车损险以及第三方责任险分
忧解难。 ▋牛颖惠


