
传统专业市场之困：
商圈杂乱无章、交易模式落后

传统批发市场商圈从上世纪 80 年
代初开始自发形成，经过 20 多年的发
展，据专业数据显示，目前大型专业市
场过千家，形成了全国总体规模最大、
市场数量最多、成交最活跃、辐射面极
广的独特市场，对经济的发展起到了举
足轻重的作用。

随着传统市场的发展，各种问题
也不断暴露：专业市场的数量多且同
质化严重，相关配套设施滞后，市场间
各自为政、相互倾轧现象屡见不鲜，整
个商圈难以形成良性竞争的局面；场
内经营主体以个体工商户和无证照经
营户为主，缺少企业化经营的品牌大
户；商圈内物流配送绝大部分仍相当
落后，市场内人车混行、人货混居；而
且，商户的仓储杂乱，仓库条件差，消
防安全隐患极大；管理成本高，经济效
益低，降低了商品的交易速度，严重影
响经营环境。

目前传统批发市场的交易模式还停
留在“三现”——现金、现货、现场的基础
上，这一落后的交易模式，从根本上制约
了专业市场的发展，导致了一系列问题
的产生，专业市场亟待转型升级。

金邦城——智能化交易模式
为“转型升级”插上翅膀

由 深 圳 来 网 科 技 有 限 公 司 注 资
5000 万打造的专业市场电商平台——
金邦城，将互联网大数据信息处理技术
与实体店铺无缝对接，有效解决落后的

“三现”交易模式，让智能化贯穿整个运
营体系，让交易的每一个环节环环相
扣，为专业市场发展提供极大的便利。

首先，金邦城为企业商家提供线上
店铺开设服务，店主通过电脑、手机或
者Pad登录金邦城管理端口发布商品信
息，全国各地的用户便可以通过电脑、
手机或者 pad 自助下单，让专业市场交
易不再局限于“现场”，解决了市场狭窄
的辐射环境，也缓解了市场内部杂乱的
交通秩序；其次，通过金邦城电商平台
或智能 POS 机以及扫码支付等结算功
能实现微信、支付宝、银联、Apple Pay
多种支付需求，让专业市场交易不再局
限于“现金”，加快了收银效率，同时有
助于数据统计；再次，金邦城率先提出
供应链概念，打通上下游供应环节，实
现源头厂家直接发货、异地集中仓储就
近发货等功能，让专业市场交易不再局
限于“现货”，这在很大程度上帮助小微
商户提高批发议价能力，降低进货成
本，从而提高经济效益。

金 邦 城 通 过 转 变 传 统 专 业 市 场
的 交 易 模 式 ，突 破 市 场 的“ 围 城 效
应”，让商户不再局限于因为时间、地
理环境等硬性条件的束缚而制约生
产力的发展。

金邦城——
用大数据说话，让管理更轻松

金邦城不仅仅从交易模式上将实
体店铺升级转变，更从管理上在源头打
破实体店铺传统固化的思维，将互联网
转化为商家日常运营工具，实现真正的
互联网+转型跨越。

经营实体商铺的店家都知道，在日
常经营中，数据管理最为繁杂，库存管
理、客户档案管理、交易明细管理、信息
收集等等，而人工统计数据工作量巨
大，且容易出错。金邦城将电子商务与
企业内部业务管理相结合，专为中小企
业量身打造了“一站式电子商务信息化
服务平台”全方位 SaaS 管理软件，举个
简单的例子，用户通过金邦城平台在某
店铺购买了一件商品，在完成交易的同
时，该用户的基本信息以及购买信息会
被自动记录，在门店采购的用户如使用
金邦城提供的智能POS机，不管以何种
方式结算，同样都会被记录用户信息、
购买产品信息，这些数据统一汇总并按
照周、月、年等时间形成分析报表，商家
可以一目了然查看到用户购买次数、产
品复购率等等信息，为二次营销提供数
据支撑。另外，还包含购销存业务管
理、连锁业务管理、财务管理、人力资源
管理、市场管理、企业商铺、供应链管理
和商业讯息服务等等。

同时，金邦城平台还提供精准的品
牌营销服务功能，用户通过大数据甄别
目标客户群，然后通过营销消息推送、
卡券派发等多种营销方式进行精准营
销。另外，金邦城自建仓储并联合知名
物流团队，降低用户物流仓储成本。并
且利用后台交易数据为信用担保，为用
户提供及时有效的金融服务。

金邦城涵盖五金、建材、汽配、服
饰、百货、家电等多类别行业，100%实
体店铺、100%实名会员，目前正在免费
招商中，已和安徽省内72家主流商会达
成战略合作关系，安徽五金机电商贸
城、五里庙建材市场、安徽大市场、白马
服饰城等大型专业市场商户已大部或
全部入驻完毕，拥有入驻商户逾3万户,
注册用户15万人,并稳定持续增长中。
金邦城免费招商热线：400-996-8686
网址：www.kinbong.com。

金邦城实力打造新型电商模式
专业市场商户迎来发展新契机

金邦城——中国专业市场电商平台，
开拓了全新的网络交易模式,摒弃传统市
场“坐店等客”的弊端,打通线上线下交易
环节,为全国专业市场的中小实体商户提
供线上店铺开设服务,智能化店铺管理服
务,让店主轻松铺设网络销路;同时提供智
能化管理工具,提高企业工作效率、拓宽营
销渠道、丰富店铺营销活动,并由金邦城自
有团队提供物流配送、担保交易、金融贷款
等服务,解决企业后顾之忧,为商户谋划最
大利益。

近年来，电商日趋成为商业主流，实体店
铺关店大潮的新闻也不绝于耳，“转型升级”
似乎成了传统市场商户救命的稻草。不少专
业市场商户也曾抱团加入各种类型的电商网
站，其中以O2O模式最为贴合传统店铺线上
线下同发展的现状，可惜由于目前此类大多
平台还只是停留在供求信息的发布与搜索、
撮合交易阶段，不能彻底解决专业市场运营
中的实际问题，因此专业市场的触电之路停
滞不前。

传统专业市场转型升级是不是无法通
过O2O模式达成呢?显然不是，专业市场
需要的是整合改善供应链各个环节的创新
型电商模式。在这样的大环境下，中国专
业市场智能运营电商平台——金邦城脱颖
而出，它立足于线下传统专业市场，为中小
实体商户开拓了全新的网络交易模式，摒
弃传统市场“坐店等客”的弊端，为商户们
打通线上线下交易环节，实现了专业市场
电商新模式。
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