
据阿里巴巴的数据显示，今年“双11”当天交易额
达912.17亿元。其中，滁州市琅琊区一家名为“安徽
云伙计”的公司下属店铺竟接单540多万件，成交额达
9.6亿元，这一奇迹的创造，足以说明电商平台对于皖
企的重要性。

2016年，中国电商双寡头的电商格局即将形成：
中国电商将只剩下阿里（淘宝天猫苏宁易购等）及腾讯
京东系（京东、微商等）两个电商垄断之寡头格局。皖
企想在电商消费品市场上占有不败之地，必须“抱团出
海”。按照省商务厅副厅长张光建的话说，发展电商，
重在创新与落地。

□记者 任金如 于彩丽

电商格局：中国电商双寡头形成

回顾：京东“双 11”也过了百亿，从这个数字，可以
预测出 2016 年中国电商的格局，即中国电商双寡头的
电商格局形成：中国电商将只剩下阿里（淘宝天猫苏宁

易购等）及腾讯京东系（京东、微商等）两个电商垄断之
寡头格局。

这个事件对传统企业 2016 年做电商具体启示是：
中国传统企业做电商，第一步还是要做好淘宝、天猫、
京东，第二步做全网电商渠道，第三步才考虑微电商及
社交电商。由于中国电商垄断的既定格局，做电商要
用改良的思路来做，千万不要用电商革命思路来做电
商，即绕开淘宝、天猫、京东，一步就走向社会化电商之
路，凡是互联网激进革命思路的传统企业电商，都会死
得很惨：因为你绕过了中国 90%现有电商人群来做电

商，不会有什么大的收获。
安徽对策：在国家宏观经济整体下行的大趋势下，

电子商务逆市发展，成为低迷行驶中非常难得的一个
亮点，省商务厅副厅长张光建认为，安徽省电子商务的
发展与周边省份还存在着不小的差距，发展电商，重在
创新与落地。电商落地的关键是传统商业与电商的有
机融合，线上与线下的合作共赢。

巨头触网：与特色平台共舞

回顾：实体店面在被电商挤压得空间愈来愈小的
时候，是否是电商统揽天下呢？事实是没有，有些时
候实体店并没有完全死去，而是以另外一种方式活着
——傍上了电商。今年“双 11”期间，安徽百大易商城
作为安徽本土最大的网上超市，主要发展线上下单线
下超市自提或物流配送的服务。目前，百大易商城不
仅有自己的网站，还在京东、苏宁、建行、人保、电信等
平台上开设自己的第三方店面。“我们安徽的本土特
产在这些网站上卖得非常好，也曾经在 5 天内卖出了
3 吨库尔勒香梨和阿克苏苹果。”百大易商城总经理助
理高旺盛说。

中国电子商务研究中心研判，电商下的是一盘大
棋，玩的是配置全球资源、涉及面广、产业链长、几乎没
有任何的平台或商家能够一手遮天，进入 2016 年这样
的格局不会被打破。特色平台，将是一个不容忽视的
力量。谁都不会想到在2016年会有哪个或者哪些小而
精的特色平台将异军突起。

安徽对策：安徽是农业大省，市场星报、安徽财经
网记者从省电子商务协会获悉，加快我省农产品电子
交易平台建设，打造农村电商品牌，把农产品卖到城市

居民家门口，已经成为我省电商发展的重要方向。目
前，已经有安徽省快销电子商务有限公司通过农产品
物联网、数字追溯系统、云计算大数据运用、全网整合
供需平台建设，打造安徽快销农产品生态供需链平
台。未来，消费者可以吃到安徽优质生态农产品。

安徽省电商协会、安徽大学教授刘晓云：

农村电商和跨界电商是接下来的重点

农村电商发展明显。近年来，安徽省农村电子商务

发展迅猛。电子商务进农村的推进，安徽省还是比较

成功的。今年7月份，财政部和商务部公布了第二批国

家电子商务进农村综合示范县名单，其中我省的明光、

舒城、岳西、广德、无为、金寨、桐城、砀山8个县（市）榜

上有名。加上去年首批入围的7个县，我省目前一共有

15个国家级电子商务进农村示范县（市）。

跨界电商发展突出。今年以来，跨界电商从产业集

聚和产业园建设，到一些重点企业的突起，在全省来

看，过去一年中，电商中跨界电商增涨比较快，发展突

出，这也是未来电商发展的大势所趋。

共享经济市场广阔，潜力较大。现在在做的社交电

商、社区电商，也就是基于社区的共享经济大发育模

式，虽然在安徽省发育的比较慢，现在北上广这些发达

城市发展得还可以，像滴滴专车，就是共享经济的一

种。共享经济就是把这种碎片化的时间、产品做到极

致。比如我把家里的厨房贡献出来，给那些没有地方

做饭的人提供美食，不是家政保姆来做，而是邻里之间

的一种互助，就更具有人情味。随着人们生活水平提

高，价格敏感性有所减弱，未来人们可能不再过分强调

东西便宜，可能更强调的是品质，和这种情感的交流。
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2016年电商：传统企业电商化加剧

寡头电商垄断皖企需“抱团出海”


