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登录国内几大电商平台后，网上销路的确打

开了。但毕竟是与第三方平台合作，消费者上网

购物很难记住具体品牌名称，产品在淘宝等平台

上也仅仅是展示，消费者广泛搜索过后，购买的

随意性依然很大。

为了增强与消费者的粘合度，荣事达电商仍

在求变，开始将目光瞄向了“产业互联网”。

何谓“产业互联网”？这是荣事达电商的

一个创新，意在将整个产业链条，包括上游供

应商、下游经销商，以及合作伙伴们，整合在一

起，打造一个综合性系统平台，再参与到市场

竞争中去。

随着互联网与实体经济的深入融合，随着

“大众创新，万众创业”的趋势明显，在与京东商

城、卓越亚马逊、苏宁易购、淘宝天猫商城等平台

建立合作关系后，荣事达又在开始探索新的网络

营销模式。

中国(肥东)互联网生态产业园的出现即是这

一全新立体网络营销平台诞生的标志，在这样一

个平台之上，除了荣事达自己的家电产品可以销

售，一些有合作关系的产品，都可以利用平台资

源进行推广，形成了一个具有强大兼容性的网络

生态体系环境。

抓产业链条建生态经济
传统企业互联网转型的背后

□丁林

2015 年 5 月，中国
（肥东）互联网生态产业园
项目经合肥市人民政府批
准成立并挂牌。作为一项
政府主导项目，必须要有
一个核心企业主导，进而
带动整个园区的突破。荣
事达，一个拥有六十多年
悠久历史的中国家电品
牌，抢抓机遇，勇担重任，
作为该项目龙头企业，深
入推进互联网融合，结合
多种网络营销的创新方
式，如今已成为国内家电
行业“触网”的标杆。

创新渠道
最早独立开发自主微信商城

除了之前与第三方平台的常态化合

作之外，进行互联网转型后的荣事达还

筹备自己的专业技术团队，积极开发独

家专属的荣事达微信商城，这一举动在

国内的家电企业中可谓领先一步。

“微信可以聚集一圈人脉，而且是相

互信任的一圈人脉，在微信商城里，朋友

推荐和销售的产品大家的接受度会大大

提高，这样微信商城就直接演变成了一

个社区化的营销品牌，能够形成强大的

品牌传播力量。”荣事达如此认为。

目前，荣事达微信商城已经将数千

家上游供应商、下游经销商进行了无缝

衔接，“一人建一家微信商城，这个微信

商城和总部的微信商城既可以相互打

通，又可以独立运作，既是一个自媒体平

台，又是一个营销平台。”

在培育新的网络生态环境的同时，

荣事达还开设了人才商学院、咖啡公会

等互联网转型的辅助性工具，这些工具都

将与新的互联网生态产业园紧密结合，共

同吸收发扬先进的产业基础、运营管理经

验、创新思路和模式，在“互联网+”的时

代背景下，与更多产业、更多企业实现

“合纵连横”，向更高目标积极进发！

时间回到 2011 年，彼时网络购物方兴未艾，

在传统销售渠道上，各生产型企业开始感觉到，

“很多的顾客不去商场进行购物了，网络购物成

为一种时尚”。从那时起，荣事达渐渐走上转型

之路，开始向互联网方向迈进。

2013年之前，荣事达的网络开拓主要是宣传

功能大于销售功能，“多数时候是在网络上进行

品牌宣传，包括行业网站，包括企业的官网，包括

搜索引擎等等”。然而，随着淘宝、天猫等第三方

电商平台的爆发，荣事达开始意识到，“网络是更

直接的拓展方式”。

于是乎，从 2013 年起，荣事达开始全面发

力，和国内大型第三方平台陆续展开合作，京东、

苏宁易购以及淘宝、1 号店……荣事达品牌的各

类产品逐渐走上网络货架，和越来越多的时尚网

络消费者见面。

入驻电商大平台之后，荣事达每年的网络销

售呈现突飞猛进式的增长。“2014年‘双11’,我们

一天的网络销售达到 6000 多万元，今年前 6 个

月，我们的网上销售额已经比去年增长了80%。”

触网之初 与大平台全方位“接洽”

网路求变 带动“上下游”共同升级

5 月 8 日，浦琴突然流鼻血不止，到后

来整个人都晕了过去。表姑赶紧把她带

到安医大二附院，“到医院一抽血，孩子的

血小板只有十几，医生说立即住院，情况

非常危险。”当时还在武汉打工的蒯家富

接到电话后，第二天就赶到了女儿身边。

紧接着就是骨髓穿刺，浦琴很快被确

诊为“急性髓系白血病”，这个消息对蒯家

人来说，无疑是个晴天霹雳。

“女儿很重感情，上个月她爷爷查出

有胃癌，她知道后哭了好几次。也跟我

说过不想治了，但她还这么年轻，人生等

于还没有开始，我怎么舍得呢？”蒯家富

很难过。

女孩被确诊
“急性髓系白血病”C

□郑慧 记者 李皖婷/文 周诚/图

16岁时，她第一次见到自己的亲生父母和孪生姐姐，知道自己还有另一个家；18
岁时，她患上白血病，是姐姐给了她再一次生的希望。昨天上午，结束骨髓移植手术
的蒯浦琴靠在病床上，一旁的柜子上放着她和姐姐前段时间在病房的合影，容貌如出
一辙的孪生姐妹对着镜头微笑……

1997 年 11 月，深夜，在江西彭泽县

的一个小村庄里，胡强（化名）家门外突

然想起了一阵鞭炮声。

大半夜的，谁在门口放鞭炮？胡强打

开大门，发现一个人都没有，只是门口地

上放着一个襁褓，里面有个婴儿在啼哭。

胡强急忙把孩子抱回家，发现是个

才满月的漂亮女婴。但自己已经有个儿

子，不能再抚养她，就托人四处打听女婴

的亲生父母在哪，可是一无所获。

几乎是在同时，老家安庆望江的蒯

家富也来到了这个村庄。蒯家富和妻子

结婚 5 年，一直没有孩子，这次他来找朋

友玩，听说了胡强捡到女婴的事，当即决

定收养这个孩子。

蒯家富夫妻把孩子抱回安庆，给她

取名“浦琴”，视如己出。“‘浦’意长江边，

‘琴’谐音情，意思让孩子不忘江西情。”

为纪念亲生父母
她取名“浦琴”A

浦琴 10 岁那年，亲生父母辗转打听

到她的下落，两人来到安庆望江，在蒯家

大门口徘徊了许久，却没敢进门。

后来浦琴亲生父母通过胡强联系上

了他们，就这样，亲生父母见到了十年未

见的女儿，直到那时蒯家富才知道，蒯浦

琴还有一个双胞胎姐姐。

2013 年春节，浦琴 16 岁了，蒯家富

带着她来到江西彭泽和亲生父母相认。

而在这之前，浦琴一直以为自己是蒯家

富的亲生女儿。

“这是你的亲生父母家，这是你的亲

姐姐。”知道自己的身世后，浦琴有不解，

有难过，也有怨恨。但毕竟血浓于水，又

有同龄的姐姐宽慰，通过电话、微信、

QQ，两个女孩很快就亲密无间了。

初中毕业后，浦琴就不再念书，而是

来到合肥表姑所在的饭店里帮忙。今年

5 月 2 日，双胞胎姐姐汪阳倩也来到合

肥，和浦琴一起打工。

她有怨恨
但毕竟血浓于水B 治疗白血病，最理想的治疗办法是骨

髓移植，找亲人配型成功机会大一些。“她还

有一个弟弟一个妹妹，但根本没有血缘关

系，不可能进行骨髓移植手术。”正在蒯家

富快要绝望时，他突然想起浦琴还有个双

胞胎姐姐，是否能让姐姐来救救浦琴呢？

蒯家富瞒着女儿向她的亲生父母求

救，汪家人听到这消息当时就哭了。姐姐

汪阳倩很快来医院做了配型，结果显示

100%相合。汪阳倩说，她知道骨髓移植

会很痛，但“再痛也要救妹妹”。

7 月 27 日，姐姐汪阳倩进行了造血干

细胞的抽取。整整五个小时，她从头哭到

尾。第二天，医生又在汪阳倩的脊椎处抽

取了骨髓。做完之后，她站都站不稳，还

让妈妈扶着她去二楼无菌舱看看妹妹有

没有好一点。

7 月 28 日，蒯浦琴做了干细胞移植。

8 月 18 日，移植手术成功，蒯浦琴顺利出

舱，现在已经转入普通病房治疗。浦琴的

主治医师、安医大二附院血液内科医生汪

元元说，由于移植手术比较顺利，现在浦

琴的血象比较稳定，但还要经过长期观

察，出院后也要进行定期随访。

再害怕
姐姐也要救妹妹D

蒯浦琴和姐姐在病房内的合影

她很苦命
满月时被送人，18岁患上白血病

她又很幸运
孪生姐姐捐骨髓，“再疼也要救妹妹”


