
“我要把所有定存、活期全取出来，给这个账户汇过去，共计28万元。”5月14日下午
15时左右，在中国银行合肥工大支行（以下简称“工大支行”）的营业大厅内，一名年逾八旬
的老人走进银行要求汇款，且汇款金额较大。该行工作人员在经过询问发现其有蹊跷，一
番周旋后巧妙地堵截了一起电信诈骗。

□李静 记者 邹传科
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今年年逾八十的徐老，身体非常硬朗，5

月 14 日下午 15 时左右，徐老骑着电瓶车来

到工大支行大厅办理业务，欲将自己所有的

积蓄全部取出总共 28 万多，随后又让工作

人员将这些钱全部汇到北京的一个账户，工

作人员见老人家孤身一人前来办理业务且

涉及金额巨大就上前询问：“老人家这些钱

你汇给谁？你家人知道吗？徐老很警惕地

说：“汇给我外甥，他准备在北京买房子，这

个钱是给他付首付用的。”工作人员凭着本

能职责的反应，感觉到老人家有事在隐瞒。

二十几万在北京付首付还远远不够，为了安

全起见工作人员要求联系一下收款人，确定

无误后，款才可以汇出。徐老却说：“他的号

码不能给你，他是保密单位的”。说完一个

人走出大厅，工大支行的工作人员紧跟其

后，这时徐老拨通了对方的电话，称对方为

“张老师”，既然是自己的外甥怎么能称呼为

“张老师”呢？工作人员便起了疑心，恐怕事

情不简单。

更蹊跷的是，徐老将没有挂断的手机放

在衣服上方的口袋里，拿了张纸将手机号码

写了下来递给了工作人员。“电话不挂断我

们怎么打过去呢”？工作人员说道。可是徐

老坚决不挂断电话。工作人员给徐老泡了

杯茶，拿了凳子让其坐下，并对徐老进行劝

说，好让她挂断电话，徐老这才勉强挂掉了

电话。于是工作人员快速拨通了对方的电

话，通话后发现二人前后措词不一样。经查

此号码是河北地区的，对方口音疑似广州

人，账户却又在北京。这一连串信息很明显

符合电信诈骗案的特征。 工大支行的工作

人员一边拖延时间，一边想办法联系上了徐

老的女婿,在接通女婿的电话后，明明坐在

银行大厅的徐老却撒谎说自己在外面锻

炼。这时徐老女儿的电话也打了过来，接到

女儿的电话徐老很小声地说：“我今天摊上

大事了，晚上回家见面再说。”说完挂掉了电

话起身就让柜台赶紧将钱汇出。

中国银行合肥工大支行心系客户赢点赞

八旬老人28万巨款
免遭“电信诈骗”

工大支行的工作人员为了不让徐老的

这笔钱落入诈骗团伙手里，立刻拨打了

110，很快包公派出所的张警官赶到了现

场。通过多次劝说，徐老才慢慢松口说出

事情的真相。

“今天中午 12 点多我接到一个自称邮

局的电话，说我有一封从深圳法院寄来的挂

号信，上面写的内容大概是说我在深圳租的

房子，欠了自来水公司三万元自来水费，深

圳法院已经起诉我了。我根本没去过深圳

怎么欠自来水费呢？随后对方的电话又交

给了一个警官，这个自称警官的人说，你虽

然没去过深圳，那有可能是别人冒用了你的

身份证件在这里租的房子，我们警方现在正

在调查，但目前你是犯罪嫌疑人，你必须要

配合我们的调查，冒用你身份证件的这个人

在深圳还有其他的罪名，你要证明你没有参

与其中，就要把你合法的全部收入汇到我们

指定的安全账户上来，查清你的收入都是合

法之后，两小时钱就退回你自己的账户。现

在我们在调查取证阶段，你不要告诉任何

人，包括你的家人，否则我们将追究你的刑

事责任”。

在场的人听了徐老的话都已经明白这

就是一起诈骗，可徐老还是不相信，经过警

方和工作人员的共同劝说将徐老带到了包

公派出所，为了让徐老彻底认清事实，又让

他再次拨打这个号码，电话却打不通了。徐

老这才恍然大悟，庆幸没有汇出这笔钱。

正是由于工大支行工作人员的坚持，

这场可能给客户带来重大损失的电信诈

骗，最终被成功堵截。 5 月 15 日一大早，

徐老就骑着电动车来到工大支行对这里的

工作人员表示感谢，子女们还特地做了锦

旗。中国银行工大支行行长告诉记者，对

于一些类似于这样的事件我们工作人员都

会对其进行询问、劝导、尽量地联系他的家

人或者报警，这也是我们的职责所在。能

挽回市民的损失我们也很开心。大厅的宣

传册和 ATM 机上都有这方面知识的宣

传。通过此次事件也希望给广大的市民一

些警示，不要听信陌生人电话，一定要及时

和家人、亲友沟通或拨打 110 向警方咨询、

举报、报警。

事件经过：费尽心思——汇出款

事件真相：远程操控——钓大鱼

5月28日，第七届“金理财”奖颁

奖典礼在上海举行。经专家评审团

的严格评审、结合网络投票和微信投

票情况，在进行综合评议后，“新华

盛世赢家年金保险”荣膺最佳保险产

品奖。

上海证券报“金理财”评选活动

创办于 2007 年，是国内财富管理领

域最具影响力的评选活动之一。第

七届评选作为一次对财富管理行业

变化趋势进行梳理的评选活动，侧重

审视改革中的行业全景，对财富管理

领域的趋势作出研判。候选者需要

经过初评、现场述评、网络投票等环

节方能胜出。

荣膺最佳产品奖的“新华盛世赢

家年金保险”是新华保险为积极响应

保险业全面深化改革而重磅推出的

一款定位高端的年金保险产品，产品

预定利率达到 4.025％，再创新华保

险个人产品新高。该产品与收益稳

健的附加随意领白金版年金保险（万

能型）组合形成具有极致理财体验的

保险计划，兼具高安全性、高流动性、

高利益性的突出特色，满足客户长期

规划、稳健增值等多重资产管理需

求。该产品计划保障至80周岁，现金

价值较高，生存总利益快速赶超保险

费，保障财富安全，主险生存金“零费

用”自动进入附加万能险账户，按月

复利结算，全面提升保单利益。

自2011年A＋H股同步上市，新

华保险开启“以客户为中心”的战略

转型，原保险保

费收入连续五年

稳居寿险行业三

甲，2014 年公司

投资收益再创五

年新高。
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新华“盛世赢家”获最佳产品奖

6 月 5 日，中信银行与百度公司

签订全平台战略合作协议，双方将升

级战略合作，合作范围由部分业务扩

展至全平台业务。中信银行行长李

庆萍和百度董事长、首席执行官李彦

宏等高层出席了此次签约仪式，标志

着双方将整合全平台优质资源进行

跨界融合，共同发掘、培育互联网金

融及电子商务市场，加快互联网金融

产品创新，为广大用户提供新型的互

联网金融服务和电商消费体验。中

信银行与百度的全平台战略合作通

过跨界合作，打通了传统金融行业在

“互联网＋”路上的最后一公里，是

传统银行与互联网企业全面融合的

一次有益尝试。通过开展长期、全

面、深入的互联网金融及电商合作，

双方致力于树立金融机构与互联网

企业跨界合作的典范。
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中信银行：

借助“互联网+”跨界融合

热销手机上市，时常引发抢购热

潮，有价无市、一机难求让粉丝们

“饱受煎熬”。为使客户在新机上市

时轻松获得热销手机，近日，浦发银

行携手中国移动推出“先机理财”产

品，发挥股权纽带优势，整合金融理

财资源和移动终端货源，将移动金融

合作推向纵深。

“先机理财”产品将传统的现金收

益转变为由中国移动专供的热销手机，

客户购买理财产品后的几天内便可收

到相应手机，产品到期后归还本金。根

据手机价值折算，该理财产品的收益远

远高于市场同期同类产品。据了解，

“先机理财”第一期产品仅在广东地区

试点，后续将推向全国。 邹传科

浦发银行：

携手移动首推“先机理财”

5月27日，兴业银行携手中国银

联和咕咚公司在上海举行新闻发布

会，宣布推出为广大运动爱好者量身

定制的兴业银行“兴动力”信用卡。

该信用卡具有两大突出亮点，一是将

配套国内首款可穿戴移动支付产

品——带有支付功能的手环，打破传

统信用卡的卡片介质与刷卡支付模

式；二是首创运动卡路里兑换信用卡

积分权益，用户无需消费，运动就可

源源不断地赚取信用卡积分。

发布会上，兴业银行透露，现已

成功研发国内首款可穿戴移动支付

信用卡，未来将以手环形式与“兴动

力”信用卡配套使用。此次上市的

“兴动力”信用卡共有白金卡（精英

版）、金卡、普卡 3 款产品，均为银联

标准IC信用卡。 邹传科

兴业银行：

“兴动力”信用卡上市

6 月 6 日下午 2 点，华夏人寿合

肥中心支公司携手恒大中央广场及

优格丽餐饮管理集团共同打造的“华

夏保险杯”第二届全国少儿才艺大赛

（合肥赛区）的比赛，在恒大中央广场

举办。经过近2个小时的紧张比赛，

比赛圆满落下帷幕。当天，近六十位

参赛小选手身着各色鲜艳的服装，格

外引人注目。在本次比赛中小选手

们给大家带来了精彩舞蹈、武术、唱

歌、乐器等才艺表演。此次比赛最终

决出一、二、三等奖各一名，参加安

徽省赛区的复赛。当日，参赛选手、

观众、嘉宾均获赠由华夏保险提供的

高达50万保额的“喜洋洋”交通意外

险等。 杨维良记者邹传科

华夏保险：

第二届少儿才艺大赛圆满举办

青年“YO·U卡”
卡面设计大赛征集令
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