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呼和浩特盛腾家装工厂店将于7

月26日盛大开业！合肥盛腾家装工厂

店感恩回馈3小时疯狂抢购惠！

优惠抢购：一、1元抢购，全房家

具，电视柜，沙发，茶几，餐桌+6把餐

椅，卧室衣柜，书桌，书椅，书柜，主卧

1.8米床+两床头柜+衣柜，次卧1.8米

或1.5米床+两床头柜+衣柜

二、为响应集团总部号召，集团总

部联合128家家具工厂，在全国范围内

发放5000万援助家装补贴计划，每户

集团总部补贴30000元，合肥地区仅

抢到30户名额，请立即拨打电话申请

援助名额，为了让每一户援助对象是

真正迫切需要的援助对象，需要登记

个人信息，不能重复领取！

三、合肥分公司拿出30万现金，进

行现金补贴，在集团总部补贴基础上

再给予100元/平方的现金补贴。

四、凭100元抢购卡，前30名业主

才能享受到以上补贴，仅限前30名，望

相互转告，逾期不补。

五、100万家电疯狂抢，玩转微信

抽大奖，畅赢九大家电！

郑重承诺：
本次援助的全房家具正品正牌，双

虎，富之岛，全友等等环保标准达国家环

保标准

合肥盛腾家装工厂店六大优势
（一）360°整体家装一站式解决方案

首创中国第五代家装的总成买家

模式，为您提供从设计规划、样板体

验、一站式选材、装饰施工、家具家电

等拎包入住式家装解决方案。

（二）总成5000㎡ 家装实景风格

家居体验馆

19套样板间，20种风格，涵括了

现代简约、美式、法式、中式、韩式、地

中海等，尽情演绎不同风情的生活方

式，同时配合相应套餐价格，所见所

得，让装修透明到底。

（三）同比市场劲省40%

让客户享受民生价的品牌装修，

比传统装修省去40%成本，省去80%

时间和精力。

（四）健康低碳

低碳材料、低碳施工、低碳流程。

（五）多项质量保证

推出《家装 ISO9001施工规范》，

对施工流程及26项管理与质量控制标

准进行详细量化规定，每道工序需要

项目经理和监理验收后，再通知客户

验收，客户验收签字后，方可进入下一

道施工工序；我们按照国家“家装三包

法”：装修内部工艺5年保修、外部工艺

2年保修，主材1年保修。

（六）1小时签单，预算=决算

客户参观实景体验馆后，就能轻

松选定喜欢的家装风格和主材、家具

等，省去和设计师协商设计稿，选购主

材、家具、软装等一系列繁琐事情的时

间，把原本需要1个月的前期服务缩短

成1个小时，就能完成签单。

1元抢全房家具？100万家电疯狂抢？没看错！

盛腾家装合肥工厂店7月26日让你疯抢3小时

热烈恭贺华东钢材城
8月18日开业一周年
暨安徽省钢材行业研讨会隆重举办

8月18日华东钢材城携手“意达网”举办安徽省

钢材行业高端盛会。届时，钢材行业首席分析师吉

良德先生、意达网公司高级顾问薛和平先生将分别

就钢材行业现状、前景等问题深入研讨，各大钢厂、

钢企、加工区以及钢材行业协会领导也将莅临本会。

更有华东钢材城周年庆团招活动：所有在8月

18日前入驻华东钢材城的商户，相关部分费用减

免，仅需租金10元/平方/月，优惠力度空前！

超大体量，打造安徽钢市新地标
华东钢材城依托安徽腾辉投资集团打造的百

万方超大建材集群，其目标是建成华东区最大的钢

材现货市场之一。建筑面积约26万平方米，按照

基本库存20万吨，年吞吐量200万吨以上的标准规

划设计，是安徽乃至中部地区起点高、品种全、辐射

力强、影响力大的钢材专业市场。

华东钢材城集商贸、物流、仓储、加工、电子商

务、金融服务等于一体，将为钢贸企业提供更好更

全面的服务，对降低钢贸企业及其周边企业采购成

本，为提升入驻企业竞争优势创造更有利的条件。

专业运营，确保优质服务
安徽腾辉商业运营管理有限公司是大型市场的

专业公司，汇聚超群的资本实力，长期秉承“诚信至

上、汇聚财力、创新价值”的经营理念，采用大型商场

的统一管理的销售模式，以保证商户的权益，保证产

品的质量，保证销售商的信用，让消费者放心、安心、

开心，努力做到“诚信合作伙伴，投资管理专家”。

产品种类齐全，一站式采购总部基地
开业至今以来吸引了全国各地各大钢材贸易

商纷纷入驻，如：合肥鲁华钢管物资有限公司、合肥

德勤商贸有限公司等百余家实力商家。

市场内产品涵盖建筑钢材和工业钢材及特殊

钢等多种类。

让采购商告别东奔西跑的时代，在华东钢材

城，就能完成一站式采购，省时、省力、省心。

7月22日，“安凯客车1100辆出口

阿尔及利亚发车仪式”在合肥安凯客车

隆重举行。安凯客车向阿尔及利亚交

付的1100辆公交客车在当日发车起

运。江汽集团董事长安进、安凯客车董

事长戴茂方、安凯客车总经理童永等领

导参加了本次活动。

2014年 6月，安凯客车与阿尔及

利亚CIMA MOTORS公司签署客车

销售合同，合同总金额3600万美元，

约合人民币2.24亿元，共计1100辆，

这是上半年客车行业国际出口第一大

单。今年以来，受到宏观经济环境的

影响，国内大中型客车销量持续低

迷。这次安凯客车实现的出口大单，

在下行区间走出了“墙内开花墙外香”

的好棋。

“取得这样成就绝非巧合，是我们

长期深耕当地市场的成果。”负责安凯

海外销售负责人这样表示。据介绍，

此前安凯客车在 2013 年曾向CIMA

公司销售了20台客车，价值46.5万美

元，折合人民币288万元。首批客车运

抵阿尔及利亚之后，得到了当地客户

认可，为安凯赢得后续采购大单奠定

了基础。

裴晓敏 董方

我省企业赢得2014客车出口第一大单
总价2.24亿元，千辆客车昨日合肥启程


