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安徽国寿客户节七载常相随
6月15日晚上的安徽艺术剧场。600多

名国寿客户代表，正满怀热情地期待着一场

精彩的民族音乐会。“‘牵手国寿 共享美好’

中国人寿客户节专场民族音乐会，现在开

始。”随着中国人寿安徽省分公司阮建设总

经理的高声宣布，一曲曲悠扬的安徽传统民

乐，立即驱散了夏夜的热浪。

安徽国寿自2007年举办第一届“国寿客

户节”以来，到今年已是第七届。七年客户

节，安徽国寿在全省范围内一直努力打造这

个专属于国寿客户自己的节日。近年来，安

徽国寿一直将客户服务置于重要位置，努力

提高便捷服务、优质服务、高效服务和人文

服务的满意度，并将服务质量作为公司用心

经营的基石。 邹传科

中国人保2013年客户节启动
2013年5月16日，主题为“携手中国人

保，共创美好生活”的中国人保2013年客户

节活动在京正式启动。中国人保财险面向

社会推出六项主题活动：“多快好省”理赔服

务；“倾听心声 绿动中国”活动；4001234567

人保电话车险“真情回馈 心系车主”活动；

“保险e体验”——ePICC网上人保24小时

不打烊活动；“人保在行动”公益系列活动；

“十一”黄金周客户自驾游服务活动。

今年客户节，中国人保统一推出了“倾

听心声 绿动中国”活动，诚心邀请广大客户

和社会公众为中国人保把脉，针对产品、销

售等各个方面提出建设性的意见建议，并邀

请客户参加免费认捐10万棵树活动。人保

财险安徽省分公司也将积极邀请广大客户

开展职场参观、客户拜访、客户座谈等大型

回馈活动。 邹传科

他在 2011 年

全年开单45件、标

保 24 万 ，更 是 在

2012 年成为新华

保险安徽地区合

肥本部的标王！

在李广新进

入保险行业之前，已经是一位非常有

名的人了，就职于香格里拉，担任高级

行政总厨，收入颇丰，已令很多人羡慕

不已，但不安现状的他觉得不满足，想

出去寻找更适合自己的一份职业。当

别人介绍他来保险公司时，他犹豫了，

他不知道能否在这个行业里找到自己

的成功，但当他真正了解了这个行业，

他选择坚持，选择用心做好它，于是他

成功了！

时光飞逝，光阴荏苒，转眼8年过去

了，他也不知道到底拜访了多少客户，认

识了多少人……但他知道他在这里学到

了多少，又收获了多少！诚信赢得客户

来：李广新认为做人是做事的根本，做好

了人，做事才不误入歧途，才能为做事赢

得良好的人际支持。处理好做事与做人

之间的关系，诚信做人、诚信做事是人们

获得成功人生的根本，所以他在服务客

户上非常用心，尽力做好每一位客户的

售后服务，正是因为这样，让他赢得了很

多人的信任和认可，也让他的寿险道路

越走越宽。 邹传科

他曾经以46.32%

的当前收益率在第

三个月赛季中获得

第二名；还曾经以

114.998%的预赛收

益率排名总排行榜

第二名。决赛期间

第四周，来自马鞍山花雨路证券营业部

的他终于以18.15%的当前收益率把所

有选手甩在身后。

炒股一定要走在新闻前面

“纯粹出于一种兴趣，从1992年在

华安证券开户至今，除中途中断了几年

外，自己一直在坚持炒股，但都是利用业

余的时间进行的，不把炒股当很大的事

情。”谈起自己的炒股经验，高先生打开

了话匣子，对市场有很扎实的知识非常

重要，当然还包括对公司和国家政策等

的了解，这些都是炒好股的必要条件，要

想在股市中有所收获，还必须要在心中

承认市场永远是正确的，只有跟着市场

走势去判断才能最终盈利。“普通股民必

须要有自信心，股市根本没有神，相信自

己才最关键。”

高先生建议普通股民，必须要有很宽

广的知识面，这是真功夫，还要有自己的阵

地。“炒股要走在新闻前面，只有在新闻还

没做出预估时。大胆判断才能有所斩获。”

部分选手依然维持高收益率

自5月21日华安证券实盘炒股大赛

进入决赛阶段以来，本周已经是第五周。

“市场继续维持弱势，上周四的一

根向下跳空的阴线加速了指数的下滑，

随后指数进行了短暂的技术指标的修

复，创业板依然维持强势，但震幅在不

断的加大，主板市场则表现低迷，周一

晚间汇金增持的消息并没有给市场带

来太大的刺激。”华安证券投资分析师

王松介绍，弱势之下，对于选手来说，考

验的是风险控制的能力。“截至周二，同

期沪深300指数下跌 6.12%，跑赢指数

的人数有590人，收益率超过10%的有

25位选手。”

据悉，从目前选手表现来看，市场走

势持续低迷，但是部分选手依然维持了

较高的收益率。 记者 邹传科

决赛第四周冠军花落马鞍山花雨路证券营业部

炒股要走在新闻前面

用心的新华保险“帅小伙”

“整汇零取让孩子变懂事了”

王大姐的孩子今年上大学二年级了，在刚

刚过去的一年把王大姐折腾够呛，不为别的，就

因为王大姐的孩子花钱没有计划，一年下来花

了别人家孩子的两倍还多。为这事儿王大姐

非常挠头，不是自己家庭条件不好，而是这样的

花钱方式会使孩子没有节制。今年暑假，王大

姐特意去工行找了个朋友问问，看看是否有控

制孩子花钱的办法。

这一问还真找到了办法。工行的工作人员

告诉王大姐，这个其实不难，用整汇零取的办法

就能解决这个问题，操作起来也非常方便。在工

行的网上银行找到“转账汇款”一项，选择“整汇

零取”，然后根据页面上的提示操作就可完成。

现在，王大姐已经会灵活应用这个办法了，

她每半年把钱全部打到儿子的账户上，但是汇款

期数选择了按月执行。这样，王大姐的儿子每月

只能取一次款，每月的金额都是固定的。手里的

钱不充裕了，他就得克制自己的花费，对自己的

支出制定计划，不再像原来那样大手大脚了。

已经过去一个月了，王大姐发现儿子变得

懂事了，不但没责怪自己给的钱少，还常常在电

话里说如何节俭花钱。王大姐非常欣慰，多亏

了工行的整汇零取，她还准备像其他的孩子

家长推荐这个办法呢。

多种选择满足个性要求

什么是整汇零取呢？通俗地说，就是一次

汇款、分期到账。

此项业务可以按月、按季、按年三种不同期

限分期到账，期限可以从1到99期多种选择，

可满足家长给孩子的生活费等开销，公务员、职

工缴纳党员、工会费等定期支付费用，特别是通

过此功能可帮助孩子合理控制消费，培养孩子

良好理财习惯。

据安徽工行相关负责人介绍，该业务需通

过网上银行渠道签订、查询和终止定额解付。

通过个人网上银行签订该业务后，工商银行业

务系统会将整笔汇款金额转为该客户借记卡

名下的一笔定活两便存款，并自动签订一笔预

约周期转账协议，汇款方必须是本地借记卡，汇

入方可以是本地或异地借记卡和信用卡，汇款

手续费在办理汇款时一次性收取。当最后一

笔协议款项转账成功后，工商银行业务系统自

动将该客户借记卡名下的定活两便存款账户

销户，并且把利息转入汇款方借记卡。

四大亮点实现便民追求

“整汇零取”汇款路径简单。进入工行个人

网上银行“转账汇款”下的“整汇零取”功能，输

入收款人户名账号，设定每期汇款金额和汇款

周期，系统将自动统计汇款总金额，并按汇款总

金额一次性收取汇款手续费，同时分周期自动

办理汇款业务。而且汇款手续费更加优惠，如

每期汇款1千元，汇款周期10个月，汇款总额

为1万元，实际汇款手续费是非常优惠的。

据介绍，“整汇零取”功能亮点多，一是客户

设定每期汇款金额、周期档次后，系统自动统计

汇款总金额，分周期自动办理汇款业务。汇款

周期有按月、按季和按年三个档次；二是手续费

按汇款总额计算一次性收取，享受当前电子银

行汇款手续费折上折的优惠；三是整笔汇款金

额转为借记卡下一笔定活两便存款，当最后一

笔转账成功之后，定活两便存款自动销户，利息

自动转入借方卡基本户；四是解除了家长周期

性汇款费用高、一次性汇款又担心孩子超额使

用月生活费的顾虑。

方亮史道玲张华玮

日前，记者从工商银行安徽省分行了解到，该行电子银行个人网上银行业务推出“整汇零取”新功能。

该项功能可以较好地满足有子女在异地求学的家长汇款节省费用和对生活费的管理，一次性将生活费汇

出，分次到异地求学子女账户上。不仅省时省力，更能帮助孩子合理控制消费，培养孩子良好理财习惯。

解密“你身边的银行”·五“指”连“心”之回馈篇（十二）

整汇零取：让孩子学会良好理财
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