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6月1日，为了

让参赛股民能够与

投资分析师有更多

互动交流机会，也

为实盘炒股大赛决

赛阶段做足准备，

华安证券在安庆市

举办了华安证券投

顾人才选拔大赛暨2013年下半年投资

策略报告会。

投顾大赛即将进入白热化阶段

本次华安证券实盘炒股暨投顾人才

选拔大赛初赛阶段结束后，已有873名

选手进入决赛，其中共有30位选手的收

益率达到10%以上，前三名的选手收益

率分别是22%、21%以及19%。“在这样

专业的实盘炒股平台内，我们发现了不

少非常优秀的选手，可谓卧虎藏龙，希望

在决赛阶段，他们能够有更出色的发

挥。”华安证券市场营销部总经理吴阳表

示，初赛阶段大赛得到了广大股民朋友

的支持与参与，目前大赛已经进入到白

热化的决战阶段，希望所有选手都能从

大赛中有所收获、积累经验。

华安证券 您身边的理财顾问

6月1日下午，在安庆市皖源国际大

酒店的会议室内，华安证券投顾人才选拔

大赛暨2013年下半年投资策略报告会正

式开始。华安证券公司方面及安庆、巢湖

等地区11家营业部相关领导与现场近

200名股民朋友共同见证了报告会。

华安证券理财中心高级投资顾问王

军首先为现场股民朋友带去了以“经济

弱复苏 布局新动力”为主题的投资策略

报告，王军分析预测了下半年的经济形

势，提示此时的投资者应该如何关注、如

何操作，并从板块、下半年看点等方面给

出了自己的建议。现场不少股民朋友在

报告结束之后，也纷纷提出了自己的疑

问，交流心得体会。

当天，华安证券还为现场股民朋友

们准备多项“惊喜”，以抽奖的形式送出

了6份三等奖、3份二等奖以及2份一等

奖礼品。短短2小时的报告会，让所有

股民朋友感受到华安证券作为诚信、稳

健专业的理财顾问。 记者 董方

华安证券实盘大赛决战在即
投顾人才选拔大赛暨2013年下半年投资策略报告会

兴业助力中小企业节能减排
我国中小企业数量多、规模小，相当一部

分是边积累边发展，技术、工艺和装备相对落

后，能源依赖程度较高，资源利用率较低，环

境污染较重，推动中小企业节能减排是企业

自身生存发展的客观需要，也对限制能耗过

快增长、实现国家节能减排目标至关重要。

近年来，国内商业银行在节能减排融资

领域的“动作”越来越频繁，其中兴业银行最

为突出。截至目前，兴业银行已累计向国内

中小企业提供超过1260亿元的融资专项用

于节能减排，融资方式也呈多元化，既有固定

资产贷款、流动资金贷款，也包括金融租赁、

信托贷款等。其中信贷融资超过940多亿，

非信贷融资超过320多亿的融资，项目投向

新能源和可再生能源开发利用、碳减排、污水

处理和水域治理、二氧化硫减排、固体废弃物

循环利用等众多领域。 邹传科

理赔员的生

活远远没有外人

想象的这么简

单。为此笔者采

访了新华保险台

州中心支公司经

验丰富的理赔员。

“那个独居的老太太除了是我们的客

户之外更是我们的好朋友了。”理赔查勘

员孙博告诉笔者，这个老太太是我们的一

个客户，她孩子常年在外工作，在她爱人

过世后，我们经常去看望她。“除了常去看

望客户，如果客户受伤严重或者年纪大出

行不方便的话，如果资料齐全我们还会提

供上门服务。”理赔查勘员刘俐安说道。

这些贴心的服务，让很多市民都感觉到，

这理赔员就像是生活中的贴心小棉袄。

我们都知道理赔过程中，查勘是不

可以缺少的一部分的环节。“我们的工作

过程更像是还原真相的一个过程。”孙博

和刘俐安说。像公安局、医院、村委会就

是理赔员们经常打交道的地方了。“我们

要还原出险的案情的话，有时候还要跑

到出险地点进行勘查。我们的工作还挺

像警察呢。”孙博说。比如一些意外伤害

的案子，理赔员们不仅要跑公安局和医

院调查情况，有时候还要到客户居住地

进行查访。“说起这个，我以前到一个村

里去查勘的时候还遇到被狗追的情况

呢。”孙博笑着说，因为寿险的理赔经常

会涉及到一些医学的知识，所以作为理

赔员，相关医学知识也是必不可少。

记者 邹传科

泰康人寿首例微信理赔结案
为了给客户提供更全面的服务，方便客

户快速理赔，泰康人寿安徽分公司业务管理

部不断创新，跟随时代浪潮，主动寻求突破，

开发了泰康人寿安徽分公司微信理赔服务。

2013年6月3日，理赔人员接到公司业

务伙伴的理赔咨询电话，得知业务伙伴正在

客户吴先生家中收集理赔资料，便向其推荐

了微信理赔服务。上午10点21分资料上传

成功，10点57分系统结案900元，并利用小

额支付功能完成转账。在总分公司的共同努

力下，客户在自己家中仅用36分钟便收到了

公司的理赔款。理赔人员第一时间通知了业

务伙伴，客户吴先生激动地说，泰康的理赔服

务真是太好了！微信理赔是继3G理赔服务

之后又一创新理赔服务模式，开创了自助理

赔的先河，受到了广大客户及业务伙伴的赞

誉。 记者 邹传科

国寿“牵手客户服务活动”启动
伴随着连续六年全国性“牵手”系列服务

活动的脚步，2013年 3月，中国人寿安徽省

分公司正式在全省范围内启动第七届“牵手

国寿‘爱’住我家”系列客户服务活动。

“牵手国寿 梦想家园”少年儿童书画作

品展作为“牵手”活动的主线活动，在5月闪

亮登场，在以往两届专为少年儿童举办绘画

展的基础上，今年活动范围有所拓展，增加了

不限制年龄的书法比赛，各位适龄儿童、青少

年及社会大众均能踊跃参与。同时，安徽国

寿还邀请到著名教育专家李晓凡老师于5月

下旬至6月初在全省16个地市开展教育讲

座；6月7~8日，将在全省范围内组织“爱”心

高考服务车，义务为广大高考生家庭服务。

崔文君 记者 邹传科

东亚银行“金色圆梦”在行动
5月31日，东亚银行（中国）有限公司合

肥分行的爱心代表们在副行长龚昌玲女士的

带领下，赶赴利辛县望疃镇硷场希望学校开

展“金色圆梦”六一节关爱活动。

硷场希望学校是一所乡村学校，学校里

没有音乐教师。东亚银行的同事们得知这一

情况后，此次为孩子们准备了一架电子钢琴、

数台电子琴，和一批简单易学的乐器、简易教

材。还特意请了一位专业的教师，一同来到

利辛，为孩子们上了一堂精彩的钢琴课，让孩

子们认识乐器，感受音乐的快乐，圆孩子们音

乐的“金色梦想”。

自从2010年东亚银行公益基金在硷场

希望学校建设首座“萤火虫乐园”以来，东亚

银行已经多次赴该校开展助学活动。邹传科

投资者可以在每年的3月、6月、9月、12月关注理财产品

这个月理财市场戏份足
6月份是银行第二季度“冲时

点”的关键一月，各家银行或有一

个理财产品发行的“井喷”期。“购

买理财产品也应选择时机。比如

把握住银行的考核时点，一般来说

各家银行是每季度末、半年、整年

考核一次，所以市民可以在每年的

3月、6月、9月、12月关注理财产

品，因为在这个时候各银行都会发

行冲时点较高收益理财产品来吸

储。”省城一位业内人士这样表

示。 记者 邹传科

理财产品瞄准端午小长假

“理财战”围绕节日做文章的现象越

来越早。虽然距离端午节不到一周，但银

行已纷纷推出了各种理财产品。与刚刚

过去的“六一”专属理财产品相比，端午节

专属理财产品，不但理财期限更短，而且

收益率也普遍有所上升。理财市场上出

现的一些动态，也能反映银行对于这次

“年中大考”的重视。与前段时间相比，近

期理财产品发售数量有所增加，投资者选

择余地更大，同时产品收益率上调，而且

一些超短期产品开始出现，有些短期理财

产品的理财期限设定为1个月左右。

招行合肥分行理财师丁蕾表示，投

资者在购买理财产品时，一定要仔细权

衡，千万不要为收益率所迷惑，同时也不

要因为端午期间没有其他投资渠道，随

意选择购买理财产品。出于考核压力，

接下来一段时间，银行还会继续发行一

批理财产品，而且从往年的情况看，收益

率应该还会有所上调。

“新渠道”收益率会更高

据权威机构统计，从今年前5个月

数据来看，城商行、股份制商业银行和国

有银行理财产品的平均预期收益率累计

下跌0.18%、0.24%和 0.33%，通常网点

售卖产品下滑较多。

业内人士分析，如果市民想获取高

一点的收益，不妨关注一些理财新渠道，

比如网银、手机银行、银行理财夜市等渠

道的专属理财产品。其网银在售的理财

产品不管是期限还是收益率上，都要比

面向大众的产品可选性要多，而同样是

期限在140多天的理财品，收益率也略

高0.05个百分点。现在不少银行都推出

了“理财夜市”，理财产品预期收益率也

比同系列其他同类产品略高。

新华保险理赔员工作不简单
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