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（“（“五一五一””期间空调卖场人潮涌动期间空调卖场人潮涌动，，

““一晚一晚11度电度电””吸引了大部分目光吸引了大部分目光））

“一晚1度电”变频空调的市场反应
“现在来买空调的人，哪个不要问问一晚1

度电？”这是来自空调卖场导购员的原话，“顾
客基本上都要在美的空调专区站一站，看看一
晚1度电的产品。”据了解，美的空调“一晚1度
电”系列产品，自推出以来迅速成为市场焦点，

“五一”小长假期间不少消费者更是一进卖场
便指名购买，这种情况之前在空调市场上并不
多见。

“这些直接奔着一晚1度电来的顾客，有的

是朋友买了觉得好用推荐的，有的是看了央视
的广告觉得靠谱的，总之都是冲着美的大品牌
来的，大家都知道美的变频空调最厉害，一晚1
度电的技术不用说绝对可信。”刚刚成交两台

“一晚1度电”尚弧KB型空调，导购员边安排顾
客填写信息，边对记者说道。

除了问询度一直居高不下，“一晚1度电”
系列产品的成交量也相当可观。“现在大家的
眼光都长远了，消费观念跟以前不一样了，以
前首选价格低的，现在想一想性价比，算一算

省电量，还是选节能的最合算。”面对这种情况
导购员这样解释道。

数据显示，“五一”小长假期间，作为空
调行业的领导品牌，美的空调的整体销量占
据绝对优势。其中总体销量的七成左右已
是变频空调，而备受市场热捧的“一晚 1度
电”全直流变频空调，“五一”期间已经占据
美的变频空调销量中近一半的份额。这与
笔者所看到的“一晚 1度电”卖场表现十分
符合。

美的变频空调，“一晚1度电”市场表现最亮眼
美的集团45周年庆，5月18-20日，敬请关注美的空调

随着天气逐渐转热，空调销售旺季已经来临。自3月份隆重开场，经过4月份清明假期的酝酿，刚刚过去的“五一”小长假，便成为各空调
品牌初步验收旺季销售成果的黄金时期。

笔者在走访空调卖场的时候了解到，今年“五一”小长假期间，受天气影响，空调的成交量相当可观。消费者纷纷在天气将热未热之时，提
前选购空调，为夏季真正到来之时的空调使用做好准备。

尽管当前空调市场上品牌与产品纷繁多样，但是只要走进空调卖场的人都可以感觉到，目前的明星产品非美的空调“一晚1度电”系列莫属。

买空调 选美的 就在本周末！
美的45载征程中收获的无数荣誉、

嘉奖、成就都因您而生，在这值得众人铭
记和庆贺的辉煌时刻，美的集团将通过

“45周年庆典促销”，4重惊喜，5大保障
的形式感恩回馈所有消费者。

天日渐热，夏意渐浓，到时候买空调
啦！5月18日-20日，美的空调，3天大
惠，13年仅此一次的难得机遇，抓住不
后悔！ （王旭东）

星报讯（实习生 李青鹰 记者 邹传科

丁林 黄洋洋） 本着探索、互助、共赢的

目的，5月13日下午3点，一场由苏宁电器

联合市场星报社共同主办的“星·电（店）·
商——2013年家电行业发展研讨沙龙”如

期举行。安徽出版集团副总裁、市场星报

社社长虞海宁，苏宁云商集团合肥分公司

总经理王军以及数十名行业专家、企业领

导和营销精英等共同论道行业走势，并纷

纷看好下半年家电消费。

当天下午，在合肥信地·城市广场一楼

大厅上演了一场以“星·电（店）·商”为主

题的思想盛宴。作为主办方之一，虞海

宁在致辞中介绍了举办此次活动的背

景。“经历过 2012 年经济‘寒冬’，2013

年家电市场正出现逐渐回暖的趋势，在

这种形势利好中，人们仍然对去年经历

的低谷心有余悸，这也在督促人们去对

家电行业做更深层次的思考，这样一场

家电沙龙就应运而生了。”苏宁云商集团

合肥分公司总经理王军在致辞中也对去

年以来的家电市场走势进行了分析，在

对下半年家电消费充满信心的同时，也

给予了此次活动高度评价。

随后，沙龙围绕“互联网和传统营销模

式的不同与发展前景”、“如何打破价格竞

争方式，以更好服务创造品牌”、“家电产

品创新发展趋势”等话题进行了深入探

讨，零距离碰撞、分析，通过智慧的分享，

从中获得有益信息最终达到互利、共赢的

目的。沙龙详细报道请关注本报即将推出

的家电专刊。

星·电（店）·商——2013年家电行业发展研讨沙龙昨在信地·城市广场举行

家电大佬合肥论道 看好下半年消费


