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为了庆祝奇瑞汽车全球销量突破四百

万辆，感谢四百万用户的信赖，即日起至2

月28日，奇瑞特别推出“感恩四百万 新春

聚划算”活动，涵盖瑞虎、风云2、奇瑞E5、

QQ 等全系车型。同时推出全系首付

20%、低首付、低利率的金融购车计划，为

广大消费者提供全方位购车支持，以实际

行动回馈消费者。

“感恩四百万 新春聚划算”，奇瑞E5

连环“惠”包含了3000元节能惠民补贴、

千元年货大礼、价值 2000元的安驾仪和

价值4000元的超值装潢，不仅如此，更有

机会抽取万元旅游基金。与此同时，为了

共贺新春，奇瑞E5特别推出了迎春特供

版“限量”供应，55800元贴心到底，一路

相随。奇瑞E5赠送的随车安驾仪，在汽

车发动后，安驾仪会自动启动，记录车辆

行驶过程中的任何状况，随时随地保障行

车安全。

凡购买奇瑞E5的消费者都可以享受

到一份分量沉甸甸的4000元超值装潢大

礼，贴膜、坐垫、地胶、雨眉、脚垫、挡泥板、

方向盘套、镀铬门把手等一应俱全。

奇瑞 E5 还延续了之前备受好评的

“半价购车”方案，即消费者购车只需首付

50%，余款一年后还清，真正保证了 0利

息、0月供。只需年终奖就能首付半价购

E5，实惠无比。更值得一提的是，奇瑞汽

车特与工商银行合作，推出“0 首付 0 利

息”的贷款方案：购车首付由工商银行逸

贷卡透支后，消费者只需缴纳手续费，便

可0首付 0利息，不付钱也可以抢购奇瑞

E5。

长安力量继续给力，新春欢乐正在启

动，1月1日起到2月24日，安徽省长安汽

车各地经销商将陆续进行“长安力量 新春

联谊会”活动。

新春联谊会分为“小型文艺表演”“互

动游戏”“欢乐抽奖”“合影留念”等环节，广

大用户不仅能在活动中感受到长安亲情服

务，还可以亲自参与游戏赢取豪华家庭礼，

也能近距离地感受体验长安汽车的品质。

活动期间，长安还开展了“新春欢乐赚起

来”抽奖活动。到店、试驾、购车即可参加

欢乐大转盘抽奖，同时，到店保养、维修爱

车的用户也可参加“新春欢乐赚起来”抽奖

活动，您走进任何一家经销商都可获得一

次转动欢乐转盘的机会，获得一份精美的

新春大礼，包括小家电、油、米、新年台历、

新春对联、福字帖、洗衣液等，多重礼包等

您来拿。活动时间：1月26日；活动地点：

长安汽车安徽翔信4S店；地址：安庆市龙

眠山北路（合安高速路口向南 668 米），

0556-5309877。

7天包换
东风日产合肥伟业：
承诺品质无忧

2012年11月22日，东风日产以企业发

展迈入“新十年”为契机，郑重向广大消费者

发布“品质无忧承诺”，宣布自即日起，消费

者在东风日产全国各专营店购买NISSAN品

牌（不含进口车）和启辰品牌新车，在特定的

品质问题范围内，均可享受7天包换。

“品质无忧承诺”是东风日产发布新老车

主“安全保障承诺”后的又一重大举措。“在新十

年来临之际，我们将推出一个又一个货真价实

的承诺，切实保障消费者利益、践行企业责任。

因为，客户至上是我们始终不变的信条。”

此外，为了保障客户的放心出行，东风日

产以“零担忧”为原则，对400万保有车主及

未来的新车主作出“安全保障承诺”：在特定

意外事件背景下，由第三方恶意造成的车辆

损失，东风日产将全额承担，且对施救费用、

停驶损失予以补偿。其覆盖之广、力度之大，

尚属行业首次。

伟业日产——五星服务安心享受；

买车开心——日产全系车型为您提供最

丰富的用车选择。

保养舒心——专业技术、纯正配件、先进

设备、确保每台车辆的维修和保养质量。

质量放心——纯正配件和精品，全国公

开费用标准，明码标价让您明白消费。

置换安心——免费上门评估，诚信交易，

售后保障，让您安心置换。

保险随心——全方位保险方案任您选

择，24小时紧急救援服务让您一路无忧。

伟业

感恩四百万乐购奇瑞E5连环“惠”

2012年，凭借消费者的支持和关注，

东风悦达起亚再创佳绩，销量累计突破

200万。在这辞旧迎新的欢乐时候，为回

馈消费者的关爱，企业倾情推出“感恩从

心出发 起亚真情贺岁”新春活动，在热闹

的新春氛围中，以一颗感恩之心，回应200

万客户的信赖之心。

一个春联礼盒，一句祝福；一份感恩好

礼，一声关怀。1月1日至2月9日，无论是

到店试驾任一款车的新客户还是引荐亲友

到店试驾的老客户，均可获赠幸福试驾福

袋一个。红包、对联、福字一个也不能少，

更有惊喜彩票在新年为车主种下千万希

望；此外，活动期间购买任一车型的客户，

更将获赠抽奖卡一张，刮开即可抱回蛇年

大礼。详情请咨询电话：0551-64288888。

2012年是东风悦达起亚开展的顾客

满意年，通过服务、技术、管理三大层面创

新，企业不仅顺利达成48万辆的销售目

标，同时获得了 2012年新车满意度调查

（IQS）、2012年中国销售满意度（SSI）和售

后服务满意度指数（CSI）第八、第六和第八

的好成绩。

2013年，在顾客满意年的基础上，东

风悦达起亚将进一步实施“顾客感动年”战

略。在全面贯彻落实“智造经典 惠创未

来”全新经营理念的同时，起亚也将再次升

华服务内涵，实现服务理念品牌化；持续创

新营销手段，以体育营销为主轴，多层次开

展公益、文化、创意、娱乐等营销活动；品质

层面，起亚也将进一步深化推行GQ3355

品质管理，并对现有品质观念进行革新，确

保品质体系的优化升级，通过企业十二万

分的努力和诚意，为消费者创造更加精彩

的汽车生活。 先驱

安徽先驱：感恩从心出发起亚真情贺岁

团团圆圆长安汽车举办“长安力量新春联谊会”


