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笔者带着好奇，走进市府广场尼彩手机安徽旗舰店。一走进尼

彩工厂店，映入眼帘的就是尼彩手机工厂店的“工厂直营，只赚10

元”的经营理念，在醒目处，张贴着中国联通与尼彩合作的推出的

“尼彩手机0元购，预存话费联通送”活动海报。据了解，中国联通与

尼彩已经建立的战略合作关系，预存话费就可以免费获得尼彩手机。

店面展示机体验台上，多种功能的尼彩手机应有尽有：有翻

盖的、有直板的、还有旋屏的；有触控的、有手写的；无论是时尚

的女性手机、新潮的音乐手机，还是炫酷的商务手机，无论是双

模双待，还是双卡双待，应有尽有。笔者在尼彩手机工厂店体验

尼彩各种手机，有被消费者昵称为国产小苹果的i3功能机，市面

上最便宜的智能手机A360S、梦想1:1智能手机尼彩N4S，极速

双核安卓智能机X6，这些机型不仅外观时尚，手机运行速度也

是一流。据笔者了解到，值此合肥尼彩手机工厂店周年店庆、两

节到来之际，尼彩手机推出跨年感恩季，推出多款特价机回馈消

费者，最低只要99元，安卓智能手机最低只要399元，梦想1:1

安卓智能手机仅要599元，现在购置尼彩N4S还赠送移动充电

宝和4G内存卡，礼品多多，活动多多。

笔者在尼彩手机工厂店真切的感受了尼彩手机，产品外观

绚丽、性能稳定，但是对于电子产品，消费者普遍关心的是售后

服务问题，带着消费者的疑问笔者走进了尼彩售后服务中心。

（敬请关注后续报告） 邹传科

智能手机百元时代的缔造者国美电器与英特尔推战略合作 携众厂商开启PC触控元年

国美2013年触控产品提至PC整体销量的60%

根据许多玛雅学者的研究，玛雅文献中

从来就没有关于大循环结束即是世界末日

的说法。那些“末日”、“灾难”的说法，只是

现代人根据自己的想象牵强附会而已。

2012年的冬至日因为有了“玛雅预言”，

变得非同寻常。

根据玛雅历法的预言传说，世界文明共

有5次毁灭和重生周期，也就是“太阳纪”。

现在我们正处在第四个“太阳纪”，而2012年

将是第五个“太阳纪”的开始。在每一纪结

束时，地球都会遭遇一次惊心动魄的毁灭。

据说，玛雅人的计历在2012年12月21

日结束，也就意味着这一天将是世界的末

日。因为据说玛雅的历法计算非常准确，甚

至超过我们如今通用的公元历法，所以玛雅

人的“预言”得到了高度重视。

到底玛雅人有没有预言过末日？历法

到了 2012 年 12 月 21 日结束又是怎么回

事？这一天究竟是什么特殊的日子？

玛雅人有三种历法，其中涉及到“末日

预言”的是他们的长计历，铭刻在碑文中记

录历史就是使用长计历。但他们数数并非

用我们通用的10进制，而是经过了修改的

20进制：在第二位上逢18进1，其他位上逢

20进1。这样玛雅长计历中的1.0.0天就是

360天，比起完全的20进制的400天更接近

1个太阳年。

玛雅长计历如何换算为我们熟悉的公

元时间，对此有多种解读，目前比较普遍接

受的是，长计历的第一天是公元前3114年8

月11日。按照这样的换算，到了2012年的

12 月 21 日 ，玛 雅 的 长 计 历 将 跳 至 第

13.0.0.0.0天。13这个数字对玛雅人而言是

一个非常特殊的数字，13.0.0.0.0天被玛雅人

称作一个“大循环”。长计历中的第一天

0.0.0.0.0也是写作13.0.0.0.0。这也许就是玛

雅人的历法在2012年 12月 21日结束的说

法的由来。

但这并不能表明多年以前的玛雅人预

言了末日。这一天只是玛雅长计历中新循

环的开始，就如同在元旦那天，我们的日期

都是从12月31日跳到1月1日一样。

根据许多玛雅学者的研究，玛雅文献

中从来就没有关于大循环结束即是世界

末日的说法。那些“末日”、“灾难”的说

法，只是现代人根据自己的想象牵强附会

而已。

就在今年的5月份，美国考古学家在危

地马拉玛雅文化遗址发现了目前所知最古

老的玛雅天象表，记录着天象和日历，其中

日期记录到了第17个纪元，比玛雅长计历的

13个纪元多了1500多年。这也充分说明了

玛雅人并不认为今年的12月21日将是世界

末日。

中南美洲危地马拉3名玛雅部落长老近

日也出面澄清12月21日不是世界末日。他

们强调说，12月21日是玛雅人期待当前纪

元结束的日子，之后应当带来新的态度和变

革，在人和自然之间协调，“22日黎明来到将

是一个新的开始。” 邹传科

揭开神秘玛雅的真实面纱

12月17日，中国家电零售业的

领军品牌国美电器，与计算创新领域

的全球领先厂商英特尔（INTEL）在

京达成战略合作协议，双方携手国内

外众多知名触控产品制造商建立战

略合作联盟，将全面推广基于 IN-

TEL芯片的超极本和触控电脑。专

家表示，国美携手英特尔等企业打造

涵盖芯片厂商、产品制造商、流通渠

道的全产业链战略合作联盟，对推动

触控PC、超极本等市场新品普及，加

快市场结构及产业结构转变升级具

有重要意义。

提升超极本市场普及率

触控是 PC 发展的未来趋势。

英特尔电脑客户端解决方案部的研

究表明，通过触控方式浏览内容，使

人们感觉自己更有主动权和掌控

力。

在移动互联网风潮中，超级本的

市场占有率正急速攀升。国美集团

ERP系统根据旗下各卖场销量统计

证实，超极本的销量正在快速提升，

目前已达到PC产品总销量的17%

以上，远远高于行业平均增速。据国

际数据公司IDC预估2013年全球超

极本的销量将达到 3000 万部至

4000万部。为了给消费者带来更全

面的购物体验，国美电器将在全国

1700余家门店设置英特尔处理器的

展品体验区，展示和推广基于英特尔

处理器的最新产品。

此外，英特尔公司每季度将对国

美电器电脑销售人员进行培训，通过

国美电器和英特尔公司的线上培训

工具，以及其他的培训方式，实现及

时、高效的人员培训，全年进行10000

人次以上培训。国美与英特尔还成

立100家触控PC旗舰体验店，共同打

造一流的店面服务团队，以突出品牌

形象，提升终端竞争优势。

行业专家表示，在国美与英特尔

及众多知名触控电脑制造商合作的

基础上，国美依托强大的采购优势、

议价能力和终端市场的网络布局，将

进一步推动 PC 新产品价格“平民

化”，有效提升触控PC、超极本等新

品的市场普及率。

全面聚焦
差异化经营和消费服务

在大力发展3C业务的战略目标

和新商业模式的指导下，国美一直在

积极寻求更合适的发展方式，并不断

实现产品的差异化经营。据悉，在此

次战略合作中，英特尔公司也将协助

和支持国美电器与电脑厂商的产品

定制化，研发新产品，为消费者提供

更加个性化、人性化、多样化的产品

和服务。

据悉，2012年第二、三季度中通

过对库存结构、终端建设、运营方式

等方面的改善，国美电器实现了第三

季度高于国内市场7%的同比增长，

且目前这种增长趋势仍在持续，国美

电脑目前整体增长速度领先于PC其

他渠道增长。

国美电器总裁王俊洲表示，作为

国内最大的家电及消费电子零售连

锁渠道的国美电器，通过与产业链各

方的战略合作，打造产业链共赢的局

面。同时，这也符合国美电器以消费

者需求为经营导向的战略思维，能够

持续为消费者提供更加符合消费需

求、个性化、多样化的产品和更加完

善的服务。 邹传科


