
12月11日，中国工商银行私人银行

中心（安徽）正式开业。开业仪式上，人民

银行合肥中心支行工会陆建模主任、中国

工商银行总行私人银行部马健总经理和

中国工商银行安徽分行常真旺行长共同

为中心揭牌，这标志着该行私人银行业务

正式登陆安徽，同时为该行私人银行新一

轮机构战略布局增添了浓厚的一笔。
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据工行总行相关负责人介绍，此次在安

徽成立私人银行中心，是工行主动适应安徽

区域内财富管理市场发展的需要，也是工行

综合化、国际化战略的重要举措。中心成立

之后，将继续发挥区位优势和辐射作用，深度

开发高净值客户市场，为地区高净值客户提

供个性、专业、高效的一揽子综合金融服务。

目前，工行私人银行一方面通过对其境

内外资源的大力整合，以强大的本外币资金

交易系统、境内外机构的多元化国际化业务

平台，为私人银行客户遴选和投资全球金融

产品；另一方面，通过与基金公司、信托公

司、保险公司等第三方机构建立密切的合作

关系，针对客户的个性化需求，专业地为客

户遴选适合他们的金融服务，为客户提供整

合的、定制的、一揽子的金融解决方案。

工行安徽省分行领导表示，该行开办私

人银行业务，又翻开了工商银行改进高端客

户专属服务新的一页，私人银行中心将充分

依托工商银行集团优势和整体实力，以“诚

信相守、稳健相传”为经营理念，“想所未想、

创所未创”为不懈追求，不断推动高净值客

户市场的提速发展，加快形成私人银行业务

领域的核心竞争优势，与客户共同搭建财富

与社会责任的桥梁，使工行私人银行服务真

正帮助客户实现财富的保值、增值和传承。

为高净值客户提供个性、专业、高效的一揽子综合金融服务

工行私人银行正式进驻安徽
据了解，工行私人银行业务针对个人金

融资产在800万元人民币以上的高净值个人

客户，提供以资产管理为核心、顾问咨询为

重点的个性化、专业化的财富管理服务，服

务内容主要包括财务管理服务、资产管理服

务、顾问咨询服务、私人增值服务与跨境金

融服务等五大服务系列，通过开放式的产品

和服务平台，为客户专业遴选合适的产品，

提供整合的综合金融服务和增值服务。

作为国内首家经中国银行业监督管理

委员会批复成立的私人银行业务专营机构，

中国工商银行私人银行部一直致力于打造

国内经营业绩最优、服务体系最优、市场口

碑最优的私人银行。自2008年3月成立以

来，私人银行部依托集团优势，不断推动形

成区域联动发展的辐射效应，完成了包括北

京、上海、广州、深圳、济南、太原、杭州、南

京、郑州、成都等十个重点城市的战略布局，

为当地个人高净值客户提供专业的综合性

金融服务。通过近四年的发展，工商银行私

人银行业务实现了跨越式增长，专业服务能

力、盈利创造能力、风险管理能力和品牌影

响力不断提高，先后荣获了《欧洲货币》、《亚

洲金融》、《亚洲银行家》等杂志授予的“中国

地区最佳私人银行”等重量级奖项，在业界

和客户中树立了良好的口碑。

工行私人银行：四年发展实现跨越式增长

主动适应区域：深度开发高净值客户市场
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“投资者在购买跨年理财产品时，仍需

谨防年后‘跳水’,因此要根据资金的使用规

划进行合理搭配，不要一味只买现在看来收

益较高的短期理财产品。”招商银行合肥分

行理财师丁蕾提醒说，事实上，在购买前多

了解其风险的大小和投资方向更重要。一

般收益率较高的项目往往也存在较大风

险。此外，也不能将所有的限制资金都用于

购买跨年理财产品。因为按照往年的经验，

1~2月份过完年后，银行资金面越来越宽松，

信贷需求有所下降，投资市场没有强烈的资

金需求，银行也不需要向投资者提供过高的

收益率。如果，投资者这时再将集中到期的

资金抽离出来，选择购买较长期限的产品，

可供选择的产品就会大大降低。

投资者在购买理财产品时，不能只关

注预期收益率的高低。在未来半年的理财

规划中，应高度重视理财灵活性，中、短线

投资与长线投资相结合，货币基金、纸黄金

变现容易，可被优先选择。

如何博取年末行情高收益
理财师建议防止年后跳水可以长短搭配

今年前11个月，到期未达到预期收益率的理财产品已有100款左右，到期出现亏损的

大多与挂钩股权、外汇等结构性产品有关。临近年末，在资金回笼压力下，银信合作类的理

财产品发行升温，收益率有所提高且投资周期缩短。银行理财师提醒，投资者可通过合理配

置理财资金，博取年末行情中的高收益。 记者 邹传科

往年年底，银行会通过提高理财产品收益

率来吸引存款；今年时点已临近年末，银行理

财产品收益虽比前期有所提高，但总的来说不

算明显。目前中短期理财产品大多在4.5%以

下，预期收益突破5%的产品则少而又少。

比如上周发行的多款理财产品中，1~3

个月期限的产品预期收益率在4.19%；3~6

个月期限的预期收益率在4.51%；6~12个月

期限的产品预期收益率在4.68%左右。

从中长期理财产品看，某股份制商业银

行去年还有一年期产品收益率为7.5%，今

年这款产品收益率只有6.5%；另一家国有

银行在售的一款一年期理财产品的预期收

益率只有4.8%，而去年类似的理财产品收

益率在5.5%左右。

不过，业内人士分析，随着年末的越来

越近，不排除会出现一些资金搬家的现象，

一些中小银行资金趋紧的现象会短暂爆发

出来，届时可能会有银行推出较高收益的跨

年产品来吸引投资者。

年末理财产品预期收益率走高，但实际

上，预期高收益并不等于实际收益。在理财

产品说明书中的收益率通常是指预期收益

率或者最高预期收益率，这取决于其预测模

型中的变量、测算数据来源以及计算方式，

但对于挂钩股票、基金、黄金价格等标的的

结构性理财产品来说，“由于发行这类产品

的银行必须在风险控制和投资管理能力上

达到相应的水平，一旦对标的金融工具市场

的判断失误或时点选择错误，就容易造成结

构性产品到期不能实现最高预期收益率。”

普益财富研究员吴泞江分析称。

根据理财产品研究机构的公开数据，记

者粗略统计，今年前11个月有约25000款理

财产品到期，在披露到期收益率的产品中，保

守估计，有接近100款产品未能达到预期收

益率，整体达标率在98%左右，其中仅11月

份就有超过20款未达到预期收益率。

跨年理财产品可能收益高

预期收益不等于实际收益

据了解，今年前十个月，

有超过60款结构性理财产

品未实现最高预期收益率，

挂钩黄金价格和汇率的产品

成为“高危”品种。

此外，到期出现亏损的理财产品

也在今年频频出现。据统计，去年到期的

18742款银行理财产品中，出现亏损的情况接近

3%，出现亏损的大多是一些挂钩基金、股票、股权等

的结构性产品。业内专家认为，去年欧美债危机动荡全球

金融市场，新兴国家也被高通胀困扰，经济有所下滑等都

加大了理财产品投资风险，不少挂钩基金、股票的产品遭

创，亏损较为严重。此外，还值得一提的是一些股权投资

类产品，通过银行代销在私人银行业务渠道中销售，一旦

银行对该类产品在设计上没有采取结构化的方式防范风

险，或风控能力不足，出现亏损的概率就较大。

挂钩汇率等产品成“高危”

买理财产品可以长短搭配


