
汽车·资讯2012年10月23日 星期二
编辑董方 | 组版邱莉娜 | 校对陈燕 B07

来自中国汽车工业协会的统计数据显

示，2012年9月，江淮乘用车仅轿车的销量就

已达11606辆，同比增长33.19%，环比（比上

月）增长65.28%，增速名列自主轿车阵营增

长率第一，远高于自主品牌轿车同比11.4%、

环比38.7%的增长率。其中，和悦单月销量

达到8334辆，同比增长14.60%，环比增长

59.53%，成功跻身自主轿车单一品牌销量前

三甲，成为带动江淮系轿车销量大涨的主力。

从大环境上看，一方面，目前时值“金九

银十”的传统销售旺季，市场行情整体看好。

另一方面，由于钓鱼岛危机影响，日系车销量

大减，自主品牌的市场空间由此明显放大。

除了环境因素外，江淮轿车能够以环比

增幅第一的佳绩领跑，则要归功于其围绕拳

头产品——和悦，在产品、营销方面所采取

的一系列措施。

据介绍，针对2012年国内车市增速放

缓的现状，早在3月海南车展期间，江淮乘

用车就投入巨资，打造“和悦飞行秀”这一品

牌展示活动，以未经任何改装的量产原车进

行特技表演，从而充分展示产品性能。从结

果上看，这一国内少见的方式起到了极为良

好的效果。

另外，在消费者最关注的产品本身，江

淮乘用车更是投入了极大精力。在对年度

战略车型和悦SPORTS系列进行不断测试、

改进的同时，江淮乘用车充分利用包括北京

车展在内的各大展示平台，进行广泛的宣传

推广，使和悦SPORTS系列未售先红，拥有

极高的市场人气。 董方

和悦发力助推环比增长65.28%

江淮销量大幅上涨

共产党员潘亮，是合肥公交7路线的线

长。7路是传统的优秀线路，先后获得“全国

巾帼示范岗”、“全国工人先锋号”、“共产党

员示范车”等诸多殊荣。潘亮深知自己肩上

的责任，平时严格要求自己，积极协助队长、

站长搞好线路的管理，发挥好模范带头作

用。潘亮与同车驾驶员、原153路的线长罗

山一起，每天坚持做好车辆的“三检”及卫生

清理工作，让乘客有一种宾至如归的感觉。

如今他们的车，无论是营收还是公里、油料，

月月名列线路前茅，安全行车无事故，优质

服务无投诉，多次受到乘客的来电来信表

扬。卫修勇是45路驾驶员，近期，通过层层

筛选考核，已被集团公司纳入后备干部人才

储备行列。秦明驾驶46路车，已连续八个

月荣获五星级驾驶员。

秦明、潘亮、罗山、卫修勇四位驾驶员在

自己获得高星荣誉的同时，仍然有着强烈的

集体观念，无论车队有何需要，他们都会冲

在一线。端午节、中秋节、国庆节期间，四位

驾驶员放弃和家人团圆的机会，义务为广大

乘客维持秩序，劝导乘客有序上下车。

他们是公交优秀驾驶员的缩影，期待有

更多像潘亮、秦明、罗山、卫修勇这样的优秀

青年，早日加入高星级驾驶员队伍，引领公

交集团“双星工程”继续前进。 杨守春

星光璀璨引路前行
——记合肥公交七车队四位高星级驾驶员的先进事迹


