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汽车·资讯 D3办最有价值的都市报

近来有分析认为，一季度

国产汽车产销出现双下降，说

明国内车市正在陷入低迷，今

年全年国内车市形势并不乐

观。而面对合资品牌的下探、油

价持续高位等不利环境，多数自

主品牌更是难以扭转颓势。

尽管如此，在车市一片惨淡

背景中仍有亮点，海马汽车新福

美来成为车市中为数不多的销

量稳中有升的汽车品牌之一。

自今年4月 11日上市起，新福美

来一直保持着可观的增长势态，

尤其在6月 2日圆满结束的“新

福美来百城幸福欢go汇”活动，

为海马福美来实现汽车总体市

场的销量稳步增长发挥了重要

作用。

海马福美来4月份销售5771

辆，5月份达到6331辆，环比增长

10%的销售业绩有理由让海马汽

车为之振奋。

对于 2012 年汽车经销商的

盈利状况，绝大多数的业内人士

表示并不乐观。多数加价车型

也开始平价销售，而这一目的就

是确保销量。比起众多汽车品

牌“销量锐减、库存压力过大、利

润成负数、经销商开始退网”的

经营现状，福美来品牌6331辆的

销售势态，则为自主品牌增加了

信心。目前，新福美来在下半年

的销售战已经打响，其覆盖全国

范围的大手笔动作也将使福美

来用户更具品牌归属感。

新福美来逆势热销6331辆

今年适逢宝马中国成功举办

BMW X之旅大型品牌和产品体验

活动的第七年，为回馈新老BMW

X车型客户对宝马品牌和产品的

支持，表达对于BMWＸ之旅的纪

念，宝马中国近日宣布针对BMW

X5的支持计划：凡在2012年6月1

日至7月31日期间，在全国任意

BMW授权经销商处购买BMW X5

的客户，都将得到宝马中国100%

购置税的补贴支持。

在 1999年的北美国际车展

上，宝马推出了第一代全轮驱动

五门BMW X5，开创了兼具BMW

高档轿车运动性能以及越野车

良好通过能力的“SAV（Sports

Activity Vehicle）——运动型多

功能车”细分市场，标志着一个

空 前 成 功 的 故 事 拉 开 序 幕 。

BMW X5作为高档全轮驱动车型

市场的主要推动者，历经两代发

展，时至今日，两代产品的全球

总销量已经超过一百万辆。

集华贵、优雅、多功能与创新

于一体，BMW X5一直是大型高性

能SAV车型的翘楚，为驾驶者和乘

员提供超凡的旅行品质，并受到各

界精英和成功人士的好评。星之宝

价格一降到底，再也不用讨

价还价!感恩六月天，为答谢消费

者对东风日产品牌的忠实厚爱，

东风日产合肥伟业专营店，“购车

无底价，价格您来定”活动启动，

巨惠来袭，绝对超越您的期待！

本次活动有别于以往的团

购活动，将不设底价，只要定车

人数够多，优惠力度就可以无止

境地上升!购车想要优惠多少?真

正意义上的车主说了算!本周一

到周六，有购车意向的客户可预

交诚意金，一起来挑战价格极限!

本次无底价团购活动，将会

有东风日产全系多种车型供您

选择，绝对现车供应，现场还有

惊喜大礼包等您拿！

全皖仅此一家，活动仅限本

周!错过本周，您就错过了2012年

的最大优惠!心动不如行动，赶紧

来合肥伟业，共享优惠盛宴吧！

只要您拿起手机输入“东风

日产+姓名”至15855116388，另可

获千元购车保险！ 伟业

纪念BMW X之旅连续举办7周年

BMWX5推出特惠计划

东风日产伟业店购车无底价 价格由您定

近日，“锦江之星携手长安欧

诺，豪礼赢不停”活动首位长安欧

诺中奖者交车仪式在武汉隆重举

行，这不仅表明长安欧诺与锦江之

星的跨界合作取得了一个良好的

开始，同时也标志首个商务车与商

务酒店联合营销案例成功诞生。

长安汽车之所以选择与锦

江之星开展针对长安欧诺的跨

界合作，是因为经过考察发现

锦江之星和长安欧诺的目标人

群都定位于广大商务人士，具

有良好的共同目标市场基础。

而作为长安商用首款进入新商

务车领域的开山之作，长安欧

诺是长安汽车为新商务市场量

身打造的一款精品，它满足市

场对于商务用车的所有需求，

是一款极具吸引力的产品。这

种跨界营销的开展，无疑是对

“双赢”营销模式的注解。

长安欧诺携手锦江之星的

活动，相信将为更多新商务市场

客户带来全新的品质生活享受。

长安欧诺借势开拓新商务市场

从即日起至8月31日，东风

标致在全国范围开展主题“东

风标致 8 时代，换贷升级三部

曲”的促销活动，其中“贷”则是

针对 308、408、508 全系推出的

“极限行动”金融信贷促销方

案。

客户最低仅需首付20%起，

即可享受 1 年期 3.08%、2 年期

4.08%、3 年期 5.08%的极低贷款

利率，利率相当于人民银行贷款

基准利率5-7折，比以公积金方

式贷款买房的利息还便宜。

首付 50%，即享免利息，尾

款1年之后支付；

首付 60%起更可尊享极简

资料和极速审批贷款服务，即贷

款申请资料减免收入证明和银

行流水，并且平均两小时批复贷

款结果。让您轻松拥有有车生

活。方案一：首付 20%起，1 年

3.08%、2 年 4.08%、3 年 5.08%极

限低息；以 508 为例，车价 20 万

元，首付6万元，三年期年利率仅

5.08%，每月月供仅需 4200 元。

方案二：“五零”信贷，首付50%，

免利息、免月供，尾款1年之后支

付；以408为例，车价14万元，首

付仅需7万元即可开走新车，无

月供，无利息。

东风标致8系列 夏季极限超越“贷”


