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星报讯（王振洪 卢涛 记者 沈娟

娟） 昨日，记者从合肥市经开区获

悉，合肥首家采用“零租金”招标的幼

儿园成功开标。

这个以“零租金”方式公开招标

选择承办方的是经开区临湖社区祥

云幼儿园，通过对7家意向单位的评

比打分，最终确定永红幼教芙蓉幼儿

园成为第一候选人，而这也是全市首

家采用“零租金”招标的幼儿园。

祥云幼儿园位于经开区临湖社

区祥园组团内，总建筑面积约4131平

方米，规划为15个班，每班约30名儿

童。相关工作人员表示，尽管承办方

要按照市级一类园的相应标准提供

服务，但每学期的费用不得高于当年

市物价局核定的市级一类园的收费

标准。也就是说，这种“零租金”幼儿

园相当于普惠制幼儿园，2012年每学

期的收费标准为1400元。

此前，合肥市教育局局长方东

玲表示，幼儿“入园贵”的问题都集

中在民办幼儿园上，租金高成为民

办园收费高的一个重要原因，未来

将可能采取“新建园全部免费使用”

的措施，实行民办园“零租金”，从而

降低学费。

合肥首家幼儿园“零租金”招标
相当于普惠制幼儿园，收费每学期1400元

别对商家无理规定见怪不怪，可能就是“霸王条款”

商品房不签合同
定金不退属霸王条款

5月9日，合肥市消协独家联合本报，在全市范围内发出“征集令”，围剿消费者在日常消费过程中遇到的“霸王条

款”。大半个月过去了，记者调查发现，很多消费者已经对不少“霸王条款”见怪不怪、“懒得说”。昨天，合肥消协公布了

一批典型的霸王条款，其中，“珠宝一经售出，概不退换；商品房不签合同定金不退”等都属霸王条款。 记者李皖婷

浴场内追逐打闹发生伤亡事故，

后果自负；场地使用过程中有人身伤

害，本公司不负责任；客户送洗衣物

因不可抗拒因素导致损坏，恕不负

责；公司不承担任何情况下可能造成

的跑水、漏电等损失；对会员遗失或

遭窃的物品不承担赔偿责任；在停车

场停放车辆损坏或丢失由车主承担

责任；在一个月内提取衣物，逾期本

店不负责保管；本店商品概不予退

换；买车人违约时，已付的购车款不

予退回等。

链接 细数“霸王条款”

【
案
例
一
】

市民许某在商场的珠宝专柜

买了一个琥珀吊坠，几天后发现吊

坠出现一个缺角。她拿着吊坠找

到专柜，销售人员却告诉她要把吊

坠拿去鉴定，证明不是人为造成

的，专柜才能予以赔偿。许某不服

气，认为专柜理应负责。但许某发

现，购买吊坠的销售小票上在其毫

不知情的时候被盖了一个“商品售

出，概不退换”的章。

消协观点：“商品售出，概不退

换”是日常消费过程中极其常见的

一类“霸王条款”，是商家利用消费

者对《消费者权益保护法》等法律法

规的不了解，给消费者增加的不公

平交易条件。《消费者权益保护法》

第二十四条规定，经营者不得以格

式合同、通知、声明、店堂告示等方

式作出对消费者不公平、不合理的

规定，或者减轻、免除其损害消费者

合法权益应当承担的民事责任。

虽然珠宝、黄金等属于贵重物

品，但商家在出售商品时无形中免

除了自己的责任，即使商品在出售

时就有问题，只要消费者没有发

现，商家就把风险转移到了消费者

头上，属于典型的“霸王条款”。

珠宝：一经售出，概不退换

【
案
例
二
】

老袁打算买套房子，在售楼小

姐的极力推荐下稀里糊涂交了2万

元定金。一星期后，老袁去交首付

款，他发现认购书上写着一条：“甲

方在签署《商品房买卖合同》时，不

得以任何理由提高销售单价，乙方

也不得以任何理由要求变更或不

签署《商品房买卖合同》，否则均视

作违约。甲方违约则须双倍返还

定金。乙方违约甲方有权没收定

金。”

消协观点：从双方签订的认购

书内容来看，不具备商品房买卖合

同的主要内容，仅仅表明消费者的

一种购房意愿。最高人民法院《关

于审理商品房买卖合同纠纷案件

使用法律若干问题的解释》第4条

规定：“出卖人通过认购、定购、预

定等方式向买受人收受定金作为

订立商品房买卖合同担保的，如果

因当事人一方原因未能订立商品

房买卖合同，应当按照法律关于定

金的规定处理，因不可归责于当事

人双方的事由，导致商品房买卖合

同未能订立的，出卖人应当将定金

返还买受人。”如果袁先生和房产

商因对合同的某些条款意见不一，

导致合同签订失败，不能归责于当

事人任何一方，“定金不退”就是

“霸王条款”。

商品房：不签合同定金不退

星报讯（记者 何曙光） 省城政

务区某写字楼首次“创举”推出买一

层得两层、售价“7”字头的写字楼，一

时引起业界哗然。

买一层得两层、统一出租运营、

租可抵供，售价“7”字头……这样的

“创新”模式，目前出现在省城政务区

蔚蓝商务港项目上。在该项目营销

总监潘平安看来，“该项目得益于两

个方面的创新：一是空间创新，买一

层得两层，让投资者得到实惠；二是

模式创新，统一出租运营，保证投资

安全无忧。”

但在外界看来，两层高度的写字

楼当一层卖，而且“管租”，蔚蓝商务

港的做法似乎有几分“傻”。据工作

人员介绍，该项目目前推出的二期D

座写字楼，性价比高于合肥市场上任

何一栋写字楼，层高5.6米，可一层变

两层，得房率可达到 150%-160%，价

格却并不比同地段的写字楼更高。

“在调控和通胀的双重大背景

下，写字楼物业是不动产投资的首

选。”有关专家称，目前合肥写字楼市

场正处于价格倒挂时期，价格与住宅

价格相当，甚至低于区域住宅价格，

由于投资风险低于住宅，而投资门槛

又远低于商铺，写字楼已经成为不动

产中投资回报率最高的品种。

蔚蓝商务港以最低单价7500元

入市的消息传出后，业界顿时炸开

了锅。据了解，蔚蓝商务港此番推

出的 D 座写字楼，折后签约均价不

足 8500 元。记者算了一笔账，按照

该项目 150%的得房率折合计算，每

平方米单价最低只需5666元！远低

于天鹅湖同区域写字楼 9500 元/平

方米的均价。

受写字楼“非限购”效应的影响，

住宅投资资金正在加速转移至写字

楼和商业市场，原本处于“价格低洼”

状态的写字楼物业，2011年起增值明

显提速。预计未来1-2年，新的大宗

物业投资热点将会出现在二线城市

的甲级办公楼市场。

写字楼买一层得两层，售价“7”字头
省城写字楼售卖现新创举


