
2012年保险需求“升温”
3成多市民有意愿买保险

省城李先生最近祸不单行，

先是因为心脏病做了一次手术，

尽管花了一大笔手术费，但好在

他在某保险公司购买了一份重

大疾病保险，可令他万万没想到

的是，自己手术之后，保险公司

却以“心动脉瓣手术”不是“心动

脉手术”这一字之差拒绝赔付，

最终 13 万的保险金化为泡影。

类似案例也出现在原位癌、轻微

脑中风等重疾界定上，社会对轻

症保障的人性化需求渐高。

健康、养老和意外已成为人

们不可忽视的话题，这些未知风

险的防范也越来越被人们所重

视，保险作为抵御风险最可靠的

方式正被越来越多的人接受。

随着科学的不断进步和人们生

活水平的不断提高，很多重大疾

病不再是不治之症，但医疗费用

却逐年递增和资金通胀缩水严

重等问题已是不争的事实，加之

即将到来的养老问题，这些加剧

了忧虑的产生。但当前保险产

品要么保费太贵，要么保障不

全，可风险不等人，社会对“实

惠、全面”能一步到位的终身健

康养老保障产品需求呼声高涨。

据阳光人寿安徽分公司的

相关人士介绍，近期，阳光人寿

尝试性推出了一款“廉价保费、

保障全、能养老”的金泰福终身

寿险（万能险）计划。该计划不

仅能全方位满足客户对意外、健

康和养老保障的需求，还能通过

持续缴费、奖励多多特殊的运作

机制，让保障随时间逐年增长，

最大化的分享公司成长带来的

成果。该计划的推出必将树立

起“有病治病，无病养老，重疾轻

症，都有保障”的健康养老新风

尚。 记者 邹传科

一字之差错失“千金”
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日前，央视《CCTV经济生活

大调查 (2011~2012)》公布了调

查结果，在回答“2012年什么商

品和投资品会热销？”的问题

时，有 34.24%的受访者表示想

购买保险，排名仅微次于打算

购置家电 (37.82%)和购买汽车

(36.79%)。

据了解，这一调查结果在保

险业内外引起了很大回声。一

位大型保险公司相关负责人分

析指出，在大城市，近些年银保

和个险的快速发展，使保险业像

其他理财产品一样热销。而在

农村地区，政策性农险和农村小

额人身保险等也让农民认识了

保险的风险保障功能。

记者随机采访了多位合肥

市民，其中大部分表示，在经济

情况允许的情况下会选择在

2012年购买商业保险。“现在社

会压力大，虽然目前拿着稳定的

工资，但是一旦生病或是遇到变

故，都可能会拖垮一个家庭，我

今年打算购买重疾险和意外险，

并给刚出生的女儿买一份幼儿

险。”在省城一家大学工作的林

先生告诉记者。

在保险需求不断升温的同

时，保险业内专家提醒消费者，

应冷静对待保险产品，理性消

费。不同类型的保险的配置顺

序一般为：保障，储蓄养老，投

资。在保险费用上，它们也是逐

步递增的关系，而对于人身保险

投保顺序则一般为：意外险和大

病险，定期寿险，养老保险。

此外，保险非存款，并不是

越多越好。保险理财界有个双

十定律，即通常一个人的保险保

额应为他年收入的10倍左右，保

费支出应为他收入的10%左右，

上下浮动5%均为正常区间。

据了解，今年前 2 个月，我

省保险业保费收入122.6亿

元，居全国第 11 位。全省

省级以上保险机构 46

家，保险从业人员14万

余人。2011年全省保险

业 赔 付 支 出

125.44 亿 元 ，

同 比 增 长

22.65%，提供

4.24万亿元的

财 产 保 险 风

险保障。

记者 董艳芬


