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创新是创业者的“灵魂”
国元证券股份有限公司董事会办公室主任 吴卿

“创业是一个艰辛复杂的过程，如果

没有一个坚定的目标，创业之路便没有了

方向，就像茫茫大海中没有罗盘的船只，

会离目标越走越远”，国元证券股份有限

公司董事会办公室主任吴卿在致辞中表

示，创业目标要脚踏实地，要有近期目标、

中期目标和长期目标。

吴卿说，创业过程不会一帆风顺，一

定会遇到很多坎坷，很多困难。

吴卿表示，创新是人类进步的动力，

也是企业发展的源泉，更是创业者的灵

魂。三百六十行，行行出状元，在每一个

细分的领域，每一个细分的市场。“如果

你不断创新，成为行业领头羊，你的创业

就成功了。创业本身就是在创新，唯有

不断地思索，不断创新，才能成功。”

创业的梦想在这里“含苞待放”
市场星报执行总编辑 陈宝红

“市场星报此次联合省工商联、团省

委共同举办创业星工场暨安徽民营企业

家大讲堂活动，其目的就是要托起创业的

种子在阳光和雨露下生根发芽，让创业的

梦想在这里含苞待放”，市场星报执行总

编辑陈宝红在致辞中说。

陈宝红说，作为安徽主流媒体，市场

星报精准锁定“主流人群”的阅读定位，瞄

准中高端受众市场，将实用的财经报道和

民生服务作为“拳头产品”，以动态的政经

信息和深入的产经新闻为“触角”，深入解

析社会经济进程的点点滴滴，为广大受众

提供更多的参考和讯息。

也正因如此，市场星报此次特别策划

这样一个主题活动，分享成功创业人士的

心得故事，交流创业过程的独到秘诀，解

读创业路上的政策法规，为创业者提供指

引，让他们不走错路、少走弯路，为全民创

业热潮鼓与呼。

在全社会弘扬创新、创业的精神
省工商联党组成员、秘书长杨蓉

“省工商联、团省委、市场星报联合策

划这次活动，建立创业星工场，开展民营

企业家大讲堂，可谓是强强联手、聚合资

源的典范之作”，在活动启动仪式上，省工

商联党组成员、秘书长杨蓉这样感慨道。

作为民营企业家的“娘家”，省工商联

和民营企业家有着天然的联系。杨蓉认

为，全社会有责任宣传民营企业的社会贡

献和先进事迹，在全社会弘扬创新、创业

的精神。

而企业家精神的核心就是敢为人先、

自强自立、永不懈怠，它是支撑安徽人科

学发展、转型发展、跨越发展的关键力量，

是最有希望的力量，而这种力量要靠安徽

青年一代薪火相传、发扬光大。

杨蓉还对本报给予高度评价，她表示，

“作为主流媒体的市场星报，主动传播社会

主义核心价值观，为民营企业成长助推，为

老百姓创业鼓劲，也展现了星报与时代同

行的特质，形成了舆论引导的新格局。”

为青年创业的燎原火种添薪加木
团省委副书记 周密

“创业是当代青年的历史使命，是布

满艰辛、充满挑战的人生之路，是促进青

年就业的有效途径，帮助青年就业积极有

效的途径，帮助青年就业是全社会共同的

责任”，团省委副书记周密在讲话中指出，

点燃创业激情，成就人生梦想。举办这样

的活动，邀请成功民营企业家走进青年当

中分享成功经验，为青年创业的燎原火种

添薪加木，对进一步焕发广大青年积极进

取，顽强拼搏的精神，进一步激励越来越

多的青年投入到这个发展时代大潮中，具

有重要的作用。

他表示，广大青年学生都是佼佼者，

要完善好学业，好好培养创业意识，增加

创业本领，投身创业实践，努力成长为适

应社会需要的高素质人才，我们愿意为同

学的成长成才做更多的工作，办更多实

事，更好地为大家服务。

秋雨，抵挡不住他们创业的激情

让梦想在这里“含苞待放”

声音

尽管当天下起了秋雨，但还是抵挡

不住大家创业的激情。除了主办单位

之外，省教育厅、省人社厅、省经信委、

省中小企业局等相关部门负责人，及中

科大 MBA 中心、中科大 EMBA 中心负责

人也莅临活动现场。

（上接06版）

互动 未来的主要竞争对手是苹果
观众：合作创业，有何利弊？如何选择

自己的“伙伴”呢？

刘庆峰：科大讯飞从一开始走的是合

作创业的道路，每个人的能力有限，市

场、管理、开发很难由一个人完全做深做

透，合作创业可以实现优势互补，成功的

概率加大。

不过，“挑对人”很重要，合作伙伴一

定要有共同的理想，在创业的第一天就把

分享机制等游戏规则规定好，再选出一个

企业的“掌舵者”，才能有利于构建和谐的

企业文化。

观众：最初，您是一名技术方面的专家，

现在您变成一个公司的总裁，您的主要精力

放在哪方面，行政？技术？管理还是营销？

刘庆峰：我特别希望不要把时间花在

管理上，现在我给自己的定位主要是三件

事：战略、战略联盟和用人。

我的主要精力是制订公司的战略，核

心还是技术和产品战略，以及围绕它的一

些商业模式定义，这是CEO要做的第一件

工作；第二件就是在这个战略框架之下的

战略联盟；第三件就是用人，为岗位找到

最适合的人。

观众：作为一个企业，讯飞的身边也有

不少竞争对手吧？如何应对？

刘庆峰：从创业的第一天起，我们就是

在竞争对手环绕的环境里开始起步的，而

这些竞争对手一直都存在。

在这种竞争态势下，我们紧握核心技

术，这就是语音，从中文到英文领域，市场

份额和竞争对手越拉越大。相比其他的竞

争对手，我们只有更专业、更专注。

未来，我们的主要竞争对手还是国外

巨头，像是苹果，他们把语音和设备捆绑，

不断地获取市场。

出席报告会的领导和嘉宾现场听众提问刘庆峰


