
年底是厂家、商家冲量的阶段，因此也

是消费者赶上年底购车末班车的佳机。目

前，许多厂家、经销商都在销售政策方面大

做文章，借着金九银十的强劲势头，希望在

年底能有个较满意的销量数字，减轻库存

压力。“最高优惠1万”、“购车送装饰”等等

各种优惠口号不绝于耳。 记者 董方
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汽车·市场 C2办最有价值的都市报

商家：接续金九银十 年底欲冲量

从前9个月统计的数据来看，不难看

出9月仍是汽车销量回稳的阶段。9月，

全国汽车产销双双超过160万辆，同比分

别增长0.37%和5.52%，月度产销保持平

稳增长。其中乘用车销售131.95万辆，同

比增长8.79%，环比增长20.48%。

回顾去年产销均超 1800 万辆的辉

煌，许多消费者可能仍对当时的购车小

高峰记忆犹新。取消车辆购置税优惠、

汽车下乡补贴、以旧换新补贴等利好政

策的消息，着实为当年年底的冲量增加

不少动力。而今年格局则有明显变化，

不少消费者在“十一”过后，对车市选择

观望之态，因此商家不得不在销售、售后

方面做足功课。

为了减轻年底库存压力，合肥的许多

经销商都采取了部分让利优惠手段，有的

在价格上大幅优惠，有的赠送保险或者装

饰。在合肥市场上，尤其是自主品牌，部

分车型优惠幅度甚至可以达到2万元，

“在这个时间段里，消费者如果能看准机

会，还是可以在购车时节省不少钱。”长安

汽车一家4S店的销售人员告诉记者。

甚至在年底冲量之时，许多新车型

也加入到优惠阵营。根据以往的经验，

新车上市第一年，很少能听见降价促销

的声音，但是今年新车上市不久优惠的

幅度已经很大。再加上今年十一前后，

各车企以及经销商都放价销售，更是使

得汽车市场里的价格“降声”一片。

消费者：年底第四季度或成购车时机

目前，我国居民收入持续增加，汽车

需求旺盛，汽车进入家庭的趋势已不可阻

挡。因此，购车这一项目仍是许多家庭、

上班族的近期日程。

车价没有最低点，选择对时机最重

要，在“淡季”和“促销”季节尤其是在每

年的年底买车是较为划算的。不少消费

者可能并没有及时赶上国庆购车的时

机，而接下来年底的这个时机，仍可以考

虑购车或换车。

商家特价狂袭

据了解，本次智购节包括保时捷卡

宴、路虎发现者、奔驰、宝马、一汽奥迪、

讴歌、进口雪铁龙、进口标致、进口现代、

进口菲亚特、上海大众、上海大众斯柯

达、一汽大众、广汽菲亚特、斯巴鲁、北京

现代、东风本田、广汽本田、一汽丰田、广

汽丰田、雪佛兰、别克猎豹、东风标致、东

风雪铁龙、东风悦达起亚、江淮、奇瑞等

市场上200多款主流车型。

针对智购节第三季，经销商专门拿

出政策，回馈消费者。“买奥迪Q7，送奥

迪A1”、“广本雅阁最高优惠4万”、“广汽

丰田凯美瑞最高优惠3.78万”、“马自达6

最高优惠3.9万”，为准车主们带来年底

最后一拨优惠狂潮。

车巢四大巅峰盛宴

买车闯关礼不停，买车闯关赢更多

汽车礼包，全家乐不停；3:1赢油卡，买车

3:1抽奖，现场赢油卡，实惠拿不完；4D电

影免费看，买车，免费体验奇幻4D电影

（限2人）；1元秒杀，上百款汽车用品，无

论价值多少，1元即刻秒杀。

车巢除了为所有购车的消费者准备

了全场的活动，也为消费者争取了商家

的独家优惠。购指定奥迪A4L车型现金

优惠23800元，购上海大众NEW POLO直

降3000元现金、赠送2000元保险，购东

风雪铁龙C2现金直降6000元，购北京现

代第八代索纳塔最高优惠31000元。这

些特价风暴有许多都是经销商专门针对

车巢的活动，拿出政策来让利消费者。

便捷、夜卖场、1小时阅千车

车巢作为榜样卖场，始终在方便消费

者购车方面保有优势。从合肥市中心区域

三孝口附近驱车前往车巢汽车城仅需20

多分钟的时间。车巢汽车城内各家汽车销

售点的营业时间均为11:00~21:00。这是车

巢首创的夜间卖场的购车形式。车巢汽车

城所提出的一小时看完所有车型的理念，

最大程度的方便了买车的消费者。

年底购车佳机悄然而至 车巢智购节第三季启动

没有赶上安徽国际车展的消费

者，不用担心错过了购车时机。车

巢汽车城联手 60 家经销商，超 200

款汽车品牌推出“车巢智购节第三

季”，前所未有的优惠力度，更有车

巢四大巅峰盛“惠”，为合肥市民带

来购车盛宴。 记者 董方


