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电子商务促中西部
内需内贸发展

“你们每个人为中国的内需市场激

发起了巨大的作用。”在杭州召开的第

八届网商大会上，阿里巴巴集团董事局

主席兼 CEO 马云面对台下的众多网商

和网购消费者时表达了上述观点。

马云认为，促进内贸的关键在于内

需，而三四线城市是驱动内需的核心。

怎么驱动？五十年前，沃尔玛的山姆·沃

顿先生在美国三四线城市建了大量的超

市，就是他的沃尔玛商场下去，把货运到

三四线城市，使得三四线城市的购买力

量一下起来，改变美国的内需市场。但

今天不可能花 20 年在三四线城市建超

市，谁能快速做？网络进入三四线城市、

进入中西部地区。

马云在会上还公布了一些国内地

区的淘宝交易数据，这些数据显示，西部

地区和边远地区人民通过网购得以享受

大城市一样的生活，同时，网络零售对发

展内贸和平衡东西部差距也发挥了相当

的作用。

财经点金：

记者 周平

粉丝、红地毯、聚光灯、奖杯……身患残疾、年仅35岁的崔万志怎么也没有想到自己会和这些词汇联系在一起，降落到自

己的身上。在9月10日刚刚结束的2011年第八届全球网商大会上，曾经的穷小子崔万志，“蝶恋”服饰的创始人，一个身残志

坚的斗士，成为唯一进入全球网商三十强的安徽企业。

网商群体异军突起，助力中小企业发展

穷小子身残志坚创业年赚千万

10日上午，杭州西子湖畔细雨绵绵，崔

万志还沉寂在颁奖盛典的热烈气氛中。

“这是我第一次来到这里，也是第一次

以获奖嘉宾的身份参加全球网商大会。”对

于获得的这份荣誉，崔万志还有几分的意

外。在他看来，马云、李连杰、邓亚萍、冯仑

这些“大腕”都是只能在电视或网上看到，

没有想到现在能够和他们站在同一舞台。

“我是想进十强的，结果最后还是很遗

憾，只是进入了三十强。”说这话时，崔万志

歪着脑袋，一句话都是一个词一个词地蹦

出来。他说，这是因为天生的原因，神经系

统受到影响，导致他在腿脚、说话等方面的

功能都受到影响。

出生在肥东一个偏远贫困农村，从小

家境贫寒，崔万志上学期间就开始倒卖“随

身听”、“磁带”赚取生活费。而毕业后，因

为身体残疾，找不到工作的他，第一份工作

是在合肥长江路四牌楼天桥上摆地摊儿。

残疾儿执着创业

2001年，崔万志用攒来的钱开了一个

网吧，开始接触到“电子商务”。“那时候还

是易趣，还没有淘宝。”崔万志说，像他这种

残疾人，正常说话不方便，但是在网络上与

其他人却没有距离。于是，在淘宝网上线

后，他立即就注册了网店。

2007年，他毅然决定扩大经营，从事真

正意义上的“电子商务”。他拿出多年打拼

积攒下来的积蓄，注册了蝶之恋公司。

开始并不那么容易。崔万志也因为网

购被骗。“那时候网吧需要更换一批内存

条，我在网上看到一家店特别便宜。”崔万

志说，虽然也怀疑太便宜质量可能有问题，

但还是动了心。当时还没有支付宝，一下

子2000元定金全部打了水漂。

虽然家里人也有过反对，自己也有过

被骗，崔万志从来没有放弃过自己的网

店。终于有一天，他的网店赚了20元。

从2000元被骗到赚了20元

短短4年时间，合肥蝶之恋服饰有限

公司从最初的5名员工（包括他和他的爱

人）发展到现在 100多人电子商务运营团

队，随之也开了三家服装厂，在全国已拥有

几百家网络加盟商。

如今他们已经成为安徽省最大的网络

销售电子商务公司，淘宝女装20强，2010

年产值已经超过3000万元。“今年的目标

是8000万元。”崔万志信心满满。

“我今天的成功可以说是抓住了电子

商务最佳发展机遇。”崔万志表示，如今的

市场，特别是电子商务中的代表淘宝网，给

很多的年轻人提供了创业的机会。

“电子商务，已经成为安徽中小企业发

展中异军突起的一部分，它们在解决就业

上做出了巨大的作用，也丰富了个私经济

的形式。”安徽省工商联有关负责人表示，

目前在扶持电子商务上我省还有很多事情

可以去做，如建立电子商务协会，改善电子

商务环境，让更多人能够投入到这一潮流

中来。

电子商务产业助力安徽中小企业


