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据了解，国邦美家居青

阳路店为消费者推出一款

“装修存折”。

据透露，国邦美家居青

阳路店在此次“惊动合肥”

活动中对外发售10000本装

修存折，自7月28日起消费

者在合肥市各大商业网点

预交10元购买“装修存折”后于8月20

日、21日在国邦美家居青阳路店购买产

品，凭“装修存折”购物不仅可以享受到

全场商家最低的折扣、性价比最高的品

质建材家具，在此基础上还可以享受到

美家居商场四大活动政策：活动一、10

元购 1000，不限量！消费者“凭装修存

折”在商场下定金即可获得1000元的现

金返现优惠。活动二、订单送冰箱：消

费者凭“装修存折”在商场参与活动品

牌中任意订满三单即可获得冰箱一

台。活动三、交全款，再返 4999 元现

金：消费者在商场任意商户处交款，凭

“装修存折”每500元便可获得抽奖券

一张，每单十张封顶，最高可享受4999

元的现金大奖。活动四、一折抢购，精

彩再现：活动期间美家居商场将征集品

牌建材如马桶、花洒、浴室柜、木桶、橱

柜、衣柜、晾衣架、五金挂件、家饰等产

品以1折的价格回馈给消费者。

消费者现在可以按照以下四个渠

道领取“装修存折”：1、电话预约：拨打

0551-5172750，24小时送票上门。2、网

络预约：登陆万家热线、合肥论坛、合肥

团购网等网站直接报名。3、在国邦美

家居青阳路店门口办理点可以直接领

取。4、在三里庵国购广场、元一时代广

场、新都会家乐福、马鞍山路合家福、南

七华联商场、三孝口五星电器、宿州路

五星电器、38所、学院里、国邦美家居望

湖店、国邦美家居红旗店等商业网点领

取。 果果

合肥家居卖场这两年越开越多，在定位

上都强调自己的优势特色。但在招商时，各

大卖场又都有自己的定位与考核。对家居

卖场来说，招商可谓其生命线，招商好了，卖

场的经营才能好，经营好了，希望加入卖场

的业主就越多，如此循环，卖场才能越做越

火，反之就陷入恶性循环。而对消费者来

说，招商的好坏直接关系到卖场中能否有足

够好和足够多的品牌。近期就有六七家家

居卖场处在招商阶段，记者走访了其中几

家，以窥端倪。

定位：概念各不同

本土单体面积最大的家居建材销售中

心合肥瑶海（五里庙）家居博览中心正处于

招商阶段，预计国庆前后将以崭新的形象呈

现，加上此前红星美凯龙、居然之家、第六空

间等外来家居卖场集体发力高端市场，合肥

高端家居市场有多大的容量一度引发热议。

居然之家一直有其清晰明确的定位 ，

经营品种以中高档品牌为主。红星美凯龙

更是以“全球化名牌捆绑”品牌经营的策略

驰骋家居行业25载。

据瑶海（五里庙）家居博览中心营销总

监焦长志介绍，瑶海（五里庙）家居博览中心

主要是面向中档品牌。当一些很有发展潜

力的家具品牌面对高端家居卖场严格的准

入制度望而却步时，面对一些综合类卖场家

居用品运营并非专业时，瑶海（五里庙）家居

博览中心便是一个很好的选择，合肥瑶海

（五里庙）家居博览中心软硬件将全面升级，

统一规划、统一招商、统一管理、统一服务、

统一推广，提升市场与进驻企业知名度，增

强整体竞争力。

准入：门槛有高低

各家卖场对于业主进入卖场的第一道

门槛就是各种证件证书，包括营业执照、生

产许可证、产品检测报告、商标注册证明和

代理授权书等。同时，还有一些高端家居卖

场会到每个申请入驻的家居品牌的生产基

地去考察生产、销售和服务等，再根据情况

考虑是否准入。此外，还会参考建材行业国

家行业协会推荐品牌。当然品牌进驻卖场

之后，卖场自己会制订淘汰制。

特色：一招可制胜

除了大的定位上有所不同外，各卖场在

一些小的方面也有自己的侧重，这些侧重往

往会成为直接吸引消费者的卖点。瑶海（五

里庙）家居博览中心考虑人潮动线的循环

性，设置自动手扶电梯和货运电梯；商城设

有中心大厅、停车场等，物流中心、餐饮、娱

乐等辅助设施齐全，为经营者、消费者提供

一个舒适的生活环境和购物环境；商业设计

上统一外观视觉效果和内部使用功能。

此外，瑶海（五里庙）家居博览中心交通便捷，

整个建材市场经营范围涵盖陶瓷、卫浴、橱柜、板

材、油漆、灯具、五金、型材、管件、家具、家居饰品、

壁纸、木业、集成吊顶、楼梯等家饰品和建材二十

大类近千个品种，消费者可“一站式”购齐。

随着合肥大建设、大发展的趋势，五里

庙建材市场渐渐成为消费者购买建材的主

要目的地，五里庙市场也开始焕发出前所未

有的活力和魅力。

瑶海家居博览中心

中档品牌的财富沃土
国邦美家居青阳路店推出装修存折

建材卖场涉足金融界？


