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星消费·资讯 D5办最有价值的都市报

惠和雪佛兰大型团购启幕
近日，笔者从安徽惠和4S店了解到，7 月17日安徽

惠和将举办大型团购会。据惠和雪佛兰销售经理称：

“本次活动，立志要在炎炎夏日，让消费者感受到价格的

冰点。雪佛兰全系列车型将全部参与团购，团购人数越

多，实惠越多！”

进入6月以来，雪佛兰疯狂上市3款新车，对于老款

车型冲击较大。而作为市场口碑极佳的赛欧，乐风，景

程等畅销车型，经销商为尽快清库，已经将价格压到底

线，而近日惠和雪佛兰为清库促销，为广大车主提供了

多套购车方案。大幅度优惠价格将会在活动当天公布，

感兴趣的车主不妨致电或到店咨询。

雪佛兰旗下所有系列，乐风、新赛欧、科鲁兹、景程、

科帕奇、斯帕克、科迈罗、爱唯欧……全系出击！

咨询电话：0551-4288789
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10天10夜五星电器纳凉惠。空调节、冰箱节、

风扇节三节惠江淮、聚冰爽、聚精彩。

美佳7·16仲夏特惠与您相约。图兰朵套餐特

惠 9980 元/套；整体橱柜满 3000 立减 1000 元；活动

现场持“特惠券”信地·红星美凯龙联合再返现

10%。

7月4日-8日商之都·国生电器迎击酷暑，空调

出击。货源充足，服务快捷，价格优惠，礼品丰富。

7月8日-10日苏宁全面启动2011空调旺季促

销。购空调/彩电/冰箱/洗衣机满7000元以上商品

买一件送一件。
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MBOX暑假学生大聚“惠”。聚“惠”暑假，轻松

一“夏”！

“200元看5部大片！”学生凭有效证件即可申请

办理超值学生卡，享受学生卡优惠观影。如果观影人

数达3人以上，即可获得大桶爆米花+相应人数康师

傅茶饮一瓶。Mbox影院暑期为学生卡客户举办VIP

电影专场活动（励志电影+青春电影）更多经典电影为

您放松。

左岸天天都特价，会员全场一律5折

每天早/晚场半价；周二、周三全民半价；学生阳

光特价30元；证件半价。

万达热映大片免费看

7月8日-10日，消费满98元，即可免费领取“万

达影视观影券一张”。

商业 SHANG YE

防暑用品 优惠信息仅供参考，最终解释权归商家所有

7 月 7 日-13 日诚邀您莅临合肥鼓楼商厦

FANCL 专柜，尊享精美礼遇！更可独享商场

三级加赠和 VIP10 倍积分。购物额满 800 元，

即可获赠水润护肤系列——滋润5天试用装；

购物额满1500元，即可获赠保湿洁面粉1瓶。

7 月 7 日-10 日凡在鼓楼商厦购化妆品满

400 元即减 60 元；珠宝类黄铂金每克优惠 10

元；周大福镶嵌类满 1000 元返 100 元券，可购

买第二件商品（K金、铂金）。

7月6日起（具体截止时间详见店内公告）

华联商厦TJL品牌女装疯狂3折起售 。

7月6日起（具体截止时间详见店内公告）

市府广场百大乐普生一楼百思图女鞋专柜

2011精致女王鞋款158元。

7月6日起（具体截止时间详见店内公告）

合肥万达太平鸟女装2011新款买二送一，清新

裙裤优惠送。

7月6日起（具体截止时间详见店内公告）

合肥万达Mind Bridge2011新款连衣裙直降480

元，夏季新款清凉出售。

7月8日-10日万达广场缤纷夏日嘉年华，

放映大片免费看。凡消费满98元，即可免费领

取“万达影城观影券一张”数量有限，先到先

得。

6月27日起（具体活动截止时间以店堂公告

为主）金利来男装商之都东城店全场商品8折。

7月2日-8月2日，合作化北路111号

大型家装、建材开业促销持续中。开业钜

惠，同时享受“订就送、订再返、一折起、惊

爆价”家装优惠，全市瞩目。

建元装饰七月周末与您有约。现场

交定金享受优惠，交 1000 抵 6000；限量征

集样板房；团购业主更可享受团购优惠。

7月9日-10日大国地板与您见证“红

色记忆”，领取【建国伟业】电影门票；每满

3000元，最高可减200元。

7 月 16 日-17 日，居然之家首届家具

家饰节盛大开业。超值换购送清爽，5000

元豪礼等您来换购。活动期间，党员凭党

员（费）凭证可再享受全场9.8折。优惠后

再享100%折扣，最低至5折。

7月9日-10日凤凰城·商业广场购建

材满2000 元立减400 元现金；累计购建材

满 4000 元立减 800 元现金；满 6000 元省

1200 元；满 8000 元省 1800 元；满 10000 元

省2400元。

7月的双休日中州家具明珠市场送家

具啦！活动期间消费满5000元送价值400

元茶几一件；消费满8000 元送价值600 元

时尚条形桌一件；消费满 15000 元送价值

1580元实木床一张。

7 月 2 日-8 月 7 日第一波聚焦中州。

家具销售成本价，惊喜特价天天有。

7月16日三大王牌（志邦厨柜，美尔凯

特，圣象地板）总部放量价。订金500元商

场再返 1500 元现金，1000 万现金补贴，让

您“非来不可”全年仅此一次。

六、七月的合肥待暴雨侵袭之后迎来酷热，一些人

选择宅在空调房里避免骄阳的炙烤，但有一些人却想充

分利用夏季悠闲时光来装扮自己的新家。有人说买家

具是件费钱、费时又费力的事儿，在最短的时间内买到

款式称心、质量好，同时价格又实在的家具近乎一种奢

望。难道买家具真有这么纠结吗？

当然不是！居然之家会给您不得不买的理由——7

月16日、17日居然之家首届家具家饰节将隆重揭幕，本次

家具家饰节将围绕“品牌家具 品质生活”的主题，在炎炎

烈日下，为广大消费者带来不一样的清爽购物体验。

活动一：直减最给利。活动期间，买家具、窗帘、壁

纸、灯具交全款基础上，单份合同消费每满2000元直减

600元。

活动二：党员优惠专享。活动期间，党员购物凭党

费或党员凭证可在直减活动基础上再享受9.8折优惠。

活动三：购物优惠后100%享折扣。买家具单份合

同交款每满5000元在满减活动基础上再赢取折扣返市

场通用券优惠，折扣最低至5折，赢取机会100%。

活动四：超值换购送清爽。活动期间，全场购物累计

交款达5000元再加50元即可换购150元品牌落地扇一台；

买家具累计交款达15000元再加100元即可换购350元的

品牌冷气扇一台；买家具累计交款达50000元再加900元

即可换购2500元的品牌空调一台；家具累计交款达100000

元再加1600元即可换购5000元的品牌冰箱一台。

活动五：秒杀也疯狂。活动期间，几十余款特价家

具、家饰产品限时抢购，红苹果1.8米床原价：1880元，秒

杀价：700元；顾家工艺外贸凳原件：860元，秒杀价：300

元；家宝嘉艺花梨木官皮箱原价：3000元，秒杀价：900

元；爱依瑞斯双层床头柜原价：850元，秒杀价：100元；耀

邦家具花架原价：380元，秒杀价：60元；鹰卫浴马桶原

价：1884元，秒杀价300元……(抢购时段：7月17日下午

15:30至16:30)

活动六：现金券全市大派送。消费者可在合肥晚

报、新安晚报、安徽商报、市场星报、江淮晨报相关宣传

版面获取“居然之家报花”，凭报花和有效身份证件可在

居然之家一层服务台领取50元现金券，使用详情请见店

堂公告。

沿着宽阔的徽州大道一直往南驰骋，乘坐快速公交

1路、18路、26路、60路公交均可直接到达。品味时尚潮

流、感受家居文化，尽在居然之家！

居然之家首届家具家饰节即将隆重揭幕

7月 2日，由合肥大步车业与渝皖汽车公司联合举

办的“长安铃木盛夏清凉季”安徽巡展合肥站活动在合

肥新天地国际购物广场激情上演。

在全球油价节节攀升的背景下，更多的人是买得起车

而用不起车，在倡导绿色环保，低碳生活的今天，长安铃木

汽车制造商一直以来都致力于节能车的研究与开发，以其

超优异的节能动力科技，带给驾驶者澎湃的动力。

本次活动长安铃木带来了他们最新的低油耗车型：

新雨燕1.5L、新天语sx4及新奥拓，长安铃木以其时尚、节

能、耐用、高性价比代表全民所想。新奥拓以最低首付款

仅需8800元，还有丰富购车大礼包赠送，长安铃木精品小

车为月收入不高的年轻人跨入“有车一族”提供了有力选

择，只要存下3、4个月的零花钱就能买到心仪的座驾，完

全不必依靠父母，也不会被人看作“啃老一族”。

雨燕受“惠民补贴”政策的扶持，消费者购买能享受

3000元节能补贴超值版59800的入门价格，优势非常明

显，在合资的时尚两厢车中，雨燕的高性价比是很有竞

争力的。 （刘僚）

长安铃木
盛夏清凉季购车活动启动

折扣大全

经过阶段性的学习及竞技，“技艺超群 满意一百”

奇瑞汽车第五届销售技能竞赛初赛正式宣告结束。来

自全国各个区域的选手们在经过层层的选拔和多项比

拼后，500多位选手最终脱颖而出，将在7月进行复赛挑

战。

据了解，本次销售技能竞赛复赛，首次汇聚了奇瑞

四大品牌同台竞技，同时采用了“理论+实践”相结合的

方式，对参赛选手进行全方位考核。

本次技能竞赛复赛的理论测试内容包含了汽车基

础理论知识、销售运营管理等多项专业知识及情景模拟

的实际操作测试外；又增加评委对选手进行相应提问环

节；通过以上三重检验来提高我们终端销售顾问的专业

产品知识、实际操作能力及现场应变能力等方面的综合

实力。

2011年，随着各种利好政策的相继取消，很多大型

车企进入“车市调整期”，但奇瑞汽车在销量上仍然表现

出良好态势，但奇瑞汽车并没有虚骄自傲，而是继续为

提升客户的满意度而不断努力。

奇瑞汽车精心策划和准备销售技能竞赛，一方面是

希望能让广大销售人员积极参与，并且能让更多的人了

解奇瑞；另一方面，检验全国销售人员真实水平的同时，

达到以比赛促学习、以考试促提升的目的。销售技能竞

赛，能够帮助奇瑞打造专业的销售团队，为下一步战略

部署和迎接新的市场挑战助力。

奇瑞汽车第五届销售技能竞赛复赛即将开战


