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汽车·专题 D7办最有价值的都市报

威麟V5宜家宜商
促MPV 5月销量上扬

MPV的持续高速增长绝非偶然。车辆置换潮涌起、

二次购车增多、消费观念理性、养车成本骤升等种种因

素，让MPV自然迎来增长“小高峰”。威麟V5宜家宜商的

产品定位和全方位产品力，MPV已然回家成风。

以威麟 V5 为例，4662×1820×1590 的车身尺寸、

2800MM超长轴距，打造超大空间，灵活多变的七座位大

空间，即使在最后一排依然可以悠然入座。除了空间大、

舒适性好之外，一辆MPV还必须要动力充足、省油节能。

购车摇号、停车费上涨、油价飙升等，无不预示着养车进

入“高成本”时代，很多购车者为了长远考虑，在购车时就

直接选择“一步到位”。威麟V5从4月份就开始的送4999

元油卡活动，在油价飙升背景下尤其受到消费者欢迎。

很多威麟车主都反映V5非常节油，更大大降低了今后的

养车成本，眼下趁着6月底油卡优惠就要到期，及时出手，

心里感觉非常踏实。 （翔麟）

房车赛：奇瑞A3欲当黑马
2011中国房车锦标赛（CTCC）第三站，将于6月18日

在四川成都金港赛道打响。奇瑞星飞腾车队在CTCC成

都站回归主场，“三冠王”奇瑞A3成都赛道欲当黑马。

珠海站比赛一结束，奇瑞车队就开始全面总结赛场经

验，并对赛车展开紧锣密鼓的调试与改进。经过前两站的

磨练，车队已经积攒了不少实战经验，相信A3在成都将有

不错的收获。

此次金港赛道是西南唯一一座经国际汽联批准的国

际标准二级赛道，赛道最高设计时速可达280公里，难度

较大。但奇瑞A3作为成都本土车队，对这段赛道已然了

如指掌。成都作为奇瑞公司在西南地区的重要销售区

域，素有奇瑞“第二大本营”之称。故此番奇瑞车队主场

作战无疑占尽之利。作为CTCC赛场上的一支新军，奇瑞

A3凭借强劲的动力和灵活的操控，占据了天时地利人

和。未来A3赛场表现如何？6月19日终见分晓。（骋瑞）

决战六月 布局下半年

品牌汽车展走进永辉超市

红色五月悄然结束，此刻举办品牌汽车展，力争让安

徽车市不“降温”。 6月26日，本报品牌汽车走进永辉超

市宝文店汽车展活动如期举行。之所以在六月继续主推

品牌车展，主要原因是全国汽车行业五月依旧没有走出低

迷期。从汽车工业协会得到的数据显示，全国汽车销量五

月份均有所下降。5月，汽车产销134.89万辆和138.28万

辆，环比下降12.14%和10.90%，同比下降4.89%和3.98%。

因此，本报《车时代》周刊再度出击六月车市，力邀各

大品牌汽车前来参展。此次参展的品牌主要有比亚迪汽

车、一汽森雅、帝豪汽车、英伦汽车、长安铃木、福田汽车

等主流车企品牌。这是本报系列车展继普及西、南区域

之后，首次来到省城新站区区域内。上午9时，永辉超市

门前，大批展车集结，市民驻足浏览各大品牌车型。

消费者较满意 但多数仍在观望

“我比较中意于自主品牌，所以比较想买比亚迪汽

车。”车展当天，刘女士正巧路过永辉超市，看见现场展出

的车辆，她驻足留意了部分车型，并且与想购买的车型的

销售人员有了初步沟通。

省城王先生告诉记者，他平时上班比较忙，只有利用

节假日来为自己和家人挑选爱车。王先生说：“目前可能

会初步挑选一下喜欢的车型和品牌，至于购买可能我还

会再观察一段时间。”王先生在车展上寻觅一番之后，最

终决定与经销商互留联系方式，他告诉记者，希望车展今

后能够更为集中，地点的选择方面也需要再扩散，可以是

省城周边地区。

车商看好二三线城市 期待暑期车展

车展现场最忙活的当属各大经销商的销售顾问，手

捧着车型的宣传单页，还要为消费者详细介绍每款车的

配置、性能等等，很是繁忙。他们对于车展有着独到的见

解。记者从经销商处了解到，目前6月、7月一般是汽车

市场的一个淡季，是许多消费者选择理性观望的阶段，因

此参加车展，为的是让消费者能近距离感受车辆驾乘感

受，让消费者了解市场最新优惠政策、服务内容。“我们感

觉还是让消费者来车展转转、看看、摸摸车更直观些，效

果也好一些。”合肥新迪的一位销售人员告诉记者。

今年上半年，国内车市首度出现负增长的情况，省内

车市也因此有疲软的态势。星报仍将为广大消费者举办

各式主题车展活动，从而助跑安徽车市。另一方面，有业

内人士预测，下半年二三线城市车市将是车市主力，星报

车展或将向省城周边的二三线城市进军。


