
自 2004 年平安推出第一代万能险至

今，万能险一直是平安的主力产品。而在

6 月 1 日隆重推出第三代万能寿险——

“智胜人生”又将会让市民看到该产品在

秉承上代产品保障周全体贴、保额灵活可

变、持交享受奖励等特点的基础上，进一

步完善了产品结构和功能，以客户的利益

最大化为出发点，引导客户进行长期、理

性的投资和保障规划。以下为读者介绍

它的功能与特点。

保障全面 保额可调

客户在投保“智胜人生”时，可以选择

附加专属的重疾、意外以及意外医疗险，

从主险保单账户中扣除保障成本，获得全

面保障的同时却不需要增加期交保险费，

避免一般万能险附加短期险单独交费容

易失效的风险。客户还可以根据自身对

保障和理财的需求变化，适时调整保额。

特别是当客户交满十年期交保险费后，可

以随时根据自身对保障和理财的需求变

化，申请调整保额及追加保费，这也是“智

胜人生”作为平安第三代万能险的一个突

出特点。

利率保底 每月结算

在提供周全灵活保障的同时，“智胜人

生”还是一款稳健的理财产品，能帮助客户

养成良好的储蓄习惯。“智胜人生”由中国

平安的专业理财团队进行投资运作，为客

户提供中长线投资回报。同时，“智胜人

生”还提供最低利率保证，保障客户资金安

全，为客户提供一个安心理财的新渠道。

“智胜人生”的账户价值会根据公司每月公

布的万能险结算利率进行结算，并在保单

年度报告中将保障成本、利息和费用分列

出来，费用支出，一目了然，让客户真正体

会到明明白白消费、清清楚楚获利。

领取免费 持交有奖

“智胜人生”的理财功能还体现在当

客户有资金需求时，可以部分领取保单账

户价值，灵活方便，而且不需支付任何手

续费。另外，当客户交满前五年、前十年

期交保险费时，公司都将额外分配累计已

交期交保费的1%作为持续交费奖励计入

客户的保单账户；当客户交满前二十年期

交保险费时，持续交费奖励的比例将提高

为累计已交期交保费的1.5%。在时间与

复利的积累下，客户的保单价值将会享受

到长期的稳健收益。
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办留学金融注意事项

一、要选择有资质的留学服务机构；

二、要选择全球服务网点相对较多的银行，特别是

汇款方便并且费用相对便宜的银行；

三、对于首次办理出国留学的市民，可以将部分手

续委托给相关代办机构办理，以避免因不熟悉而耽误时

间。

四、办主附双币卡。家长可在国内申请带附属卡的

双币信用卡。主卡持卡人可在自己授信额度内设定附

属卡的消费额度，每笔消费都有短信提醒，这样家长可

掌握子女在海外的消费情况。持卡人在境外消费人民

币或当地货币免手续费。

留学小高峰来临

银行出招争抢“留学”市场
每年5月至7月份是出国留学的小高峰。数据显示，国内留学家庭每年的花费达600亿元，这一诱

人的数字足已让各商业银行展开激烈的竞争。另一方面随着市场对出国留学服务的需求越来越大，

省城合肥各家银行纷纷推出各种“一站式”的留学金融服务。 记者 王玮伟/文

记者了解到，随着出国留学越来越热，出国留学金融

服务需求旺盛，尤其是购汇换汇、携带外汇方法等金融服

务，成为人们关注的热点。据孙丽中介绍，出国留学业务

中常见的汇款方式有两种，即电汇和票汇，两者的主要区

别在于，电汇速度较快，但收费较票汇高，如汇款金额较

大或急于用款时，可采用电汇；而在汇款金额较小、短期

出境或不急于用款时，可采用票汇。

另外，对于换到手中的外汇，家长一定要进行外汇保

值增值。理财师不建议家长冒险炒汇，建议保值增值规

划 是 ，将 手 中 外 汇 分 成 三 部 分 ，20%-30% 存 定 期 ，

40%-50%购买保本理财产品，10%-20%购买非保本高收

益理财产品。

金融服务覆盖留学全程

为了提供更进一步的金融服务，各家银行在产品创

新上下足了功夫，在留学服务上的竞争也非常激烈。如

中国光大银行推出的“出国通”、中国银行推出的“出国留

学一站通”等产品，这些服务内容都是涵盖了开具存款证

明、留学贷款、外币兑换、境外汇款等。总之，针对我省留

学生在出国留学过程中的金融需求以及留学家庭的理财

需求，各家银行开发和设计的产品和服务十分丰富，可以

说基本上覆盖了整个留学过程。

“作为较早在国内开办出国留学金融服务的银行，近

年来，光大银行的出国金融业务已发展得非常的完善和

成熟。我这边就有一个很典型的案例，一位2007年在光

大办理留学英国的学生，从他三年的留学业务到回国创

业再到他的公司业务，都是在光大办理。”中国光大银行

负责出国金融服务经理孙丽中告诉记者。

留学产品日渐丰富

汇丰银行最近发布了预测，到2020年，亚洲地区海外留

学人数将达到225万，占全球留学生的比例超过三分之一，

其中，六成将来自中国内地和印度。而2020年中国内地的

出境留学学生人数将超过100万，比2008年增长138%，分别

高于亚洲和全球留学生人数的同期增速121%和119%。

近几年，随着合肥出国留学人数的逐年增多，出国金

融业务量越来越大。出国金融业务本身以及留学家庭的

理财需求被越来越多的银行重视。为了给出国留学的学

子提供尽可能多的便利，省城各家银行都推出了各具特

色的留学金融服务。目前，中国银行、中国光大银行、交

通银行、工商银行、招商银行等各家银行均推出了出国金

融一站式服务。

银行瞄准留学市场
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