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伴随着银保类产品的日渐普及，今年

又有近百种分红产品推向市场。而近来大

热的分红保险，更是吸引了诸多投资者的

关注。面对红红火火的分红险市场，人们

不禁会问，分红险为何如此火爆？这种现

象又能持续多久呢？

对于许多百姓来说，银行保险是个新

生事物。银行保险是由银行、邮政、基金组

织以及其他金融机构与保险公司合作，通

过同一销售渠道向客户提供保险产品和服

务。据省保险行业协会有关人士介绍，在

我国通过银行实现的保费收入约占寿险市

场业务总量的40%，“银保产品有很多亮

点，可通过银行柜面及专门的理财中心进

行购买，简单便捷。”

资本市场经历跌宕起伏，人们的投资

意识也更趋于保守和稳健，分红保险以稳

定的收益逐渐在寿险市场上崭露头角。在

保险产品销售趋利的大背景下，更加强调

返还的频率和返还的比例。

“分红险有养老和抗通胀双重功能，同

时具备万能险和投连险所不具备的稳定

性。”中国人寿安徽分公司资深财富顾问王

经理告诉记者，投连险和万能险虽然也具有

保障功能，但从长期持续和保障成本确定的

角度看，分红险的保障功能实现得更彻底。

在安徽分红险市场中，中国人寿的分

红险占到了 25%以上。王经理向记者表

示，“分红险并非所有人都适合”。有关人

士提示，为防范风险，避免不必要的纠纷，

保障自身权益，客户在购买此类银保产品

时要注意以下几点：

1、分红险并非适合所有人

分红险虽好，且具有抵御通胀的功能，

但并不一定适合所有人。在投资过程中，客

户应该购买适合自己的保险产品，不要跟

风，也不要对分红险抱有不切实际的期望

值。消费者在购买分红险时，要做好收益在

长期才能显现的准备。另外，分红险存在一

定保底收益，但同时分红具有不确定性。

2、产品虽好并非唯一

除需关注收益性、安全性之外，投资者

还需关注资金的灵活性。从分红险的年度

收益看，目前保险业整体的分红收益水平

仍然保持在3.5%~5%，较之目前银行5年期

定期存款3.6%的利率，已经是与之持平甚

至略高水平。分红险在灵活性上仍有欠

缺，一旦急需资金，投资者只能以退保的方

式撤消保单，提前终止合同。

3、注意信息真实性

投资者在购买分红险时，要在投保单

上留下真实的联系电话号码和家庭住址，

以便保险公司进行服务质量回访，提供后

续服务。另外，保险公司可能会随机对相

应客户进行服务质量与销售真实性回访，

客户在接到回访电话或接待保险公司回访

人员时，要如实回答回访人员提出的问题，

主动维护好自身权益。 （记者 何爽）

保险公司提醒：“适合自己的才是最好的”

疑问：银行会进一步捂紧口袋吗？

准备金率提高了，意味着银行一部

分资金已经被冻结，这是不是意味着

银行针对中小企业的贷款将更为紧

张。记者走访了省城多家银行发现，

银行并未收紧对中小企业的贷款，而

是多家银行加大了对中小企业的贷款

力度。

交通银行安徽省分行零售信贷管

理部副高级经理范贤彬则向记者表

示，对小企业的贷款将成为主打业务，

对小企业贷款增量的增速将超过全行

贷款总量的增长速度。招商银行合肥

分行中小企业金融部总经理许圣明也

向记者透露了类似的观点，“去年我行

就专门成立了中小企业金融部，来专

门研究解决对中小企业的贷款问题，

保守估计，我行今年对中小企业融资

增量在10亿元以上。”

今年，在央行一再提高存款准备金率的背景下，市场上众多的小企业都有融资困难。很多小企业往选择民间信贷公司贷款，

并为此付出高昂利息。那么，在这样的环境下，银行会不会有相应动作去支持中小企业的发展，开发出更多服务于中小企业的贷

款产品？ 记者 谢挺
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在记者的采访中，多家银行信贷部

负责人也坦言，对于一些经营状况不

是很理想的企业，想要在银行单独取

得贷款难度的确要大一些。“当然这样

也会一荣俱荣，一损俱损。一旦一家

企业在还贷上出现问题，其他盟友也

需共同补偿。所以，这就需要企业之

间互相信任。往往联保的企业主在私

下都是很好的朋友，这需要相互的信

任。”浦发银行杨波这样说道。

另外，很多小企业反映在银行贷款

需要的时间过长。招商银行许圣明表

示，需要贷款的中小企业要增强融资

的计划性，这样到了企业急需要用钱

的时候，银行的贷款投放就会很快，中

小企业的融资不能“临时抱佛脚”。

支招：小企业可“抱团取钱”

多款贷款产品助力中小企业多款贷款产品助力中小企业
中小企业陷入融资困境，银行表示愿鼎立相助

招商银行许圣明告诉记者，“为了

适应中小企业的贷款需要，招行推出

了“助力贷”品牌下的系统新产品能够

较好地解决中小企业所面临的融资担

保难问题。”

浦发银行杨波介绍，浦发银行也

有多款产品支持中小企业贷款，如

为地方政府采购设计的“政购贷”和

为节能环保设计的“绿色信贷”产

品，同时也为联合体企业提供联贷

联保业务。

合肥科技农村商业银行市场部经

理陶先生告诉记者，他们有一款专门

针对小企业的特色金融产品“天翼”，

据其介绍，此产品主要优点就是决策

链短，审批效率高。

银行：多款贷款产品支持中小企业

分红险，为什么这样“红”

“银行的业务与民间借贷在业务很

大程度上是互补关系，两者合作共同

支撑小企业发展”浦发银行杨波这样

告诉记者。

“银行贷款必须要经过一系列的

调查审批手续，一般来说调查需要 3

到 5 个工作日，而审批也至少需要 3

个工作日。加起来的话至少需要一

个星期的时间。这样的程序也是监

管部门所强调必须有的。而民间借

贷最快一两天就能拿到钱。在灵活

性上银行肯定处于劣势。”杨波继续

补充道。

因此，有业内人士认为，企业如紧

急用钱，可能会选择民间借贷公司。

但是民间借贷公司月利息往往太高，

这基本上也是企业承担不起的。所有

小企业中长期贷款，首选还是银行。

差异：银行与民间借贷业务互补


