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梅塞德斯—奔驰全新长轴距E级轿

车将出众的舒适性、卓越的驾驶体验及

全方位的安全性完美融于一身，与现款

销售的其他奔驰E级基本一致，只不过在

配置方面会有所区别。

在动力方面，E200L 将会延续进口

E200的动力配置，搭载低增压版1.8T CGI

缸内直喷发动机，最大马力为184匹，最大

扭矩为270牛米，配备5速手自一体变速

器。

内饰方面，与标准轴距E级轿车同

样采用最新的环境氛围照明系统，该系

统具有五级亮度调节，不仅能为全新长

轴距E级轿车提供内部照明，而且能够

在旅行中营造出一种轻松而宁静的豪

华感。

安徽之星温暖春天无忧购车，多款

贴心金融贷款方案供您选择。

1超低利率、月供：A级车：贷款期限

最长24个月，利率1.25%，月供124元

B级车: 贷款期限最长24个月，利率

1.25%，月供150元

CLS轿跑: 贷款期限最长24个月，利

率1.25%，月供416元

SLK跑车: 贷款期限最长24个月，利

率1.25%，月供311元（以上首付50%）

C级车（国产）：贷款期限最长24个

月，利率0%。

2低利率低首付：E级车（国产部分车

型除外）：贷款期限最长 18 个月，利率

2.99%，首付低至3成。

二手车置换，旧车换辆新奔驰，各品

牌均可参与置换，置换升级，购车有礼！

奔驰新E200L让梦想成真

即日起到合肥宝利丰订购新BMW 3

系可尊享专属5重惊喜！

一.尊享100%车辆购置税；二.尊享2

年10万公里免费保养；三.尊享全年车辆

保险；四.尊享价值万元悦动大礼包；五.更

可直接晋级BMW 3行动安徽选拔赛，有

机会擎动欧洲 ！

从打开BMW 3系车门入座启程那

一刻起，这辆座驾就让您再不舍得离

开。精工细作的内饰、握感沉稳的方向

盘、高品质的镀铬饰条……一切都是如

此的与众不同。合肥宝利丰诚邀尊贵的

您来店赏车试驾，订购更可享受专属优

惠，将“BMW之悦”进行到底。

新BMW 3系的直列六缸发动机应用

了镁铝合金，为动力工程技术树立了新

的行业标准。它运转流畅，功率惊人：

BMW 335i的动力单元配备高精度直喷系

统和双涡轮增压技术，最大功率输出高

达225千瓦 (306马力) ，5.8秒的瞬间即可

以完成百公里加速。

合肥宝利丰邀您“悦”购BMW 3系

瑞麒M1智能版上市
4月11日，作为国内智能精品小车典范

的2011款瑞麒M1，再度重磅推出新锐力量：

智能版共有智惠型、智尚型、智尊型三款车

型，其市场售价分别为4.18万、4.58万和4.88

万元。

智惠型在原有基础上，增加了一键升

窗遥控钥匙、四门电动车窗、电动后视镜等

智能配置；智尚型在智惠型基础上提供倒

车雷达、ABS、EBD等全方位安全配置，同时

增添了后雨刮、CD、遮阳板化妆镜等人性化

舒适配置；智尊型更有动感铝合金轮毂、双

气囊等豪华配置。

“相信随着智能升级版的上市，2011款

瑞麒M1将给消费者带来更加舒适、更加完

美的驾乘感受。”瑞麒方面负责人对记者表

示。这次智能版的推出，让瑞麒M1更加智

能化的同时，性价比优势也更为突出，相信

瑞麒M1必将迎来更为优异的市场表现。

（安盐瑞麒）

旗云1营造写意生活
如今，汽车作为提高人们生活品质的

一大利器，越来越多地进入普通家庭，成为

人们生活的一部分。购买家庭用车最看中

的是价位适中，品质可靠，能给家庭生活带

来便捷和快乐。对此，购买旗云1的朱先生

深有体会。

朱先生之所以选择旗云1是因为“这小

三厢外形不错，最重要的是听朋友说非常省

油。”旗云1换装的新一代ACTECO发动机，应

用18项最新国家专利技术，在保证强劲动力

的同时兼顾了燃油经济性，动力、排放等各方

面性能参数达到行业顶级水准。

对于一款产品来说，消费者才是最好的

评判人，他们因喜欢而选择，因选择而更加喜

欢。车对他们而言并不仅仅只是一件工具，

而车带给他们的也不仅是便捷，还有快乐。

在刚刚结束的安徽凯迪 4 月 16 日

比亚迪全系抄底抢购会上，众多比亚迪

准车主在不到两小时的时间里众多车

主选购了35台爱车。此次团购会是安

徽凯迪联合比亚迪工厂回馈广大比亚

迪车主。

继“抢攻·钜降”后，比亚迪再掀“焕

新·悦变”品质风暴。3月18日，官方宣布

旗下全系七款车型推出2011版，且在产

品“五大升级”的基础上维持价格不变，

引起了消费者的强烈关注。此外，华东

区为庆祝销量超30万辆更是厂商联动，

于4月 12日~4月 30日全系车型千万让

利，回馈华东广大用户的长期厚爱，此举

不仅表明了比亚迪打品质硬战的决心，

更显示了回馈消费者的诚意。

按惯例，配置增加、品质提升的新车

型售价必定高于老款车型，但比亚迪此

次新车型的推出却出乎意料的提质不提

价，将实惠进行到底。这离不开比亚迪

汽车已凸显的“规模效应”，比亚迪仅华

东区销量就突破30万辆，规模效应十分

明显。为回馈消费者的大力支持，华东

区厂商联动，携多款车型全力出击，最高

优惠达1.5万元，整体让利达5600万！相

信比亚迪全系2011版新车将带来不一样

的优质和超值。

比亚迪狂销35台安徽凯迪给力四月团购节


