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打响开春车市官降第一枪，比亚迪

2011年的系列举动让消费者的眼球来不

及有片刻游离。而比亚迪G3R 4月8日

的上市，作为A3网的两厢新秀，延续着

A3网的智能血统，与G3共同构筑比亚

迪“双车战略”，为消费者提供更多的选

择。

所谓的“双车战略”就是同一品牌

对细分市场的再细分，根据两款车型的

不同定位取向满足不同消费者的需求，

故这两款车型必定要有清晰的产品定

位联系和区隔。比亚迪在2011年强力

推出“G3+G3R”双车组合，两者的交集

就是比亚迪A3网主打定位——数字智

能，以“典雅”为主的G3更适合事业沉

稳型的人群，而以“时尚”为主的G3R则

更受年轻、个性消费者的偏爱，所以新

一轮的“双车战略”能将更多年轻的消

费人群囊括其中，为不同消费理念和年

龄层级的消费者提供丰富的产品选择

区间。

（合肥新迪）

“双车战略”

比亚迪G3R上市

日前，在全省工商联系统服务非公

经济发展表彰大会上，安徽省汽车经销

商商会荣获“全省工商联系统服务非公

经济发展先进单位”称号。

“十一五”期间，省汽车商会在省

工商联（总商会）的指导下，认真学习贯

彻中央16号文件精神，积极进取，争先

创业，有力地推动了安徽省汽车行业

市场的繁荣发展。过去几年中，省汽

车商会联手有关各方力量连续成功举

办了七届安徽汽车展览会，并努力发

展使车展规格迈向国际化，影响并吸

引了越来越多的汽车生产商、经销商

参展。汽车商会多次举办不同主题的

高峰论坛、创投战略沙龙、行业交流联

谊会等；支持常务理事单位安徽国际

汽车城、巢湖汽车城、芜湖汽车城、六

安汽车城、安庆汽车城、铜陵汽车城、

蚌埠汽车城、淮北汽车城、池州汽车城

的规划、建设和招商；举办会员单位员

工职业素质培训；组织广大会员单位

踊跃参加。“为地震灾区捐款爱心接力

传递”活动；开展“迎奥运文艺、体育比

赛”；还联合合肥仲裁委成立了合肥仲

裁委调解联络站，为会员企业提供维权

服务。省汽车商会以活动为载体，以行

业和会员需求为导向，团结协作，沟通交

流，凝聚人心，集结人气，为繁荣和规范

安徽汽车市场，为安徽汽车行业快速健

康发展作出新贡献。

省汽车商会

获先进单位称号


