
●3 月 25 日，人保财险公布的

2010年度业绩数据显示，人保财险

在 2010 年实现净利润 52.12 亿元,

营业额达1543.07亿元,盈利和承保

盈利均创公司 2003 年上市以来最

好水平。

●3 月 28 日，在天安保险阜阳

中心支公司成立八周年之际，阜

阳中支总经理室成员带着员工捐

助的 5000 元善款和慰问品来到阜

阳市儿童福利院看望孤残儿童，

这是阜阳中支自开业以来，连续

第7年开展的献爱心活动。

（武筱）

●一年一度的“地球一小时”

活动期间，太平洋保险启动了环

境 保 护 品 牌 化 活 动 ——“ 绿 G

划”。“绿 G 划”是太平洋保险履行

社会责任的品牌化活动。

（沈燕）

●近日，省消协组织“消费与

民生”活动。太平人寿安徽分公

司在此次活动中被授予“百家企

业诚信单位”称号。

（郑引菲）

安徽保监局积极构筑教育、制度和惩

戒并重的销售误导综合监管机制，切实保

护投保人、被保险人的合法权益，取得初

步成效。

一、加强培训工作监管，从教育源头

上消除销售误导隐患。安徽保监局推动

行业建立人身保险公司讲师组训法律法

规测试制度，从培训源头上消除误导销售

隐患，提高销售队伍的整体诚信水平。

二、加强制度建设，规范重点领域销

售行为。安徽保监局建立人身保险公司

产品说明会报告和影像资料保留制度，以

备检查和发生纠纷时查看。

三、建立裁决机制，妥善解决销售误

导纠纷。安徽保监局指导安徽省保险行

业协会建立销售误导纠纷裁决机制，促进

内控管理，诚信经营管理力度加强。

四、加大查处力度，严厉打击销售误

导行为。安徽保监局在2010年度集中力

量开展销售误导专项检查，并指导保险行

业开展互查。在加大查处力度的同时，安

徽保监局系统梳理、归纳和总结销售误导

查处经验，编写《人身保险新型产品信息

披露检查手册》。 李蕾蕾

安徽保监综合治理
人身保险销售误导取得成效

近日，华夏人寿于2011年开门红之际

推出首款保额分红产品——五福临门理

财保险计划。此计划是一款集保额分红

和万能账户的优势于一身的双重保险理

财产品，同时还具有返还快速、免体检契

调等人性化设计。

概括来说，该产品具有如下特色：第

一：多重增长，让保额分红的优势充分体

现。第二：终了红利，保单合同终止时给

客户的额外利益。第三：附加万能，为理

财资金提供二次增值。

除了以上的三大特点，为了让客户感

受最轻松自由的保险理财服务，华夏人寿

特别为投保此计划的客户开通免体检契

调的投保绿色通道。

风险提示：本计划由五福临门年金

保险（分红型）和附加福鑫连年年金保险

（万能型）组成，红利分配是不确定的，结

算利率超过最低保障利率的部分具有不

确定性。

若我们确定有红利分配，年度红利

以增加保险金额的方式进行分配，终了

红利在合同生效一年后因被保险人身故

或全残，或被保险人生存至合同期满，或

投保人申请解除合同等情形导致合同终

止时给付。

理财新平台 五福齐临门
——华夏人寿首款保额分红保险理财产品热销

忘缴保费“保单复活”规矩多

李大妈遇到一件烦心事，一份 10 年

前购买的重大疾病保险“失效”了。去年4

月，由于疏忽，李大妈忘记把月缴的保费

按时存到指定账户，6月份，李大妈收到了

保险公司寄来的“保险合同效力中止单”，

理由是保险公司连续两个月无法从李大

妈的银行账户上扣款。当时李大妈没把

这事放在心上，今年过年才想起来。过了

正月十五，李大妈来到保险公司询问当时

给她办寿险的孙小姐。孙小姐劝她申请

保单重新生效，即“保单复效”。随后，去

公司办理手续，但因李大妈的身体体检不

符合保险公司合同复效规定，复效申请被

拒绝。

李大妈缴了 10 年的保单随之失效，

只能领回现金价值。

案例回顾

对于忘缴保费，法律上也有相关条文，

根据新《保险法》第三十六条的规定，“合同

约定分期支付保险费，投保人支付首期保

险费后，除合同另外约定外，投保人自保险

人催告之日起超过30日未支付当期保险

费，或者超过约定的期限60日未支付当期

保险费的，合同效力中止。

即是说，一般而言长期寿险产品，都

具有“宽限期”，一般为60天。客户如果

没有按时交费，可以享有这个“宽限

期”。在此时期内出现了保险合同中约

定的责任，那么保险依然有效，保险公司

会作出相应的赔付。一旦超过了保单交

费的宽限期，保单就会失效。结合本案

中的实际情况，李大妈想“保单复活”的

可能性很小。

案件分析

安徽徽天律师事务所杨丽丽律师认为，

保险合同属于双务合同。即保险合同成立

后，投保人应按约定交付保费，保险人应按

约定时间承担保险责任。本案中保险公司

已及时提醒投保人交费，但由于李大妈超过

规定期限60日未缴费而导致合同效力中

止，这点保险公司是没有责任的。

另外，虽然法律为了最大限度保护投

保人的利益，对于超过规定期限60日未交

费而导致合同效力中止的这种情况，专门

规定了“复效”这一措施。但由于其体检不

合格，必然导致其保险合同无法复效。因

此李大妈只能领回现金价值了。

保险快报

律师解析

兔年伊始，央行连续两次加息，快速收紧

信贷“钱袋子”，房地产调控政策猛招频出，但

通胀的阴影却挥之不去，目光迷惘的消费者，

如何在通胀年代让手中有限的资产获得安全

感？

通胀年代，更要防范风险
全球经济危机的阴霾尚未散去，日本9.0

级大地震又给本就脆弱的经济形势添上一抹

愁云。一位投资者所应具备的素质之一，就

是风险管控能力，牛市赚钱不算本事，熊市不

亏钱才算本事，选择合理的投资组合，规避风

险，达到财富的持续增值，是投资者须掌握的

一门重要功课。近些年地壳活动频繁，天灾

人祸不断，如2004年印尼海啸、2005年“卡特

琳娜”飓风、2008年汶川大地震、近期的日本

大地震，都展现出人类在自然力量面前的无

力与渺小。月有阴晴圆缺，人有旦夕祸福，为

自己、家人及财产寻求一份保障，如何避免意

外灾难来临时难以招架的窘迫，是一位投资

者不可忽视的重要原则。

通胀年代，更要保持清醒头脑
经济形势不明朗时，人们更容易受他人

言语的影响，从而丧失了理性判断力。不久

前，“抢盐”风潮席卷很多地方，便是在资讯混

乱状态下，人们盲目跟随所谓防风险潮流的

最好例证，因此，通胀年代，更要保持清醒的

头脑。如今消费者面对房市限购、股市低迷、

实业风险大、黄金白银升值慢、古玩字画市场

鱼龙混杂的投资形势，如何为财富和自身寻

求一份双重的保障呢？

中国人寿作为寿险业界的老大，又一次

扛起了创新大旗，针对当前的通胀形势，将

于四月八日在我省隆重推出国寿“福满一

生”分红险，它是此前饱受好评的国寿“美满

一生”产品的全面升级版，具有鲜明的抗通

胀特色，首先是即交即领快速返还，除了继

续保持“美满一生”即交即领的特点外，“福

满一生”在领取额度上再次提升，领取得更

多，返还速度更快。第二是人性设计递增领

取，返还金按人生不同阶段递增领取，让客

户养老无忧。第三是保障回归保险，弥补了

过去分红险保障不足的缺陷，在分红险销售

趋利时代，这一点回归了保险的保障基本功

能，使得产品更加丰满。同时，客户还可以

每年享受公司的分红，规避资金贬值风险，

红利金还可以复利累积。

已在分红险市场上笑傲 10年的中国人

寿无疑是投资者信赖的保险公司之一。而这

款“福满一生”产品，也将续写中国人寿10年

坚守的“我们赚到，也要让客户赚到”的庄严

承诺，继续强化中国人寿在国内分红险市场

的优势地位。同时，“五福临门、福满一生”也

是中国人寿对广大客户的美好祝愿。

(汪栩)

五福临门 福满一生
——中国人寿分红险家族再添新丁
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分期缴纳保费的长期寿险合同，投保人的保单缴费期限往往需要十年或二十年。在这么长的一段时期内，投保人难免可能

会因忙于其他事务而忘记按时缴纳保费，最终可能导致保单“失效”。很多人都知道，如果因为一时疏忽忘缴保费，可以通过申

请“保单复效”来挽回，但随之而来的各种“规矩”，不一定就会让你的保单继续有效。


