
这种钱挣不得

星报讯（赵黎 记者 宋才华） 明知他

人盗窃、收购摩托车属于犯罪行为，他不仅

不制止，还将自己的房子借给对方存放赃

车，除此之外他甚至还利用此勾当挣起了

“外快”，每从合肥市中心骑回一辆盗来的

赃车，就能获得50元的报酬。虽然这样挣

钱很“容易”，但是罪行也不轻。近日，瑶海

区检察院以涉嫌掩饰隐瞒犯罪所得罪，将

嫌疑人王某与偷车人一并提起公诉。

2010年7月到9月期间，犯罪嫌疑人张

某、孙某伙同江某在合肥市市区，多次盗窃

摩托车，并且他们没有后顾之忧，早早联系

好了买家，即另一嫌疑人大海（化名）。大

海收来赃车后，再转移到从肥西租的仓库

里存放，等积攒到一定数量之后集体进行

变卖。

嫌疑人王某在明知大海等人从事盗窃

摩托车犯罪活动的情况下，仍然将自己的

老房子借给大海作仓库，用于存放大海收

购回来的赃车。与此同时，王某还替大海

从合肥市区将其收购来的赃车骑回仓库，

每骑回一辆赃车，大海就支付王某50元辛

苦费。在此过程中，王某共借此获利1000

余元。

运送赃车“赚”来一个罪名

合肥
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星报讯（赵黎 记者 宋才华） 参与网

络赌博屡赌屡输，为了翻本，业务员打起

了公司货款的主意，在其挪用了十余万元

的货款之后终于事发。

沈某案发前在合肥一家大型企业上

班，从事的是汽车电瓶销售业务。按理

说，这是一份很不错的工作，但是自从迷

上赌博之后，最终让他栽了大跟头。逢赌

必输的沈某一直想翻本，但没有本钱，于

是他打起公司货款的主意。

去年 12月，沈某接到一个客户的电

话，要求其送60个汽车电瓶到肥西，于是

沈某从公司领取了价值26000多元的货

物，送到肥西后仅以差不多半价的优惠价

格卖给了该客户，并收取货款。之后沈某

在未得到公司允许的情况下，将收来的货

款全部用于网络赌博，并且输了个精光。

此后的一个月时间内，沈某又先后多

次采取同样的手段，挪用公司货款8万余

元进行赌博，同样输了个精光。

多次挪用公司资金后，沈某的行为终

于被领导发现并报警。近日，嫌疑人沈某

因涉嫌挪用资金罪被合肥市瑶海区检察

院提起公诉。

挪用公款“赌”上自己的事业
这些钱花得傻

星报讯（记者 鲁龙飞 文/图） 盛蓉

蓉（化名）怎么也想不到，一个小时前还有

说有笑的丈夫会撒手而去。昨天上午8时

30分，合肥绿宝电缆厂某厂房内，一中年

男子宁某在操作挤塑机时，不慎卷入机

器，当场死亡。事发时，宁某的妻子盛蓉

蓉仅仅和丈夫相隔不足百米。看着血肉

模糊的丈夫，盛蓉蓉当场哭晕过去。据

悉，辖区警方已经介入调查。

出事工厂大门紧闭

昨天上午9时30分，记者闻讯赶到

位于经开区文忠路上的合肥绿宝电缆

厂，发现保安已经将该厂大门紧闭。“厂

里发生了一点意外，目前不允许任何外

人进入。”一名保安拒绝了记者要求进入

厂房的请求。

此后十分钟不到，宁某的几名亲属赶

来，但同样被保安拦在门外。“我弟弟在里

面出事了，为什么不让我们进入，你们凭

什么这样做？”宁某的哥哥情绪激动，对保

安大声吼道。经过一番交涉，几名亲属得

以进入厂房。

“到现在还不让我进去，还欺骗我们

说人被送到医院去了。”宁某的亲属哭道，

其中几个女性亲属甚至当场哭晕在地。

保安则以宁某不在车间为由，拒绝让宁某

的亲属进入出事的厂房。

事发现场惨不忍睹

最终，在亲属和记者的强烈要求下，

紧闭的车间大门被打开。只见宁某的身

体被卷入其中一台挤塑机里面，现场惨不

忍睹。现场惨状，让众人惊呆，大家半天

都没说出一句话。

几分钟后，厂房一位负责人带着几名

保安，将宁某的亲属和记者拉出厂房外，

大门再次被关闭。

记者试图向厂房负责人询问几句，但

遭到对方的拒绝。“没什么好说的，我们也

在了解情况。现在我们想将死者亲属召

集到一起，然后商讨该如何处理。”

七旬老母哭晕过去

“儿啊，你怎么就这么走了。可怜我

白发人送黑发人!”昨天上午10时40分，宁

某70岁的老母亲也赶到现场。此前，家人

一直欺骗老人，说宁某只是受了一点轻

伤。当得知儿子已经不在后，老母亲当场

就瘫坐在地，几次哭晕过去。家人赶紧拨

打120，将老人送往医院进行抢救。

据悉，宁某是肥东人，来合肥已经有

五六年了，一直在绿宝电缆厂打工，家中

还有两个女儿。“大的14岁，小的11岁，都

在读书。以后孤儿寡母的，该怎么办啊？”

亲属哭道。

目前，辖区警方已经介入调查此事。

货车“葬身”一个烟头？
昨日下午3点左右，省城物流大道与铜陵北路向东200米处，一辆正在行驶的灰白色小货车突然自燃。车上装的纸箱和车辆本身在十

几分钟内毁于一旦。据悉，货车司机江师傅当天准备将一车废纸箱送到纸厂卖掉。江师傅初步判断火是有人扔烟头所致。 记者 张崴

通常夏天才用的空调，市民们竟然在3

月份就开始抢购！

昨日，笔者走访省城各大卖场，伴随不

断攀升的气温，各路空调品牌促销正酣。

但无论从人气、关注度，还是从实际销量来

看，空调老牌格力均遥遥领先！

据了解，本月22日格力率先在安徽各

大媒体上发布“万人空巷抢格力”促销广

告，由于优惠力度超前，消费者前所未有般

关注，同行厂家纷纷被迫跟进，空调抢购站

在阳春3月提前打响！

对于此次活动，格力给出了自己的预期：

第一：延续“河南格力两天狂销50万套的”的

辉煌，争取再创佳绩；第二：一举拿下全省空

调市场80%的份额。从上周末两日活动情况

来看，格力如期实现目标几成定局。

人气旺盛，销量猛增

相较于五一、十一这样传统的购物黄

金周，消费者在3月里选购空调更趋于崇尚

理性、追求品质和性价比。本次活动，格力

空调在服务、品质、力度上全面大升级，上

演了一场震撼江淮的空调热销好戏。在合

肥市重点商圈的各大连锁卖场，格力空调均

拿下两日销量冠军，部分重点卖场，格力变

频占比更是遥遥领先。仅双休两日，合肥市

便有成千上万的家庭购买了格力变频空调。

“1年包换 + 1赫兹新品”，大幅拉动销售

格力依靠领先世界的核心科技和过硬

的产品质量，带动整个空调市场实现“淡季

不淡”早已不是什么新鲜事。本次盛惠，格

力更是以“变频空调一年包换”为主导，强

力提升国民消费信心，并迅速引领整个行

业服务升级，彻底打消消费者购买格力空

调的任何顾虑。

在新品方面，格力1赫兹“U”系列变频

空调，凭借全球领先的1赫兹技术、低碳节

能和优异的健康净化功效，首次促销便抢

尽了消费者的眼球，博得市场首肯。

超薄时尚，成市民关注新热点

活动期间，笔者走访空调展厅发现，以

往敏感的价格关注度已经退居次席，不仅

“低碳节能”、“健康环保”越来越受到关注，

连“时尚”这一空调新概念，也被众多家庭

纳入了空调选购因素。

正在期待交款的张女士，毫不掩饰地

描述着她的情有独钟：“格力老品牌，品质

让人放心，性价比也实在高。我选的这款U

酷，超薄时尚，技术领先，配合我们家的时

尚装修风格，美极了”！

新闻链接：格力年报出炉，格力延续10

年空调霸主

3月24日，格力电器公布的2010年度报

告显示，公司实现营业总收入超600亿元，

其中空调业务营业收入551.09亿元，遥遥领

先于空调行业第二名。与此同时，格力中央

空调也以9.6％的市场占有率超越其它中央

空调品牌，成为国产中央空调第一品牌。至

此，备受关注的2010年度空调业总决赛以格

力的再一次完胜告终。

文/小陈

奇！昨日合肥市惊现“万人空巷抢格力”！
—— 格力空调逆势大促销，“万人空巷抢格力”活动仅剩今日最后一天

宁某的家人哭倒在地宁某的家人哭倒在地

她眼睁睁看着丈夫被机器“吞噬”


