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3月12日，在备受中心置业者瞩目

的万达中心名宅2期为回馈新老业主

对万达品牌、产品、物业的多重信赖，包

河万达广场特举办“我与春天有个约

会”春季主题酒会暨“名品家俬竞买会”

答谢业主。

万达中心名宅自2010年1月首推，

就受到市场及众多高端置业者的喜受，

一期更是劲销全城，万达中心名宅2期

近期一经推出就已火爆市场，许多一期

业主更是向亲朋好友力荐万达中心名

宅。万达中心名宅位列一环之内核心

地段，坐享70万㎡包河万达广场实景

繁华，收包河公园四季美景于窗前，俯

瞰南淝河与环城水系灵动水域，即将竣

工的马鞍山路高架在侧，畅通南北的轻

轨一号线入口近在咫尺，无与伦比的中

心繁华配套，造就了万达中心名宅完美

的居住体验和必然的增值前景。

万达中心名宅2期于城心地段拥享

城市居住的稀缺自然景观、立体交通环

绕带来的居住便利，约95~144㎡绝版珍

席火爆认筹，总价80万起，仅此一栋，以

超高性价比荣领2011置业唯一之选。

近期，碧桂园控股有限公司公布了

2010年度业绩。年报显示，2010年，碧

桂园总收入约258亿元人民币，同比上

升约47%；确认收入建筑面积约493万

平方米，同比增长约41%。当年碧桂园

共实现合同销售金额约329 亿元，超额

完成目标约10％，同比增长约42%；合

同销售面积约600万平方米，同比增长

约26%。

多项数据均创下碧桂园历史新

高，各项指标均处于合理且优于行业

平均水平，这表明碧桂园合理定价、快

速资产周转的运营模式契合政策方

向，在未来依然能保持良好的增长势

头。在 800 里巢湖畔，中庙旅游风景

区，碧桂园滨湖城在合巢大地发出“来

碧桂园滨湖城度假”的召集，推崇4+3

的休闲人生。以超乎想象的速度与超

大规模的手笔建造了一座世外桃源式

的城邦。

2011年，67~126㎡多层阳光花庭洋

房全面推售，成为中小家庭度假与居住

的抢购之选，均价仅3400元/㎡，用高性

价比来给予人们更多的价值与空间。

去年10月 31日，笔者有幸随上海

客户一同参与了大观公馆的开盘大典，

现场来自上海、杭州、温州等地近3000

名投资客户前来抢购，一举创下当时黄

山的销售奇迹，轰动业界。

2011年3月6日和3月13日，上海

虹桥元一希尔顿酒店及合肥元一希尔

顿宴会大厅人潮涌动，来自全国的黄山

大观业主欢聚一堂，参加黄山大观在此

举办的“2011，黄山大观新春答谢会”。

现场，大家通过开发商精心准备的视

频，共同回首黄山大观首届啤酒文化

节、黄山大观体验之旅、大观公馆开盘

大典、2010浓情圣诞、首届元一庙会等

系列主题活动的缤纷上演。据旅游部

门统计，仅2011春节期间，黄山市旅游

总接待114.12万人次，同比增长47.01%，

旅游总收入5.46亿元、增长 53%，自驾

车7.24万辆次，同比增长51.36%。柏瑞

酒店，仅春节假期7天接待客流量达3

千多组。随着皖赣、京福、徽杭三驾高

铁相继开工，黄山作为三驾高铁的交会

地带，届时，将出现“条条高铁通黄山”

的繁荣。黄山将迎来高铁时代，与国际

化都市的时间、空间距离缩短，也将为

黄山带来更多的客源，获取更为丰厚的

旅游收入。

3月12日
御湖观邸火爆认筹
如今就在中央环湖精英住区核心位

置，南艳湖北岸唯一一块正对湖面的稀缺

土地上，一座为精英生活打造的一号作品

——御湖观邸，面对政策洗牌，独自笑傲

楼市。究其根本，城市的稀缺板块、顶尖

的建筑品质让项目拥有了超强的抗击打

能力，毕竟土地资源是不可再生的，而稀

缺的板块更是不可复制。另外，御湖观

邸，也并不是传统意义上的“价格豪宅”，

在打造“品质豪宅”的前提下，用“平民价

格”推向市场，得到了全合肥刚需客户的

大力支持，据调查，在御湖观邸购房的客

户90%以上是首套房和改善房客户。

2011年3月12日，御湖观邸第三批房

源公开认筹，认筹前一天晚上九点左右就

有近十组客户通宵排队，售楼处大门早上

8：58正式开门时，门口排队客户已达上百

组，在现场工作人员的统一安排下，客户

有序入场，当天认筹房源百余套。据悉，

御湖观邸的认筹活动将持续到项目3月底

开盘前，活动期间前来认筹，每筹诚意金

为一万元整，开盘时认筹客户拥有优先选

房权，诚意金可直接抵充首付款，并享受

每平方米200元的特别优惠。如果届时放

弃购房，诚意金无息返还。目前该项目认

筹持续火爆，建议关注御湖观邸的客户们

尽早认筹，抢夺购房优先权。

包河万达广场春季酒会圆满落幕

碧桂园滨湖城多层洋房迎春热售

黄山大观举办2011新春答谢会


