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45亿资金“温暖”小企业心
工行“贷”动小企业茁壮成长

交通银行
批准赴港发行债券方案

2月23日，交通银行批准关于

交通银行赴香港发行人民币债券

的议案。根据该方案，交通银行将

于 2012 年底前发行总额不超过

200亿元的债券。其中，2011年发

行不超过100亿元的人民币债券。

45亿元“拥抱”550户小企业

“工行安徽省分行暨营业部在小企

业贷款方面一直走在系统的最前列”，工

行安徽省分行营业部小企业金融业务部

副经理（主持工作）姚斌至今还记得当年

的点点滴滴。“早在2004年，我省的马鞍

山就作为试点城市推广小企业贷款业

务。2005年7月底，工行安徽省分行营

业部放出的第一笔小企业贷款是 200

万，贷给了合肥高新区的企业阳光电

源。现在，阳光电源已经是我国最大的

光伏电源产品的研发生产企业之一”。

作为最早一批投身小企业信贷的先行

者，姚斌称得上是“元老”，也对每一笔经

手的贷款熟稔于心。

几年过去了，截止2010年底，工行安

徽省分行营业部小企业贷款已经突破

45亿元，有贷款的客户超过550户。其

中，2010年当年，就新增16.8亿元，增幅

56%，小企业贷款占整个贷款总额的

7.5%，创下发展史上的最好业绩。

从“扫街推介”到“重点出击”

“开始时一片空白，我们也是摸着石

头过河”，姚斌坦言，他们最早的时候大

家都去“扫街”，“扫开发区”，到处找客

户，到处碰壁。渐渐地，工作思路才逐步

明晰。

姚斌告诉记者，现在他们的主打方

向就是围绕两条主线，锁定目标出击，有

针对地选择客户、服务客户。一条是围

绕服务于“工业立市”的主线，就是立足

合肥市情，重点突破规模以上工业客户，

将他们作为营销重点。另一条是瞄准专

业市场、产业集群和核心客户上下游等

进行“版块营销”。

政策倾斜和创新“贷”动小企业发展

谈到工行的金融创新案例，还有很

多。据了解，在创新小企业贷款的机制

方面，目前工行安徽省分行营业部已建

立多个专营机构，并在全行范围内选拔

了业务骨干充实到小企业营销队伍，在

管理上与大企业、大项目的营销队伍分

开。

在产品创新方面，该行也已形成较

为完整的小企业贷款产品体系，较好

地满足了小企业的融资需求。根据小

企业信贷接近于零售业务的特点，该

行尽量提高小企业贷款产品的标准化

程度，通过规模效应降低成本、提高收

益。

姚斌告诉记者，工总

行在政策和规划上已经

将发展小企业金融业务、

支持小企业发展作为一

项长期的发展战略，这既

是履行大型商业银行在

促进经济发展、社会进步

和劳动者就业方面的社

会责任，也是银行自身调

整信贷结构、培育新的增

长极、实现可持续发展的

重要战略。“即便在贷款

限额总体收紧的情况下，

小企业信贷规模仍在不

断扩大”。

中国平安
承诺寿险标准案件3日赔付

昨日，中国平安旗下平安寿险

承诺对资料齐全的标准案件，3天

内赔付。平安车险除保证1天赔付

外，还将为其VIP客户以及通过新

渠道购买商业车险的客户免费提

供多项道路救援服务。（王玮伟）

工行安徽省分行营业部创新金融模式，从“扫街推介”到“重点出击”，打开小企业融资渠道，专门针对小企业融资需求“急、

频、少”的特点，解决融资难问题。截至2010年年底，有贷款余额的小企业已达550家，贷款总额突破45亿元，在整个中部地区名

列前茅，可以说“贷”动了小企业茁壮成长。 史道玲 记者 宛月琴

工商银行祝贺《市场星报·星理财》周刊创刊


