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刚刚过去的2010年，百大集团有不少大

事，百大集团加快门店拓展步伐，新开巢湖百

大购物中心，百大电器连锁门店1家，合家福

公司新门店共36家。同时，一批项目，包括

中国合肥周谷堆大兴农产品国际物流园、宿

州百大农产品物流、肥西百大购物中心顺利

奠基，储备了已签约和自建大型商业项目5

个，为公司“十二五”持续快速发展积聚能量。

对于“十二五”，百大集团将继续坚持以

零售为主业连锁发展，进一步优化产业结构，

提升内生增长能力；将继续坚持在安徽区域

市场深耕细作，纵深覆盖皖中市场、全面铺开

皖南市场、加快开发皖北市场，基本实现在全

省的网络布局和均衡发展；顺应行业发展趋

势，积极发展综合性购物中心和网络购物等

新兴业态，形成更具弹性的主业格局。到

2015年，百大集团将努力实现销售规模达500

亿元，直营网点达到230家，经营面积达到65

万平方米，“基本建成覆盖安徽区域市场的零

售主业立体连锁网络体系”这一战略构想。

2011年已经拉开了“十二五”的序幕，合

肥乃至安徽的商业市场将有更激烈的竞争，

百大集团又开始新的征程。
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商海领航 和谐共进

合肥百大集团给力2010年
长长的红地毯、一张张期盼的笑脸、一

个个可爱的小兔子吉祥物……1月24日下

午，2011合肥百大集团供应商答谢酒会在

世纪金源隆重举行，国内外500余家优秀供

应商与合作伙伴出席本次大会。董事长郑

晓燕女士出席会议，副董事长刘卡佳女士致

欢迎辞，大会由副总经理李承波先生主持。

这可不是一场简单的聚会，在零供关系

愈发受到关注的今天，合肥百大集团用实际

行动抒写了如何去把握零供关系，如何商海

领航、和谐共进。

下午16点28分，答谢酒会开始了。热闹

的气氛中，刘卡佳副董事长首先代表合肥百

大集团感谢在座的嘉宾多年来对于百大集

团的支持与合作，并简单介绍了合肥百大集

团2010年发展状况以及2011年发展机遇与

思路。

2010年，合肥的商业市场发生了不少变

化，银泰、金鹰进来了，万千百货、万尚百货也

都相继开业了，热闹的过去一年，合肥的本土

商业企业也在坚守着自己的舞台，并扮演着

中流砥柱的角色。

会上，为了答谢广大供应商一年来的倾

力支持，合肥百大集团从合作多年的3000余

家供应商中，评选出卓越贡献奖、精诚合作奖

各50名，以此感谢和表彰这些优秀供应商在

过去一年与合肥百大集团精诚合作、互惠互

利，为企业发展做出突出贡献，并希望双方能

够抓住机遇深化合作共赢。

现场获奖的优秀供应商代表均表示：在

即将到来的兔年里，在与合肥百大集团原有

的良好合作基础上，将会为百大争取更多资

源支持，充分利用百大的优质平台，为安徽省

的经济发展贡献一份力量。

供应商年会给力2010

百大到哪，我们到哪
热闹的答谢酒会开始之前，经销商也畅

谈着自己的感受。从浙江过来的赵章晓是合

肥创骏工贸有限公司董事长，主要做卡宾、花

花公子的代理，谈起与合肥百大集团的合作，

他就打开了话匣子。

“我与百大的合作已经有16年，见证了百

大的发展，也是跟着百大一步一步壮大了。”

赵章晓介绍，“百大开到哪里，我们就做到哪

里，从基层到高层的合作都很紧密。百大如

今已经在江淮大地处处开花，我们也就跟着

一起开到当地。”

安徽健诚商贸发展有限公司总经理王小

建最近在百大CBD店开了保时捷的手机专卖

店，他还是不少奢侈品品牌的安徽省代理商，

老人头、梦特娇等都是随着他发展的步伐而

不断拓展的。

“以前，合肥人用奢侈品的还比较少，这

些年，随着经济的不断发展，消费更加注重品

牌，我们的产品也就更加好卖了。”王小建表

示，百大是上市企业，资金充足，也不存在着

压货款的问题，所以合作一直很放心。

“合作要能共赢，这才是一直合作下

去的最大动力。”一样与百大合作接近 20

年的王小建也表示，未来合肥的商业竞争

会更加激烈，不过，相信与百大的合作会

一直坚持下去。

我们是合作伙伴兼家人
除了本土的供应商，自然也有不少大牌的

供应商参加答谢酒会。“我们都在同一条船上，

同舟共济，作为百大的供应商，我们不仅仅是合

作伙伴，更像是家人，一起工作，一起克服难关，

共同庆祝去年的丰硕成果。”香港亨得利控股有

限公司总裁于知国认为，百大的零售团队一直

跟随着市场潮流，不断对门店进行规划，为百大

的客户提供丰富的产品，优质的服务。

与百大旗下的百大电器一直有合作的美

的电器，也来到答谢会现场。美的制冷家电

集团中国营销总部副总裁赵炜表示，能够与

合肥百大这样的中国500强企业精诚合作，

保持良好的关系对双方的发展都有益。百大

电器已经成为安徽家电零售业的霸主，百大

电器开到哪里，美的家电自然也跟着发展，这

种牢不可破的战略合作伙伴关系也将为未来

开拓更大疆域提供便利。

与百大旗下的合家福超市有长期合作的

合肥可口可乐饮料有限公司，同样出现在答

谢酒会的现场，安徽区市场销售总监党建介

绍，从2000年合家福在沿河路开第一个店开

始，可口可乐就一直进驻合家福。如今合家

福开到全省，可口可乐也在全省有供货点，保

证合家福供货通畅。

回顾2010：创新发展年
2010年，回顾这一年的成绩，合肥百大集

团也是交了不错的答卷，围绕“创新发展年”主

题，与数千家供应商一起，以必胜的信心迎接挑

战，全年实现销售规模249亿元，同比实现增幅

达19%；其中零售主业实现销售117亿元，同比

增长17%。其他关联产业也快速稳定发展，集

团公司整体业绩继续全面领先省内市场；目前

已连续6年入围中国企业500强和中国服务业

500强，享有“安徽第一店”、“徽商典范”、“中华

老字号”等美誉，并荣膺中国商业服务业改革开

放30周年功勋企业等荣誉称号。零售网络已

遍布安徽省的十个地市和一批县城。

2010年8月，安徽省首份企业公民建设

白皮书由合肥百大集团在鼓楼商厦多功能厅

对外发布，公民建设战略促进了百大集团的

发展，社会责任所催生的硕果累累，对百大集

团来说如虎添翼，实现了企业的大踏步快速

健康发展。

也是在这一年，百大集团旗下金鼎百货

店——鼓楼商厦迎来14周年庆，自1996年开

业至今，销售总额突破百亿，成为安徽省首家

突破百亿销售的单体百货店。百大集团相关

负责人表示，这个骄人成绩的取得与广大供

应商的协作支持是分不开的。

“十二五”：百大布局江淮


