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2011新年钟声即将敲响，在过去的

2010年，对于风骏皮卡来说意义非凡：70

万用户、销量13连冠，都成为皮卡行业里

程碑式的事件。

面对这样在皮卡界绝对的领先优

势，在2011新年，长城汽车为回馈多年来

支持风骏皮卡的广大用户，推出了“万‘试

’如意，品冠有礼”活动：安徽新动力从即

日起到2011年1月31日，只要顾客进店试

驾风骏皮卡，就可以获得丰厚奖品一份，

同时购车即享受最高8000元的优惠。据

安徽新动力长城4S店内负责人说：“为了

答谢客户的厚爱，我们为所有试驾风骏皮

卡的用户都准备了奖品。风骏皮卡不怕

试驾，也欢迎大家跟其他皮卡进行对比试

驾，我们对自己的产品很有信心。”

前来买车的宋先生表示：“开始就没想

到要试驾，我打开发动机盖儿，听听声音，

噪音不大，与其它品牌真正比较一下，确实

挺好的。”据终端反馈，试驾活动推出后，风

骏皮卡的进店量就比平时提高了50%，可

见消费者对这项活动还是非常认可的。

风骏皮卡与70万用户共享辉煌

1月22日至23日，在安徽合肥国际会

展中心迎来众人阵阵欢呼喝彩，由上海通

用雪佛兰举办的“表现由我，我就爱T”雪

佛兰科鲁兹模特大赛在这里进行了终极

展示。而和她们登上同一舞台的还有时

尚与动感兼备的雪佛兰科鲁兹！ 本次体

验营活动首次搭载了“寻找T女郎”这样一

个新颖的形式，将科鲁兹1.6T够胆识、够激

情、够科技、够时尚、充满梦想这些特点融

入于所寻觅的T女郎身上，将美女与香车

完美组合，搭配碰撞出更加绚烂的火花。

22日至23日，严寒的冬日并没有阻

挡住对于雪佛兰充满热爱的人们的脚步，

设立于合肥国际会展中心B区内的雪佛兰

蓝色大棚内两天里吸引了来自于合肥地

区及安徽省六安市、蚌埠市、马鞍山市等

周边城市多达32家媒体到场采访拍摄，再

加上接待现场试驾客户，可谓盛况空前。

上海通用雪佛兰六区大区经理郑轶

民、销售经理曲国俊以及市场经理罗妍均

出席了本次体验营活动，并对活动完美落

幕表示欣喜，“第一次尝试在合肥举办这

样的大型活动，这些入围的T女郎们都极

富个性与激情，无论她们谁赢得了最终的

胜利，都已经很好地将雪佛兰一直倡导的

——“热爱我的热爱”传递给了大家，只要

有梦想与实现梦想的激情，那就都是最后

的赢家。”

雪佛兰科鲁兹极速体验营落幕

随着生活水平的不断提高，人们越来

越重视精神上的享受。微车也一改过去

朴实的“老黄牛”形象，更加注重为驾驶者

带来愉悦的驾驶感受。在众多微车产品

中，开瑞汽车可以说是探索“精品家轿式

微客”的先行者。

开瑞人一直以打造“精品微客”为己

任，朝着为城乡用户提供最适合的致富工

具和家庭生活休闲用车的目标而努力，以

“精品微客”的设计理念，把奇瑞成熟的轿

车技术“嫁接”到微车产品，使愉悦的乘驾

感受和经济实用性得到了完美结合。笔

者从开瑞汽车了解到他们拥有八项技术

唯一：唯一助力转向、唯一轿车化配置、唯

一2纵9横底盘、唯一标配四轮碟刹、唯一

发动机10年保修、唯一四门前后防撞横

梁、唯一全系发动机16气门、唯一全球小

排量柴油机。其中开瑞第一个柴油版微

型客车——开瑞优优柴油版正是这些高

端技术的杰出代表。它搭载了排量仅有

1.0L 的全球最小排量柴油发动机——

ACTECO1.0D发动机。通过对博世公司高

压共轨、增压中冷技术的成功应用，在动

力和油耗方面与同级别微车相比具有明

显优势。

开瑞汽车以打造“精品微车”的全新

理念，不仅让中国人看到了高品质微车，

同时引领着中国微车新的消费潮流。

开瑞打造精品家轿式微客


