
对于合肥市田源精铸有限公司总经理解

明田来说，工行肥西支行可是帮他解决了一

件大“烦心事”：作为为江淮汽车、合力叉车生

产配套产品的民营企业，想进一步扩大生产

规模，厂家好不容易建好了，但一些大型机械

设备不少都是进口，动辄上百万，一时拿不出

那么多资金。

“银行就主动和我联系，采用设备租赁的

方式，银行先出资购买设备，然后租给我使

用，但这跟平常说的租房子还不一样，等于是

分期付款，等我把款付清了，设备的所有权就

归我了，而且贷款速度很快，1000万的款项，

不到两周就到手了”，解明田介绍，这样的贷

款方法解了企业的燃眉之急。

对此，工行肥西支行小企业信贷部的领导

介绍，田源精铸是当地比较有实力的企业，是

安徽省明星企业，合肥市重点发展企业之一，

肥西县重点工业企业之一。产品主销安徽江

淮汽车股份有限公司、安徽合力股份有限公

司、合肥铸锻厂、TCM（安徽）机械有限公司、杭

州浙力叉车集团公司、浙江吉鑫祥叉车制造有

限公司、巢湖市TU叉车公司、合肥长源机械股

份有限公司等单位。2009年末公司资产总额

突破2亿元。全年产销各牌号铸件（金加工

件）1.8万吨、各型号冲压（焊装）件450万件，实

现工业总产值1.6亿元。“正因如此，我们才针对

这样的企业进行创新探索，启动融资租赁业

务，有效地解决了他们的融资难问题。”

机械设备先从银行“租”

“量身打造金融服务，工行解了我们中小企业的燃眉之急”

工行当好企业贴身金融“管家”
“量身打造金融服务，工行解了我们中小企业的燃眉之急”，一位来自肥西的中小企业负责人这样评价工行对他们的帮助。而作为中小企业贷款的拓荒者之一，工行安徽省分行有着创新金

融服务，涌现出一个又一个鲜活的案例。这些量身打造的金融服务，究竟给企业带来了什么，享受贷款服务的企业，或许最有发言权。
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中小企业融资难，是一个世界性难题。

“但越是这样，我们越是要想方设法，在创

新金融产品上下功夫”，工行安徽省分行中小

企业金融一位负责人谈道，从2005年以来，工

行安徽分行不仅成立了专门的机构、配备了专

门的人员、制订了专门的业务流程，还专门为

中小企业金融“量身定制”了一些金融产品。

据介绍，近年来，工行安徽分行不断加强

中小企业产品的研发和创新工作，以产品促发

展，先后开发了十余项符合中小企业需求的金

融产品，收到了良好的经济效益和社会效益。

这其中，涌现出很多鲜活案例，由工行宿

州路支行全程跟踪服务的安徽双赢再生资源

集团的“应收税款质押”业务和由工行肥西支

行全程跟踪服务的合肥市田源精铸有限公司

“设备融资租赁”业务就是典型代表。

当好企业贴身金融“管家”

为了助力企业发展，工行安徽省分行为

很多客户专门订制了量身金融服务。安徽双

赢再生资源集团的“应收税款质押”就是一个

典型案例。

安徽双赢再生资源集团由安徽省供销商

业总公司控股，年购销废钢百万吨左右。为

国家定点报废汽车回收拆解企业。承担国家

项目，在合肥市开展再生资源回收体系建设

试点。是省再生资源回收利用协会的会长单

位和省再生资源管理办公室的常设办事机

构。据了解，国家对于这样的可再生资源企

业有一定的财税优惠政策，可以获得一定的

退税，但在交税之后、退税之前，对于部分资

金来说，是一个“空当”。

“作为企业来说，应收税款质押确实能给

企业带来一定的便利”，在安徽双赢再生资源

集团，总裁助理孙静芳介绍。“这一产品有很

多优势，如缩短了资金周转时间，操作简便，

用款快捷，缓解了类似于这样的可再生资源

企业，磨合了应收税款和退税之间的时间差，

有利于企业最大限度地使用退税贷款资金。”

全程跟踪此业务的工行安徽省分行宿州路支

行小企业金融业务主任陈跃武介绍。

应收的税款也能拿来质押
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