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以如此高价拿下滨湖BHC-05地块，

旭辉将如何在这块土地上做文章，也是

业界普遍关心的话题。

“我们计划在4个月左右开工建设，今

年10月份左右将样板段呈现给消费者，比

如样板房、会所，最终通过3年半左右时间

完成地块的开发。”马晋如此表述了旭辉

对于滨湖BHC-05地块的建设前景。

对于该地块房产的开发，旭辉将坚持

精装修和绿色路线。“未来精装修和低碳

将是房地产开发最重要的两大趋势，而户

型也一直是旭辉的重要特色。滨湖

BHC-05地块在规划上为纯住宅项目，旭辉

对此地块的开发各方面环节也十分严格，

无论是在大的楼盘规划，还是在小的细节

上都会有硬性的要求。”我们希望通过这

个项目，升级城市人居价值，让更多的人

享受到优质的城市资源。“马晋表示。

“未来滨湖的发展将是一个能量级的

提升，发展潜力不可限量。”作为一家全国

性的房地产开发企业，旭辉集团参与了多

座城市新城区的建设，对新城区前景的看

好，无疑更加有切身体会。“滨湖新区经过

前期的开发，如今其市场运作能力已经很

成熟，而且已经具备了自我造血能力，其磁

铁效应将逐步显现，相信会有更多的资源

在此聚焦。”旭辉清晰地看到目前滨湖的发

展依然局限于小块核心区域。

“我们坚信滨湖的发展绝不仅限于这

一小块核心区域，其影响力会逐步扩大，甚

至影响到巢湖区域。”马晋一语道破拿下滨

湖BHC-05地块的最重要原因。

信心 滨湖区前景毋庸置疑

规划 三年半内完成地块开发

缘起

滨湖地块是旭辉的良机

合肥旭海房地产开发有限公司营销总监马晋

“三年半完成滨湖地块开发”

旭辉集团作为一家以开发中

高端精品住宅为主营业务的全国

性房地产开发企业，其总部设在上

海，而其前期的主要项目也集中在

国内的一线城市。作为旭辉进军

合肥的开山之作——旭辉中央宫

园项目已经接近尾声，旭辉一直在

寻找深根合肥的机会，而滨湖

BHC-05地块无疑正是旭辉的一次

天赐良机。

“之前我们一直在用心做事，

是希望用品质打动合肥，旭辉在合

肥希望长久发展、永续经营。”马晋

向记者表示，旭辉进入合肥后，首

要的是要做好产品，其次是要在旭

辉中央宫园项目之外拓展新的发

展。“此前我们一直向媒体朋友表

示年底会有大动作，但是一直没有

机会，最后大动作还是来了，只是

迟到了半个月。”

“下一步我们要做的就是在合

肥大干一场，继续扩大旭辉品质地

产的影响力。”

1 月 13 日，滨湖区 BHC-05

地块，被旭辉集团以664万元/亩，

总价10.68亿元的优势压倒对手，

如愿夺地。最终该地块地面价高

达9959.95元/平米，楼面价2845.7

元/平米，溢价率47.56%。在政府

频频出手打压楼市的情况下，旭

辉却拿出如此的大手笔，让业界

为之侧目。昨日，合肥旭海房地

产开发有限公司营销总监马晋向

媒体表达了此举的初衷。

记者谈正民/文


