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2009年 9月，经过多轮较量，

泛海地产力挫群雄，拿下了肥东龙

塘宝翠园项目地块，再次引来业界

的高度关注。

“宝翠园地块绝对是块风水宝

地，地块价值非常高。”王勇说道。

王勇认为，宝翠园项目地块价值主

要体现在以下几个方面：第一，区

域未来具备高发展潜力。撮镇是

合肥市“141”东部组团的重要组成

部分，定位为安徽首个商贸物流省

级开发区，总规划面积有55平方

公里。数年建设后，开发区将以大

商贸汇聚人气，届时总人口将达30

万左右。

第二，区域内有快捷的交通。

交通对区域的发展起决定性作用，

而宝翠园项目距离环城高速仅约

600米；项目东500米处有即将通

车的裕溪路高架。伴随着今年国

庆节西高架的通车，裕溪路高架也

给合肥市民带来更多的期待。裕

溪路高架贯穿合肥市东西仅需10

分钟车程，并且与南北高架

连 接 。

通车后的裕溪高架和环城高速构

成合肥交通的大动脉，生活更加畅

通便捷。从宝翠园项目到合肥骆

岗机场15分钟车程即可到达。

第三，区域内有比较齐全的大

型市政工程和商业配套设施。百

大周谷堆项目的建成投入使用、华

东国际建材市场的开业、义乌小商

品城的选址、红星美凯龙的入驻等

等一系列利好，让我们坚信紧随撮

镇镇政府的规划，能够把握城市发

展方向。因为政府的导向性体现

在汇集多元化的资源促进板块的

崛起、区域的发展。

第四，卓越规划，品质高尚。

宝翠园规划总建筑面积15万平方

米，由2栋22层、5栋18层、20栋多

层组成。小区内设置有景观廊架、

喷泉水景、艺术雕塑等一系列精致

配套外，配置有儿童游乐区、幼儿

园、老人休闲区等各类娱乐休闲设

施，另外项目内设置了一个

羽 毛 球

场。如此丰富的配套为撮镇楼盘

之首，在整个合肥东城也是名列前

茅。另外，泛海地产对项目户型精

雕细琢，综合考虑消费者居住习

惯，在室内采光、通风等性能方面

力争做得尽善尽美，而且进行了合

理创新，舒适度高、实用性强。以

75~126平方米户型为主，88平方米

户型能够做到小三房设计。其均

好性在整个合肥市场也是十分罕

见。

“我们有信心把它打造成合肥

城东最高品质的社区。12月 11日

宝翠园首次认筹，认筹数已超过了

600个，大家已经高度认可了它的

价值。宝翠园的出现打破了合肥

城东缺乏高品质社区的局面，它将

代言合肥城东项目品质新高度。

而安徽泛海地产这一本地品牌房

企也将获得更大的发展。”

执著15年，逐浪地产海洋
专访安徽泛海房地产有限公司总经理王勇

1998 年，国家停止福利

分配住房，一股长达十多年

的房地产市场化热潮在全国

兴起。此时刚从高中毕业前

往异国他乡求学的王勇没有

想到，数年后自己意外闯进

这一陌生领域，而且做得风

生水起。

“那时我才18岁，我们一行20

余人带着美好憧景从合肥踏上了

万里迢迢的求学之路。”王勇对记

者说道。

莫斯科的一切让王勇既感新

鲜好奇，又觉得困难重重。首先要

过语言这一关。由于中学学的是

英语，对俄语一无所知，学好俄语

便成为摆在王勇面前的首要任

务。“周边的同学还有来自越南、非

洲等国家的，最初我只能用在学校

学到的英语跟他们做一些交流。”

另外，俄罗斯生活习惯与国内

差别较大。比如一到周末，商店便

纷纷关门歇业，这与国内大家休

息、逛街、购物大相径庭。“每周五

必须提前把周末两天吃的东西提

前买好，否则就要饿肚子了，饭菜

都要自己做。”由于与国内生活差

异较大，在很短时间里，王勇体重

减了二三十斤。

不过，重重困难并没有让王勇

退缩。两年的发奋苦读让他练就了

一口流利的俄语，很快便融入到俄

罗斯社会、文化中去。在莫斯科国

立师范大学，他选择了教师专业，很

快便凭借优异的成绩拿到了文学学

士，并获得了本硕连读的机会。

2005年，王勇中断了在莫斯

科的求学生涯。在中西文化的交

流碰撞中，他从一个青涩的学生成

长为能吃苦、做事执著、讲究诚信

的男子汉。

2005年学成回国，王勇开始运

营自己的第一个房地产项目——

龙湖花园。当时龙湖花园周边还

是农田，所处位置较为偏僻，开发

前景难以预料。

为了做好项目，王勇放下身段，

在龙湖花园项目旁边的村子里从宵

民手中租了四间砖房在里面办公，

自己从资料员开始做起。工程、规

划、土地、销售，面对这一个个自己

从未接触的领域，王勇一方面虚心

向别人学习，一方面买来各种书籍

恶补知识，从点点滴滴做起。

虽然初入房地产开发，王勇却

有着自己独到的商道——厚建者

德。王勇要求自己诚信对待每一个

人。做生意，首先要讲究诚信，这样

别人才会跟你合作。在莫斯科时，

王勇便观察到当地对房屋建筑质量

特别重视，抗震要求高。因此，王勇

十分重视建筑质量，即使增强成本

也在所不惜。汶川地震发生后，他

便一直筹划着在自己新开发的项目

里，将幼儿园抗震级别提到9级，使

其可以成为项目居民的避难所。另

外，王勇认为，一个负责任的房地产

企业，以过硬的产品、追求合理的利

润即可，而不是想着通过捂盘惜售

的方式去获取暴利。因此，对自己

开发的项目，王勇一直按照“良心

价”的标准来定价。

王勇十分重视客户的感受。

龙湖花园交付使用后，有的装修工

人为了省事，经常把装修垃圾直接

从窗户扔到楼下，不仅破坏小区绿

化，而且危及业主安全。王勇得知

后经常带领员工到小区察看，成功

抓到了几次装修工人乱扔装修垃

圾。王勇不仅纠正了他们的危险

行为，而且对装修公司的装修行为

提出了规范管理。另外，对被损坏

的景观绿化及时进行修复。一些

业主房屋已过保质期，使用过程中

出现小问题，只要力所能及，王勇

都要求公司照样负责为业主维修。

龙湖花园推出后，受到了市场

的热捧，6万平方米很快销售一空。

2006年，王勇接着推出了8万平方

米的丽水天锦苑项目。第二个项目

又落子龙岗开发区，王勇有着自己

的见地：当前经济的发展主要靠工

业化和城市化带动。龙岗开发区是

经省政府批准的省级开发区，位于

合肥主城区与肥东城区之间，地理

位置优越。大量的企业进入开发区

使得区域经济快速发展，居民收入

提高，购买力较强。而合肥城市规

模迅速扩张，龙岗开发区可以迅速

融入合肥市区，成为合肥城市扩张

的新兴区域。在这一区域进行房地

产开发，市场潜力较大。

近几年龙岗开发区房地产市场

的变化印证了他的判断。龙岗开发

区地产价值受到了市场的高度认

同，房价也迅速由原来的不足2000

元/平方米攀升到 5000 多元/平方

米。而且吸引了包括恒大等在内的

全国知名开发商的进入。2009年

10月，龙岗开发区被整体移交至合

肥瑶海区，龙岗开发区已是合肥

“141”战略东部组团的核心组成部

分之一。

负笈俄罗斯 风起宝翠园

深耕龙岗区


