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宣家鑫：
让“儒”“商”更和谐

他的艺术造诣和他的典当事业，他的一言九鼎和他的爽朗洒脱，很难想象，传统

中对立的“儒”和“商”在他身上显得那样自然与和谐。所谓“字如其人”，可以从书法

中体会书家对时代的感应，可以看出书家体悟社会人生的状态。而宣家鑫，温文尔

雅中的从容不迫就是他一生的书法追求。 实习生黄军志 记者 莫文华 祝亮

诚信之于典当尤为重要

“诚信是企业的生命，也是企业经营

的灵魂。”在宣家鑫看来，诚信，一定要自

始至终、毫无保留地贯彻到企业的经营

过程中。

典当是一个比较特殊的领域，而作为

业内专家，宣家鑫对诚信也有着深刻的理

解：“尤其对典当行业而言，‘诚信’更是树

立行业形象的首要原则。作为典当行，面

对行业间日趋激烈的竞争，以及业内实力

及技术水平差距普遍较小的现实。想要

树立公司形象，扩大业务市场，提升自身

竞争力，‘诚信’就显得至关重要。”

以书法为知交的艺术家

几十年的书法底蕴，丰富的鉴定经

验。宣家鑫有着成功企业家的身份，同

时又是著名的书法家和鉴定家。对于这

些名和利，他却并不在意。

“平时最大的爱好还是书法和艺术

品收藏，每当自己出了一幅好的作品或

者淘到一件喜欢的珍藏，那种成就感，是

一种极大满足。”说到这里，宣家鑫脸上

露出了陶醉的笑容。

有很多企业家都说自己每天忙得连

吃饭都顾不上了，而既是企业家又是艺

术家的宣家鑫总能做到每天都至少抽出

一、两个小时进行书法练习。更难能可

贵的是，他的艺术造诣和家鑫典当的生

意居然齐头并进，都取得了令人惊奇的

成绩。

以收藏为快乐的收藏家

提及平时的收藏，宣家鑫总是像孩

子般的活跃，“我相信自己的眼光，有很

多真迹都是当时力排众议买回来的，都

是不可多得的珍品。”

在一次拍卖预展，全场有四五百件

艺术品，但其中绝大部分都被认为是“赝

品”。宣家鑫在浏览时瞥见了一幅落款

为“文嘉”的作品，凭借独到的眼光和丰

富的经验，他立刻看出了这幅字画清晰、

装裱完好的作品绝对不是赝品，而是不

折不扣的文嘉真迹！

第二天的拍卖会上，这幅以100元起

拍的作品最终以46万元的高价被宣家鑫

收入囊中。半年后举行的另一场拍卖会

上，这幅《松溪祝寿图》受到来自多方买

家的追捧，并最终以220万元的高价成

交，足足翻了4倍。

关于宣家鑫慧眼识珠、淘得精品的

故事数不胜数，华新罗的《花鸟》、谢稚柳

的《青绿山水》等等著名的实例，都显示

出了宣家鑫深厚的字画鉴定功力。而这

鉴定上的功夫，也为他的典当行取得了

事业上的先机。

安徽肥东人，现任上海中天拍卖有限公司董

事长兼总经理，著名鉴定家、书画家、收藏家和企业

家。曾获加拿大国际书画大赛最高奖“枫叶奖”。

创业感言：任何一件事的成功或失败，都肯定

有他的道理，所谓的运气等等客观因素都不是理

由。即便有运气的因素，一个善于借势的高手，也

会拥有借到“运气”的手段。

档案 宣家鑫

点评 上海画院副院长韩天衡上海画院副院长韩天衡

从书法家从书法家、、鉴赏家转身为商人鉴赏家转身为商人，，宣家鑫是无心为之而成功的宣家鑫是无心为之而成功的。。然而然而，，当他正投当他正投

身于商界之后身于商界之后，，却总不视赢利为第一目的却总不视赢利为第一目的，，而是要以商养文而是要以商养文，，改变文化人酸腐的形改变文化人酸腐的形

象象，，消除当代消除当代““孔乙己孔乙己”，”，促书法文化事业更加兴旺发达促书法文化事业更加兴旺发达。。

安徽滁州人，上海自动化仪表股份有限公

司总经理，现任世界杰出华商协会副会长，2006

年、2007 年、2008 年连续三年荣获“卓越新徽

商”、“年度徽商风云人物”、“杰出新徽商”等荣

誉称号。

创业感言：比竞争对手更得人心。

吴献忠：
要比对手更得人心

档案 吴献忠

对于一直敢想敢拼的他来说，公务员的“平淡”生活不能够抚平他那颗跃动的“创

业心”。在上海发展十余年，他从一名基层的业务人员做到了公司的经理，再到创建自

己的事业，他书写着新时代徽商的传奇。他就是中国自动化仪表领域领军企业的带头

人——吴献忠。 胡龙生记者 莫文华 祝亮

点评 中华全国工商联科技装备业商会副秘书长刘永昌中华全国工商联科技装备业商会副秘书长刘永昌

以诚待人以诚待人，，以信接物以信接物，，以义为利以义为利。。是徽商在商业行为中的特征是徽商在商业行为中的特征。。吴献忠在继承和弘吴献忠在继承和弘

扬徽商优良传统扬徽商优良传统，，发扬徽商精神的同时发扬徽商精神的同时，，与历史徽商走了一条相反的路与历史徽商走了一条相反的路，，历史徽商先商后历史徽商先商后

儒儒，，而他先儒后商而他先儒后商，，但最终又归于一点但最终又归于一点，，他成为徽商的代表人物之一他成为徽商的代表人物之一。。

“我有一个梦想”

“我有一个梦想，我要到长江尽头

的上海滩建功立业。”当然这在滁州是

实现不了的，公务员安逸的生活终究不

能满足他上海滩头建功立业的梦想。

1988 年，吴献忠辞去了公职“下海”了。

进入了上海自动化仪表股份有限公司。

万事开头难，但是只有从基层开

始，才能成为多面手。初到上海，吴献

忠从一名基层的业务员做起，凭着坦

诚、苦干实干，以及敏锐的市场开拓能

力、创新意识、炽热的敬业精神以及超

常的人格魅力，很快从一名销售员成长

为销售主管，又从销售主管升到销售经

理、总经理。

完成事业上的多级跳，他只用了不

到十年的时间，1997 年，吴献忠担任上

海自动化仪表股份有限公司总经理。

据了解，目前，全国 70%以上的超

临界及超超临界发电机组的项目都被

上自仪争取到了，并与国内绝大多数发

电厂建立了合作关系。

与国际巨头“共享”蛋糕

在事业上吴献忠是个有“野心”的

人，如今，上自仪已是国内自动仪表业

内的领跑者。为了打开海外市场，他事

必躬亲，经常出国考察、调研，亲自比较

国内外的技术标准以及施工标准的异

同。功夫不负有心人，很快，上自仪就

成功打入了中东、非洲市场。

现在在印度、巴西、伊朗、阿富汗等国

的大型能源、化工企业都有了上自仪的身

影，作为中国拥有自主产权的自动化仪表

品牌，在国际自动化仪表巨头面前，吴献

忠从未露出过惧色，上自仪一直在海外与

国际自动化仪表巨头们不相上下。如今，

国外市场占其销售额的30%。

“比竞争对手更得人心”

急客户之所急、想客户之所想，尽

最大努力满足客户要求，提供最优质的

服务。2009年，一位华润南京热电厂的

客户，需要购买原装进口的逻辑开关。

由于时间紧，生产周期长，美国公司又

报出天价，吴献忠动用了自己多年积累

下来的资源，最终从其他渠道调配到这

种开关，保证了华润南京热电厂的正常

施工。

“做每一个客户，我们用心地从客

户角度考虑问题，为客户提供最好的服

务。”吴献忠认为，只有比竞争对手更得

人心，才能更好的吸引顾客。

机会和成功总是偏爱执着的人，凭

着优良的品质和良好的服务，2010年上

海世博会上也有了上自仪的身影。世

博园中国馆的电力控制系统以及院内

地铁线路的信号设备都是由上自仪提

供的。


