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门槛揭秘 500万资产仅是起点
目前的银行理财普遍为大众所熟悉，不

过对于高端的私人银行来说，二者区别还是

很大，资产门槛首当其冲。“我们私人银行客

户最基本是资产要求达到500万。”交通银行

副行长叶迪奇向记者表示，与我们沃德财富

资产门槛50万相比，起点相差10倍。

不过看似很高的门槛却没有阻挡私人

银行在中国内地业务的发展，从2008年3月

交行首批私人银行中心的设立到 2009 年

末，全行私人银行客户资产达到982亿元，同

比增长55.3%，增长速度令人咋舌。“中国已

成为全球第二大经济体，居民特别是一些企

业家或企业高管财富得到较大的增长，私人

银行有其快速发展的土壤”。

私人银行，这个在西方极为流行的银行高端服务机构5年前正式步入中

国内地，但因为高端和稀少，所以不为普通市民所了解，显得较为神秘。现在，

私人银行也正式进入了安徽，昨天，我省首家私人银行---交通银行安徽省

分行私人银行中心正式成立，而记者也将为你揭开私人银行背后的神秘面纱。记者 胡孝政

“既然私人银行门槛那么高，能提供

特色服务也很多，那么投资收益到底如

何？”有客户对此表示担心。不过叶迪奇

表示，根据我们这两年私人银行的发展情

况来看，客户的财富增长速度基本上是当

地GDP增长速度的一倍以上。

不过在银行收费盛行的时代，如此

众多的服务，优异的收益，私人银行的客

户每年是否需要付出一定的成本？对此，

交行安徽省分行私人银行中心主任方梁

表示，既然是银行的高端客户，那么私人

银行所提供的所有服务将是免费的，银行

的利润来源于客户资金的周转。“对于竞

争激烈的银行业来说，高端客户是各家争

夺的焦点，因此，私人银行的推出还是为

了用更好的服务来换取客户的忠诚度，不

过省内银行高端客户争夺战也许才刚刚

开始。”省内一银行人士表示。

银行“不差钱”费用全免收费揭秘

暑期欧洲奢侈品涨价一成
趁着欧元贬值，又值暑假，特意到欧洲购物游，孰料chanel包包价格竟上涨两成，其他奢侈品价格也涨价一成左右。记者近

日获悉，虽然目前西欧东欧北欧各旅游线路都销售得很好，但海外奢侈品抄底游早已结束。 罗丹妮

500万资产只是起点 投资移民也可办理

揭秘安徽首家私人银行中心
记者从省内其他银行了解到，目前普

通的银行理财服务范围有一定局限性，仅

仅提供一些银行发行的理财产品和一些基

础的投资顾问和增值服务，换句话说更多

是为银行卖理财产品服务。“原有的银行理

财服务已经不能满足高端客户的需求。”叶

迪奇表示，私人银行的服务不仅是卖理财

产品那么简单，它有着独特的服务模式和

服务产品。比如交行的私人银行采用的

“1+1+1”（即沃德客户经理+私人银行顾问+

总行个人财富管理专家团）的服务模式，

“量身定做”的理财服务将不再是口号。

据悉，私人银行的高端还体现在其

产品设计上，与普通银行理财不同的是，

私人银行不仅可以满足国内投资，还可

以进行很多境外投资，甚至投资移民。

据叶迪奇介绍，目前交行私人银行专属

产品包括境内和境外两大系列，境外产

品主要包括海外全权委托投资、结算类

产品、理财类产品、香港投资移民等等；

境内产品主要包括三大类，理财产品定

制、专属产品以及资产管理。另外还有

许多增值服务。“除了一些现有的产品以

外，私人银行可以根据你的投资需求在

全球范围内搜罗，甚至包括其他银行或

金融机构的产品”。

投资移民等需求可满足特色揭秘
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