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北汽投50亿建华南基地
8月18日，北汽集团宣布，将以重组方式获取广州宝龙集团轻型汽车制造有限公司（下称“宝龙轻汽”）所有存量

资产，并以全资子公司的形式，总投资50亿元建设华南基地。

广汽本田雅阁在上半年中高级车市中

荣膺销量、上牌量的双料冠军，8月28日、8

月29日广汽本田合肥包河店隆重开展全

系车型回馈活动，双重优惠等您来拿。

优惠一：8月28日、8月29日凡在包河

店成功签订销售合同的前五位客户，即可

享受“秒杀”价，本次活动的“秒杀”价将由

总经理亲自签售执行！

优惠二：包河店单店推出的雅阁科技

版、雅阁黄金版等多种套餐组合由您选择，

让每个购车的客户都能满意而归。

另外，为了庆祝教师节的来临，我们还

为教师群体精心打造了一款“教师特供

车”，由此表达我们对教师的敬意。

销售热线：0551－3877100/3877110

广本包河店限时“秒杀”开始

随着低碳时代的悄然到来，朗逸1.4TSI

俨然成为同级车型的表率，引领着车市环

保、节能、高效的“绿色”新趋势。平顺与瞬

间澎湃动力、低排放与低转速下大扭矩输

出，这些难解的问题，在朗逸1.4TSI身上创

造性地得以解决，其220N·m的最大扭矩

表现可与不少2.3L~2.4L排量发动机车型相

媲美，而 1.4L 的小排量更带来清洁的排

放。朗逸1.4TSI的排放水平已达到欧IV标

准，领先于其他同级车型。节能惠民工程

做为一项为社会减少能耗，为群众节省购

车资金的公益性活动，为广大车友们所津

津乐道。

目前，上海大众朗逸1.4T荣登“国家级

节能惠民工程”节能汽车推广目录，即日起

购买朗逸1.4T、1.6L全系车，均可享受3000

元现金补贴，让您出更少的钱，享受更加低

碳的节能生活。 （物华）

购朗逸1.4T，享3000元节能补贴

8月28日，宝捷一汽——大众将在政

务新区恒大华府高档商务会所上演一场优

雅绚丽、风华璀璨的CC上市活动！

CC不同排量的5款车型，全系搭载了

TSI涡轮增压缸内直喷发动机和DSG双离

合自动变速器黄金动力组合，配备了智能

驾驶辅助系统、丹拿音响等顶级豪华配置，

全面刷新了国产高级轿车的标准。

据悉，3款搭载2.0TSI发动机的车型已

经同步到达一汽——大众特许经销商处，

即日起上市销售；2款搭载1.8TSI发动机的

车型将会在2011年陆续投放市场。

CC已经远远超越了代步工具的概念，

更是优雅生活品位和健康生活方式的代

表，它不仅满足了中国消费者对生活品质

的追求，更成为中国汽车市场高级轿车的

全新标杆。CC的上市，将那些希望彰显独

特品味，乐于表达自信的消费者，提供最佳

座驾选择，时刻吸引着富有活力、不断开拓

创新的年轻优雅人群。

作为一款优雅动感的高级轿车，CC被

誉为“有史以来最美的大众汽车”，为中国

汽车市场树立一个全新的、清晰的高级车

细分市场划分标准。 （熊娟）

宝捷一汽——大众CC恒大华府炫目上市

随着汽车市场的不断发展成熟，国内

汽车保有量也持续提高。而汽车市场的蓬

勃发展，也给汽车经销店带来了大量的定

期保养和维修工作。对于大部分的车主而

言，花费大量时间等待车辆保养，与快节奏

的现代化生活并不合拍，甚至于为了方便

省时而与购车者初衷大相径庭。

合肥风之星丰田通过对车主的调查

后，结合多方面的经验，现在特推出“QM60

快速保养”服务。

QM60快速保养服务针对车辆定期保养

制订了不同内容的保养作业内容。通过实

践证明，可以大幅提升工作效率，使车辆从

进厂到出厂的所有工作能在一小时内完成。

这一服务流程的推出，将为常规保养

客户创建一条车辆保养的绿色通道。它不

仅可以提高经销店的工作效率，同时可以

有效减少客户来店的等待时间。（马斌）

合肥风之星丰田QM60快速保养服务即将开启

注销公司
合肥金杯汽车销售有限责任公

司拟向公司登记机关申请注销登

记，清算组已于 2010 年 8 月 18 日

成立，清算组由沈健等人组成；请债

权人于本公告发布之日起45日内向

本公司清算组申报债权。

分期付款购车
“贷”动SUV首购

据统计，全球70%的私人用车都是

通过贷款购买的。在国内，贷款买车也

已经成为现代人享受生活的便捷途

径。近日，记者从华泰汽车等厂商处了

解到，在现有用户中，有近30%的用户

是通过分期付款的形式购买华泰圣达

菲或特拉卡的，打算或正在申请贷款买

车的消费者还在增加。

据悉，华泰汽车为购车者设计了二

套贷款购车方案：一是最低首付4成，

享受0利率、0手续费，分6期、12期偿

还车款；第二套方案是最低首付3成，0

利率、优惠手续费，分12期、18期、24期

偿还车款。华泰汽车销售公司副总经

理柏永华先生介绍，华泰汽车实行分

期贷款购车业务是想为希望通过按揭

购买SUV的消费者开辟一条绿色通道，

让他们把买车压力变成一种简单的生

活方式。


