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“安徽的政府单位对家电下乡的高度

关注让我对空调行业的前景很有信心。”毛

凯波说。面对国家当前的家电下乡、节能

惠民、以旧换新这三大举措，奥克斯空调可

以说是受益匪浅的。

2009年，奥克斯在安徽省内的空调销

售额不到1.2亿元，但2010年至今，销售额

已达到1.8亿元。“明年，奥克斯在安徽省的

目标销售额是2.5亿元，其中‘家电下乡’要

达到1个亿，就是比今年的成绩还要翻一

番。”毛凯波还坚定地说：“奥克斯将延续

2010‘承认差距、清晰思路 解放思想、脚踏

实地’的基本思想，坚决贯彻执行‘抓终端、

强拓网、抓促销、强出货’的基本纲领。”

同时，毛凯波还强调，为了能够更好地

贯彻国家政策，奥克斯也正在为网络架构

的建设、搭建乡镇销售的批发平台，奥克斯

将与苏宁为代表的连锁企业联合，扩大销

售份额。 记者 陈亚林/文

低碳与翻倍销售额同行低碳与翻倍销售额同行
毛凯波毛凯波 宁波奥克斯空调有限公司合肥营销中心总经理宁波奥克斯空调有限公司合肥营销中心总经理

春兰（集团）公司是集制造、科研、

投资、贸易于一体的多元化、高科技、国

际化的大型现代公司，是中国最大的企

业集团之一。公司下辖42个独立子公

司，其中制造公司18家，并设有春兰研

究院、春兰学院、博士后工作站和国家

级技术开发中心。

春兰产业覆盖制造业、流通业、投

资业、能源产业、服务业等，主导产品包

括空调器、洗衣机、压缩机、除湿机、机

械及动力产品等。

徐杰表示，春兰以前做的和现在正

在做的，正是在身体力行推广“低碳改

变生活 惠民幸福中国”这一主题。与

产品和市场推广相比，徐杰认为更重要

的是如何提升企业本身的核心技术。

徐杰说，苏宁电器和《市场星报》社

搭建了一个政府、媒体、企业互相沟通

的平台和桥梁，这个桥梁应该是康庄大

道。今后企业要通过苏宁电器和《市场

星报》，积极推广低碳产品。

记者 谈正民/文

低碳产品需要积极推广低碳产品需要积极推广
徐杰徐杰 江苏春兰电子商务公司合肥营销管理中心总经理江苏春兰电子商务公司合肥营销管理中心总经理

长虹空调是国内为数不多的几大空调

品牌之一，也是亚洲最好的家用、商用空调

制造商之一。其国内销售网点近万家，同

时，长虹空调产品已覆盖国内30多个省

（市），产品远销几十个国家和地区。与中

国空气动力研究中心共同开发的空调风道

技术，实现了航天飞机风道技术在空调民

品的生产运用，优化了空调内部空气流场

设计，达到节能降噪的效果，使长虹三高效

空调在高效制冷、高效制热、高效待机节能

三个方面领先于行业。

苏锦耀表示，今年，国家出台了多项惠

民政策，长虹作为民族家电行业的领军企

业责无旁贷。凭借过硬的产品质量，获得

首批中标“家电下乡”、“节能惠民”产品的

殊荣。

谈到长虹空调未来在安徽的发展，苏

锦耀说：“长虹空调一直以军工品质来生产

空调器，希望通过加强与美菱的资源整合，

再结合国家节能惠民，以旧换新，以及家电

下乡政策，相信在安徽市场会有不俗的表

现。” 洪晨晨/文

空调惠民空调惠民企业责无旁贷企业责无旁贷
苏锦耀苏锦耀 四川长虹空调有限公司合肥销售中心总经理四川长虹空调有限公司合肥销售中心总经理

““在安徽省发改委在安徽省发改委、、商务厅商务厅、、财政财政

厅的宣传政策下厅的宣传政策下，，让我们这样一个合让我们这样一个合

资品牌在安徽市场看到了美好前景资品牌在安徽市场看到了美好前景。”。”

胡君青显得颇为兴奋胡君青显得颇为兴奋。。而对于如何能而对于如何能

在安徽市场上更好发展在安徽市场上更好发展，，站稳脚跟站稳脚跟，，胡胡

君青有自己的看法君青有自己的看法。。

胡君青对此次空调论坛非常满胡君青对此次空调论坛非常满

意意，，他表示他表示，，通过论坛看到了省政府给通过论坛看到了省政府给

空调企业的发展提供了非常好的平空调企业的发展提供了非常好的平

台和土壤台和土壤。。家电下乡家电下乡、、节能补贴节能补贴、、以以

旧换新这三个举措旧换新这三个举措，，让消费者切实得让消费者切实得

到了实惠到了实惠。。节能补贴创造了低碳节能补贴创造了低碳、、高高

效效、、节能的空调节能的空调，，是符合市场发展潮是符合市场发展潮

流的流的。。

对于三菱电机未来在安徽的发对于三菱电机未来在安徽的发

展展，，胡君青有清醒的认识胡君青有清醒的认识：“：“三菱电机三菱电机

品牌进入安徽时间不长品牌进入安徽时间不长，，市场销售渠市场销售渠

道单一道单一，，普及率不高普及率不高，，市场认知度也市场认知度也

不高不高，，所以我更重视抓销售渠道所以我更重视抓销售渠道，，

20102010年年，，在苏宁电器销售已经有了比在苏宁电器销售已经有了比

较喜人的增长较喜人的增长。”。”在保证产品质量在保证产品质量，，做做

好销售的同时好销售的同时，，胡君青还表示会做好胡君青还表示会做好

售后服务和安装等工作售后服务和安装等工作。“。“消费者购买消费者购买

产品产品，，不仅是需要感受产品本身所带不仅是需要感受产品本身所带

来的舒适享受来的舒适享受，，对于销售服务质量越对于销售服务质量越

来越关注来越关注，，甚至超越了对产品本身品甚至超越了对产品本身品

质的要求质的要求。”。” 洪晨晨/文

合资品牌在安徽市场看到美好前景合资品牌在安徽市场看到美好前景
胡君青胡君青 安徽菱源通电器有限公司总经理安徽菱源通电器有限公司总经理
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